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20_七夕营销活动的总结（精选5篇）关于七夕的由来，传说是天帝之女织女与人间的牛郎喜结良缘，然而却被天帝发现。于是天帝将两人分开，只让织女在每年的七月七日晚上与牛郎团聚一次。以下是小编整理的七夕营销活动的总结，欢迎大家借鉴与参考!20_七夕...
20_七夕营销活动的总结（精选5篇）
关于七夕的由来，传说是天帝之女织女与人间的牛郎喜结良缘，然而却被天帝发现。于是天帝将两人分开，只让织女在每年的七月七日晚上与牛郎团聚一次。以下是小编整理的七夕营销活动的总结，欢迎大家借鉴与参考!
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经常开展一些主题活动，不仅可以增加团队的凝聚力，还可以起到宣传作用，把主题思想深入人心，做到人人皆知。
7月31日-8月9日开展了七夕情人节大型促销活动，由于占了一定的天时和人和，再加上有吸引力的季节性商品和促销活动，总体效果较好，给我们以后的工作开展留下了一个很好的教材。
本次企划案的前期准备十分充足，覆盖面很广，配合各门店店长及公司各部门的认真论证，形成了一套较完整的可操作性强的整体营销手册。
在促销方面，我们应用了针对情侣为主的消费群的促销活动，达到了应有的\'效果，消费者反响热烈，完全达到了聚集人气的目的。
商品方面，我们配合季节性进行了“劲爆生鲜，仅限1天”“疯狂特价，抢购”的商品促销活动，达到了即配合着整体快讯收费的目的，又运用商品进行拉动人气和销售的目的。再加上门店的陈列配合，现场促销。我们制作的情人节广播稿，使门店在执行宣传方面和渲染买场气氛和促销气氛方面有了新的突破。在视觉和听觉方面给了消费者很大的冲击力，为我们以后的工作留下了很好的借鉴。
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今年的七夕情人节非常热闹，在这次活动当中，我们也收获了一个个不错的成绩。今天我想把这次活动好好的总结一次，希望可以给接下来的工作带来一些启发和思考，可以帮助到今后的工作。
这次利用七夕节，我们做了一次珠宝大促销，我从事珠宝行业也差不多两年了，去年的七夕情人节，我们的业绩还不错，得到了领导的大力表扬。今年我们也做了更加充分的准备，在七夕前一周就开始进行筹备和行动了。
所以这次在七夕这一天，收获的远远不止于我们所想像的，已经超乎了我们的想象，这让我们每一个付出了的人都感到非常的欣慰，有努力就会有成功，有流汗就会有成绩！不管以后会遇到怎样的挑战和危机，我想我都会从容不迫的去解决和完善，我相信自己可以变得越来越好的！
在这次珠宝促销的活动里，我发现现在很多年轻人都会在珠宝商花费了，以前的状态是中年夫妻多一些，现在很多的大学生以及刚出社会的小青年也开始向往珠宝生活了，比如说这次情人节最多的就是小年轻，销售最好的也就是情侣对戒。加上这次活动主要的产品之一也是一款情侣对戒，所以这一款产品销售真的很好。今年也可以看出来很多人都开始往珠宝方面投与目光了。对于装饰来说，它开始变得全民化，而不是仅限于青中年人。
这次活动举办成功很大一部分是大家共同努力的结果，也有很大一部分是我们领导的正确指导。在这次的七夕活动当中，我们确实是历练了一次，也给自己上了很好的一课。以往大家都会在自己的业务方面过度关心，团队合作就少了很多了。这次活动上，大家都抛弃小我，成就大我了。互相帮助，互相合作，这才达到了这样的一个成绩，才有了这样的一个结果。我也从中认识到，作为一名销售员，其实个人的思想高度也是很重要的，有时候的确需要去成就别人，自己也会有所提高。这不管是在工作中还是在生活中，都是一条定律，我也会在今后的工作当中多加努力的。
这次活动过后，我又为自己立下了一些目标。这次七夕活动的确给我们打了气，也让我更加的坚定了。以后不管在工作中遇到怎样的挑战，我都会心平气和的去解决，锻炼自己的胆量，也锻炼好自己的气量！
20_七夕营销活动的总结篇3
七夕也是过去没有多久，而此次的活动组织，也是让公司的同事们都度过了一个难忘的节日，在此次的活动之中，也是有很多值得去总结的地方，同时通过此次活动的举办也是让我对于节日活动的策划有了更多的经验，会在以后的活动之中做的更为出色。
准备方面，此次的活动还是有些不足，主要也是没有考虑的太过于全面，导致最后的活动举办也是有了一些问题出现，不过对于活动的开展没有产生太大的影响，也是同事们帮忙才让活动更加顺利的去进行下来，也是让我明白，准备方面的确是要更充足一些，关于物资方面，也是要和供应做好商量。
确保充足的同时也是不会浪费，活动结束剩余的物资可以去做好退货的处理，避免由于短缺而造成体验没有那么的好，而在活动之中，大家一起努力也是让同事们感受到这个浪漫的节日，从中也是通过配对，让一些男女同事也是多了一些的了解，虽然目前时间短暂还没有情侣的出现，但是我也是相信通过彼此的了解，也是有这个可能出现的。并且活动之中，也是感受到同事们是积极的参与的，说明活动的方式也是得到了同事们的一个肯定。
自己在这次的活动之中也是看到一些问题，除了准备的方面，活动之中一些细节也是可以再做的好一些的。同时通过活动，我也是看到一些方面是以后也是可以做借鉴的。
这些工作的完成也是让我明白做好一个节日的活动，不是那么的简单，但是积累的经验也是能让我以后做得更好，活动结束之后，同事们也是有了一些感触，和我分享，把一些问题提出，也是让我知道，虽然是首次的策划活动，但是自己的付出也是得到了肯定，同时也是看到自身的问题要在以后去进步，才能更好的把之后的活动做的更好一些。
七夕浪漫的日子，公司举办的这次活动也是让我体验到从策划到参与，再到回顾，的确活动下来，让我有了很多的成长，也是认识到公司同事不同的一面，对于以后的活动也是更有把握和信心去做好了。
通过此次的活动，同事们也是对于七夕有了更多的了解，对于公司的同事也是更加的熟悉，同时自己也是可以感受到，自己的付出没有白费，大家都是度过了一个美好的夜晚，自己也是要继续的努力，并且把之后的活动去策划的更好。
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在这个美丽盛夏，又迎来了浪漫的七夕节。为了感谢新老客户对__支行的支持与认可，我们利用传统七夕节在厅堂里开展了“美丽仲夏、与您共度浪漫七夕”主题厅堂营销活动。
为了能让更多的新老客户参与此次活动，活动前期在网点经理的组织和安排下我们提前跟新老客户统一发送了邀约来行的节日祝福短信。
为给客户一份浪漫甜蜜幸福的温馨感，一大早，我们将早已精心准备好的七夕节祝福写在了前台最显眼的电子显示屏上并给前来办业务的客户送上节日的祝福语，并且也提前准备了精致可爱的小礼品。随着一份份精美礼品在我们与客户之间传递，整个大厅都洋溢着节日的氛围和幸福的味道，看到客户脸上洋溢着的喜悦之情，营业厅里的每位员工也觉得很快乐和甜蜜！
此次主题活动在全体厅堂同事的紧密配合下开展得井然有序，前台同事给过来办理业务的客户送上祝福然后把客户转介到理财经理处了解产品和领取节日礼品，柜台的同事也以此为契机跟新开户的客户推荐我行的手机银行、基金定投、定期存款等业务。通过这次活动，我们共吸引行外资金__万，营销存量客户购买理财__万，提升一位钻卡客户，四位金卡客户。
本次七夕营销活动，对我们进一步提升服务品质、强化客户粘稠度工作、加强客户对__支行的认可度都有很大帮助。在今后的工作中，__支行还将进一步创新服务举措，提供更加体贴、更加人性化、个性化的优质服务，为支行业务的发展提供坚实的保障！
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刚刚过去的七夕活动，是我公司步入快速发展，各项工作扎实推进的关键活动，服装店在公司的正确领导下，经营和管理工作取得了骄人的成绩，产品销售收入一举突破__万元，达到__万元，创下历史新高，比去年增长__%，现将七夕活动主要工作总结如下：
一、销售情况
七夕活动总销售收入__万元，是之前一周的x倍，这些成绩的取得，除了我店员工的努力之外，和公司的正确决策以及公司各部门的积极支持和配合是分不开的。
二、经营管理方面
1、平时注意对员工进行业务素质的提高，积极参加公司组织的各项产品知识培训和促销技巧培训。
2、针对不同消费者，采取不同的促销手段，善于抓住顾客消费心理，有针对性地进行产品介绍。
3、会员卡制度的实施，稳定了一部分顾客群，也提升了服装店的`知名度。
4、及时统计缺货，积极为顾客__，还提供送货上门服务。
三、存在问题
1、__服装店的申请一直没有办下来，流失了很多客户。
2、会员卡刚开始实施不久，很多细节做的还不够完善，没使会员制度发挥更大的用。比如，会员价商品的推出没有形成长效机制，积分兑换的礼品单一等。
3、员工的专业知识欠缺，尤其是__方面，不能更好的指导__，直接影响到__的关联销售。
4、店长自身缺乏掌握本行业最新动态，对外界因素的变化不敏感，不能及时调整经营思路。
四、对今后工作的打算和建议
1、进一步完善会员制度，及时更新丰富会员价商品和积分兑换礼品，争取做到周周有特价，月月有礼品。
2、为了扩大门店宣传，提升知名度，吸引更多的潜在顾客进店消费，可以有计划的进行__，如__等。另外也可根据不同季节__在店内发放各种__的小册子。
3、要保证上架商品种类齐全，数量充足，结构合理，更好地满足不同顾客的需求。
4、组织员工进行业务素质培训，使员工的专业知识和销售技巧更能适应公司快速发展的需要。
5、通过学习培训使店长保持与时俱进的头脑，充分掌握行业动态和公司经营思路，更好地带领员工做好工作，争取在接下来的工作之中，使我店的经营情况稳步提高，创造出更大的效益。
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