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凡事预则立不预则废，为更好的开展工作需写一份工作计划。那么大家知道二手车销售工作计划怎么写吗？以下是本站小编为您整理的“二手车销售工作计划”，供您参考，更多详细内容请点击本站查看。　　二手车销售工作计划　　1、 首先要创建自己的网站进行...
　　凡事预则立不预则废，为更好的开展工作需写一份工作计划。那么大家知道二手车销售工作计划怎么写吗？以下是本站小编为您整理的“二手车销售工作计划”，供您参考，更多详细内容请点击本站查看。
　　二手车销售工作计划
　　1、 首先要创建自己的网站进行信息推广， 通过百度、 百姓网、 58 同城、赶集网等公共平台发布车源信息，所有来电咨询和网 页浏览留言人员的相关信息要做好统计，并给与客户信息反馈， 同时对于客户的信息要做成联系表保存， 以便有信息需求能及时 的沟通、联系。同时利用公司内部交流平台宣传相关信息，加大 对内对外宣传力度，提高知名度。
　　2、走访二手车市场、4S 店、修理厂、洗车店、周边单位、 居民区发放名片和收集名片，把收集信息及时汇总分类，便于沟 通联系；通过沟通联系有针对性的进行走访，寻求合作项目，对 于能提供车源信息促使成功交易的个人或单位给予一定比例提 成，从而促使车源信息不断的扩大，形成信息互通，资源共享。
　　3、 整合资源， 协同合作。
　　有效的利用好公司内部现有的资源， 先从内部做起，获得公司内部所有公务车的代理销售权、同时跟 海博的所有 4S 店、各修理厂进行交流合作，力争寻求合作项目。
　　同时通过海博旧机动车经纪公司在市场上的知名度， 在市场上多 做宣传，寻找合作伙伴，利用各自的条件资源优势，进行合理合  作经营分配，最终达到双赢。
　　4、通过现已合作的二手车经销商的业务关系和人际关系，极 力寻找合作项目，比如说：我有客源、二手车经销商有车源，再 反过来我有车源， 二手车经销商有客源， 通过这样一个信息互通， 资源共享，也是我们就可以相互合作重要路径。
　　5、了解外省市的旧车销售行情，充分抓住机会，利用好我们 海博在外省市有出租车公司品牌依托，寻求合作，一方面可以对 内，收购外省市内部出租车，另一方面可以利用海博在外省市的 品牌优势和相关领导在当地的人际关系， 进行大力宣传和介绍业 务，从而寻求合作项目有利发展。
　　6、整合内部人员结构，根据每个人的特性，因人而宜制定岗 位绩效和相关的激励机制，分工明确，目标明显，让每个人都有 压力，每个人都肩负责任，这样能使员工的心凝聚在一起，有便 于更好的开拓市场，创造更多的经济效益。以上是本部门经过大家讨论， 一致决定二手车经营可行性很大的 经营思路，不妥之处，还请领导给予修改，谢谢！ 二手车经营范围 买车 卖车 换车 收购各种进口 国产汽车 免费上门鉴定评估 过户 转籍 退牌 上牌 代买保险等员工工作安排 上午 1 洗车子 简单把车子的灰尘擦掉 车子的摆放 2 网络信息更新 3 给每个新拿的车子做车辆信息 4 解要卖所有车辆的车况信息 5 学习销售技巧 6 网上搜电话号码 ，打电话练习沟通技巧 7 网上搜车辆信息 以便更精确了解二手车市场 补充二手车知识 8 每天给自己更新一句励志的签名 9 观看验车及修车视频 下午 1 搜集二手车群 加到自己的 qq 上 2 上汽车有关的网站 了解汽车最新信息 3 看一些汽车有关的书籍 4 每天做工作报告，写自己的心得感受等 5 保持自己及工作环境的清洁。
　　6 每天晚上写第二天的工作计划。
　　7 每天至少一人到自己规定的小区发放宣传单，每个人安排有固定的 小区，宣传单上写有自己及公司联系电话。
　　8 每天抽时间跑一家修理店与其店员沟通并发名片。
　　9 发动自己的朋友把卖车信息传出去 。
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