中词库 / www.zciku.com
[bookmark: _Toc1]高考营销文案范文模板初中(精选20篇)
来源：网络  作者：九曲桥畔  更新时间：2025-04-16
高考营销文案范文模板初中11.我难人也难，我不畏难；人易我也易，我不大意。2.如果说高考是场战斗，那么您就是指挥战斗将军，来吧，拿起您手中坚实笔触，用智慧的头脑去指挥，去打败那一个个难题，加油，相信一定会有您的捷报传来。3.人生千灯万盏，不...
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1.我难人也难，我不畏难；人易我也易，我不大意。
2.如果说高考是场战斗，那么您就是指挥战斗将军，来吧，拿起您手中坚实笔触，用智慧的头脑去指挥，去打败那一个个难题，加油，相信一定会有您的捷报传来。
3.人生千灯万盏，不如心灯一盏。照亮你的未来。
4.宁可血流成河，也不落榜一个。
5.世界上那些最容易的事情中，拖延时间最不费力。
6.不要让心态问题占据了你大量的精力，高考需要的，除了心态，还有实力。
7.所有的努力，都是为了遇见更好的自己。
8.在考场上没有弱者的眼泪，只有强者的天下。
9.十年磨砺一杆笔，十年冬夏练功力。十年勤奋为梦想，为国为民谋利益。信心十足迎考试，挥笔锦绣文章奇。满怀喜悦报佳绩，金榜题名考第一。祝喜事临门！
10.破釜沉舟，绝处逢生！
11.破釜沉舟，背水一战。
12.绳锯木断，水滴石穿。
13.忘掉那些不可能的借口，坚持那一个可能的理由。
14.流血流汗不流泪，掉皮掉肉不掉队！
15.无论你昨晚经历了怎样的泣不成声，早上醒来这个城市依旧车水马龙。
16.好的财富不是腰缠万贯，而是朝着好的人生一路蜕变。
17.没有人可以改变你，只是你自己动摇了自己，没有人可以羞辱你，只要你自己什么都不在意，没有困难可以阻挡你，只要你自己勇敢地迈过去。
18.时间摆平了所有的伤痛，我也摆平了回忆。
19.坚持数年，苦读多年，只为今朝，保平常心，扬起笑脸，迎接挑战，决战高考，改变命运，创造佳绩，夺取胜利！祝你高考成功！
20.与其庸人自扰，不如看淡点好。
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×制作
二、方案目录将方案中的主要项目列出，营销活动方案范文。
三、方案内容(一)企划客体环境
1、企划客体宏观环境(政治环境、法律环境、经济环境)。
2、当地企划客体环境(社会文化环境、技术环境、自然环境、人口环境)。
3、上述环境现状及趋势所提供的机会与威胁。(二)竞争对手基本情况
1、竞争对手概况：过往销售情况、市场占有率、销售额、利润等经济指标。
2、销售理念及文化：公司哲学、共同价值看、经营方针、经营风格、企业使命、目标。
3、策划项目概况。(三)市场分析
1、市场调查
2、市场研究：研究题目、研究方法、研究结果(数据、图表)。
3、市场规划。
4、市场特性。
5、竞争对手排队--上位、同位、下位竞争对手(以市场占有率或销售额为依据)。
6、竞争格局辨认--是否形成市场领导者、挑战者、追随者、补缺者。
7、主要竞争对手的市场表现、营销方案、竞争策略、竞争优势。
8、本项目的营销机会。
9、周边同类项目市场分析(特定区域行业市场规模及其趋势、特定区域行业市场结构、特定区域行业市场环境形势)。
10、周边同类企划客体分布图
11、项目综合市场分析(该行业市场占有率、销售额等行业市场统计数据)。
12、项目优劣势分析(总体上的优势与劣势；在市场营销方面的优势与劣势。在市场营销上做得最好的与做得最不好的方面，在市场营销上最擅长、最成功的方面或领域。)
13、市场机会点与障碍点(四)项目定位
1、项目定位点及理论支持
2、项目诉求及理论支持(五)市场定位
1、主市场(目标市场)定位及理论支持点
2、副市场(辅助市场)定位及理论支持点(六)业主情况
1、业主分类/分布。
2、业主特点(这些业主是什么样子的?他们怎样生活、怎样接受该服务及相关服务?)
3、有多少业主?
4、业主消费行为/心理(为什么装修，在装修过程中寻求何特性?装修过程，装修前的影响因素)
5、装修诱因的设置。(七)营销活动的开展
1、营销活动的目标。
2、目标市场。
3、面临问题。
4、竞争策略、竞争优势、核心能力。
5、营销定位(区别性竞争差异点的确定)。(八)营销策略
1、企划策略：(1)企划概念；(2)品牌与包装规划。
2、价格策略：(1)定价思路与价格确定方法；(2)价格政策；(3)价格体系的管理。
3、渠道策略：(1)渠道的选择；(2)渠道体系建设/管理；(3)渠道支持与合作；(4)渠道冲突管理。
4、促销策略：(1)促销总体思路；(2)促销手段/方法选择；(3)促销概念与主题；(4)促销对象\'(5)促销方案/计划原件、广告计划、广告策略、广告脚本；(6)促销活动过程；(7)促销活动效果；(8)促销费用。
5、企划活动开展策略(1)活动时机(2)应对措施(3)效果预测(九)营销/销售管理
1、营销/销售计划管理。
2、营销/销售组织管理：(1)组织职能、职务职责、工作程序；(2)人员招聘、培训、考核、报酬；(3)销售区域管理；(4)营销/销售人员的激励、督导、领导。
3、营销/销售活动的控制：(1)财务控制；(2)商品控制；(3)人员控制；(4)营销/业务活动控制；(5)营销/业务活动控制指标、方法以及使用表格。(十)销售服务
1、服务理念、口号、方针、目标。
2、服务承诺、措施。
3、服务体系(组织结构、职责、程序、过程、资源)。
4、服务质量标准及控制方法。(十一)总体费用预算(十二)效果评估
网络营销策划方案范文
一个好的房地产营销方案必须有一个好的计划书，以在整体上把握整个营销活动。
一个好的房地产营销方案必须有一个好的计划书，以在整体上把握整个营销活动。
市场营销计划更注重产品与市场的关系，是指导和协调市场营销努力的主要工具、房地产公司要想提高市场营销效能，必须学会如何制订和执行正确的市场营销计划。
房地产营销计划的内容
在房地产市场营销中，制订出一份优秀的营销计划十分重要。一般来说，市场营销计划包括：
1.计划概要：对拟议的计划给予扼要的综述，以便管理部分快速浏览。
2.市场营销现状：提供有关市场，产品、竞争、配销渠道和宏看环境等方面的背景资料。
3.机会与问题分析：综合主要的机会与挑战、优劣势、以及计划必须涉及的产品所面临的问题。
4.目标：确定计划在销售量、市场占有率和盈利等领域所完成的目标。
5.市场营销策略：提供用于完成计划目标的主要市场营销方法。
6.行动方案：本方案往返答将要做什么?谁去做?什么时候做?费用多少?
7.预计盈亏报表：综述计划预计的开支。
8.控制：讲述计划将如何监控。
一、计划概要
计划书一开头便应对本计划的主要目标和建议作一扼要的概述，计划概要可让高级主管很快掌握计划的核心内容，内容目录应附在计划概要之后。
二、市场营销现状
计划的这个部分负责提供与市场、产品、竞争、配销和宏看环境有关的背景资料。
1.市场情势
应提供关于所服务的市场的资料，市场的规模与增长取决于过去几年的总额，并按市场细分与地区细分来分别列出，而且还应列出有关顾客需求、观念和购买行为的趋势。
2.产品情势
应列出过去几年来产品线中各主要产品的销售量、价格、差益额和纯利润等的资料，规划方案《营销活动方案范文》。
3.竞争情势
主要应辨明主要的竞争者并就他们的规模、目标、市场占有率、产品质量、市场营销策略以及任何有助于了解其意图和行为的其他特征等方面加以阐述。
4.宏看环境情势
应阐明影响房地产未来的重要的宏看环境趋势，即人口的、经济的、技术的、政治法律的、社会文化的趋向。
三、机会与问题分析
应以描述市场营销现状资料为基础，找出主要的机会与挑战、优势与劣势和整个营销期间内公司在此方案中面临的问题等。
1.机会与挑战分析
经理应找出公司所面临的主要机会与挑战指的是外部可能左右企业未来的因素。写出这些因素是为了要建议一些可采取的行动，应把机会和挑战分出轻重急缓，以便使其中之重要者能受到特别的关注。
2.优势与劣势分析
应找出公司的优劣势，与机会和挑战相反，优势和劣势是内在因素，前者为外在因素，公司的优势是指公司可以成功利用的某些策略，公司的劣势则是公司要改正的东西。
3.问题分析
在这里，公司用机会与挑战和优势与劣势分析的研究结果来确定在计划中必须强调的主要问题。对这些问题的决策将会导致随后的目标，策略与战术的确立。
四、目标
此时，公司已知道了问题所在，并要作为与目标有关的基本决策，这些目标将指导随后的策略与行动方案的拟定。
有两类目标---财务目标和市场营销目标需要确立。
1.财务目标
每个公司都会追求一定的财务目标，企业所有者将寻求一个稳定的长期投资的盖率，并想知道当年可取得的利润。
2.市场营销目标
财务目标必须要转化为市场营销目标。例如，如果公司想得180万元利润，且其目标利润率为销售额的10%，那么，必须确定一个销售收益为1800万元的目标，如果公司确定每单元售价20万元，则其必须售出90套房屋。
目标的确立应符合一定的标准：
·各个目标应以明确且可测度的形式来陈述，并有一定的完成期限。
·各个目标应保持内在的一致性。
·如果可能的话，目标应分层次地加以说明，应说明较低的目标是如何从较高的目标中引申出来。
五、市场营销策略
应在此列出主要的市场营销策略纲要，或者称之为xxx精心策划的行动xxx。在制定营销策略时往往会面对多种可能的选择，每一目标可用若干种方法来实现。例如，增加10%的销售收益的目标可以通过提高全部的房屋平均售价来取得，也可以通过增大房屋销售量来实现。同样，这些目标的每一目标同样也可用多种方法取得。如促入房屋销售可通过扩大市场提高市场占有率来获得。对这些目标进行深入探讨后，便可找出房屋营销的主要策略。
策略陈述书可以如下所示：
目标市场：高收渗透家庭，特别注重于男性消费者及各公司，注意于外企。
产品定位：质量高档的外销房。有商用、住家两种。
价格：价格稍高于竞争厂家。
配销渠道：主要通过各大闻名房地产代理公司代理销售。
服务：提供全面的物业管理。
广告：针对市场定位策略的定位的目标市场，开展一个新的广告活动，着重宣传高价位、高舒适的特点，广告预算增加30%。
研究与开发：增加25%的费用以根据顾客预购情况作及时的调整。使顾客能够得到最大的满足。
市场营销研究：增加10%的费用来提高对消费者选择过程的了解，并监视竞争者的举动。
六、行动方案
策略陈述书阐述的是用以达到企业目标的主要市场营销推动力。而现在市场营销策略的每一要素都应经过深思熟虑来作回答：将做什么?什么时候去做?谁去做?将花费多少?等等具体行动。
七、预计盈亏报表
行动方案可使经理能编制一个支持该方案的预算，此预算基本上为一项预计盈亏报表。主管部门将审查这个预算并加以批准或修改。
八、控制
计划的最后一部分为控制，用来控制整个计划的进程。通常，目标和预算都是按月或季来制定的。这样公司就能检查各期间的成果并发现未能达到目标的部门。
有些计划的控制部分还包括意外应急计划，简明扼要地列出可能发生的某些不利的情况时公司应采取的步骤。
七夕情人节营销策划方案
标题：七夕情人节营销策划方案内容：七夕情人节营销策划方案七夕节是中国传统节日中最具浪漫色彩的节日。相传，每年农历七月初七的夜晚，是天上xxx织女xxx与xxx牛郎xxx相会之时，因为有了牛郎织女的美丽传说，xxx七夕节xxx成为一个极具浪漫性的节日。今年的浪漫，您想去那里寻觅呢?
一、促销目的浪漫的仲夏夜，为答谢新老顾客，特举行xxx默契大考验xxx活动，并赠送相应的礼品，以达到引导顾客消费的目的。
二、促销时间20_年8月16日--8月19日(4天)
三、宣传档期20_年8月14日--8月19日(6天)
四、促销主题心相系爱相随
五、商品促销惊喜不断活动一：默契大考验
1、促销方式：在活动期间，在规定时间内没有完成游戏的，当日店内规定产品范围内消费折优惠；在规定时间内完成游戏的，免费赠送礼品。
2、体验游戏的客户条件：进店的情侣客户
3、活动时间：8月19日当天
4、活动的内容和方法：在活动期间，购物的情侣客户可以有机会体验默契大考验活动。两个人将每个人的其中一只手和对方的一只手握在一起，将蝴蝶结系在被握在一起的两只手腕上，另外没有握在一起的两只手合作完成系蝴蝶结的游戏。注：在游戏过程中，要被系在一起的两只手不能协助系蝴蝶结。B.限时17秒游戏。C.在限时内完成游戏的，免费赠送小礼物，可以在免费赠送的礼物区内人选一款玩具。在限时内没有完成游戏的，在宣传期入行登记的，在当日在指定的区域内消费可以7折优惠，没有登记的折优惠。备注：免费赠送的玩具：简七巧板、小神龙摆尾、血鼻、相思扣、鸡蛋发泄球、老鼠发泄球、西红柿发泄球、***解环一件套、痒痒粉、喷嚏粉、辣牙签、长烟灰、假啤酒、血药丸、碎玻璃、血水龙头、跳跳丸、臭包、夜光假牙、神奇墨水、弹簧刀、车划痕、大脏肥皂、吓人药丸、辣茶包、穿指钉、无字天书、玻璃子弹孔、喷血口香糖、神奇棉签、笼中取珠、技巧杯、掌上迷宫、T字之谜、小华容道、立刻封、魔术条、精魔方、夜光眼球、独眼龙、血伤疤、冬雷震震、智力游戏拼盘、三叶草、小魔盒、鲁班锁、9块孔明锁、仙人摆渡、小挣扎、方形锁、四指面具、塑小花农、小抓不住、游戏棒、翻板、弹弓、神秘礼物、小九连环、血浆假牙、黑眼圈、烂牙、多米诺骨牌、香蕉发泄球、音乐蜡烛、吹不灭蜡烛、大胡子、硬大便、软大便、小牛角、鼻子+下巴、***钱包、完美男人药丸、***血罐。7折优惠的产品：笼中取珠、技巧杯、掌上迷宫、T字之谜、小华容道、立刻封、魔术条、精魔方、夜光眼球、独眼龙、血伤疤、冬雷震震、智力游戏拼盘、三叶草、小魔盒、鲁班锁、9块孔明锁、仙人摆渡、小挣扎、方形锁、四指面具、塑小花农、小抓不住、游戏棒、翻板、弹弓、神秘礼物、小九连环、血浆假牙、黑眼圈、烂牙、香蕉发泄球、音乐蜡烛、吹不灭蜡烛、大胡子、硬大便、软大便、小牛角、鼻子+下巴、***钱包、***血罐、真爱宝盒、大魔盒、纸树开花、奇思妙想-小解环、七件套、中九连环、木制解套、房子吓一跳。折优惠的产品：木五子棋、益智木笼、伤脑筋12块、百变魔珠、内幕、立体多米诺、大神龙摆尾、彩绘眼罩、精品T字、六角形积木、魔工、真爱宝盒、大魔盒、神秘宝盒、***组织、18方孔明锁、金字塔、神秘组合、金钥匙、围城、小六方宝石、红色三通、天文仪、汉方木桶、魔幻孔明锁、特大技巧球、木手枪、彩蛋、纸树开花、奇思妙想-小解环、七件套、中九连环、木制解套、笑袋、下蛋鸡、中放屁垫、手铐、鬼面具、夜光蛇、夜光蜘蛛、夜光老鼠、小布袋猫、夜光手指、房子吓一跳、简七巧板、小神龙摆尾、血鼻、相思扣、鸡蛋发泄球、老鼠发泄球、西红柿发泄球、***解环一件套、痒痒粉、喷嚏粉、辣牙签、长烟灰、假啤酒、喷血口香糖、神奇棉签。
活动二：置骰子对于单身入店的客户，也有一种游戏体验方式，就是置骰子，2个骰子的点数相加为七，即可获赠奖品。
1、活动条件：单身入店的客户都有体验游戏的资格。
2、活动内容：在活动期限内入店购物的单身客户，可以体验游戏一次，在一个平面上置骰子一次，两个骰子的点数相加为7即可获赠一份精美的礼品，购买限定产品折优惠；若是点数相加不是7，在当天购买限定产品折优惠。
3、活动时间：8月17日当天备注：免费赠送的礼品：简七巧板、小神龙摆尾、血鼻、相思扣、鸡蛋发泄球、老鼠发泄球、西红柿发泄球、***解环一件套、痒痒粉、喷嚏粉、辣牙签、长烟灰、假啤酒、血药丸、碎玻璃、血水龙头、跳跳丸、臭包、夜光假牙、神奇墨水、弹簧刀、车划痕、大脏肥皂、吓人药丸、辣茶包、穿指钉、无字天书、玻璃子弹孔、喷血口香糖、神奇棉签、笼中取珠、技巧杯、掌上迷宫、T字之谜、小华容道、立刻封、魔术条、精魔方、夜光眼球、独眼龙、血伤疤、冬雷震震、智力游戏拼盘、三叶草、小魔盒、鲁班锁、9块孔明锁、仙人摆渡、小挣扎、方形锁、四指面具、塑小花农、小抓不住、游戏棒、翻板、弹弓、神秘礼物、小九连环、血浆假牙、黑眼圈、烂牙、多米诺骨牌、香蕉发泄球、音乐蜡烛、吹不灭蜡烛、大胡子、硬大便、软大便、小牛角、鼻子+下巴、***钱包、完美男人药丸、***血罐。折优惠的产品：木五子棋、益智木笼、伤脑筋12块、百变魔珠、内幕、立体多米诺、大神龙摆尾、彩绘眼罩、精品T字、六角形积木、魔工、真爱宝盒、大魔盒、神秘宝盒、***组织、18方孔明锁、金字塔、神秘组合、金钥匙、围城、小六方宝石、红色三通、天文仪、汉方木桶、魔幻孔明锁、特大技巧球、木手枪、彩蛋、纸树开花、奇思妙想-小解环、七件套、中九连环、木制解套、笑袋、下蛋鸡、中放屁垫、手铐、鬼面具、夜光蛇、夜光蜘蛛、夜光老鼠、小布袋猫、夜光手指、房子吓一跳、简七巧板、小神龙摆尾、血鼻、相思扣、鸡蛋发泄球、老鼠发泄球、西红柿发泄球、***解环一件套、痒痒粉、喷嚏粉、辣牙签、长烟灰、假啤酒、喷血口香糖、神奇棉签。活动三：在宣传期间到店内购物的客户在登记簿上登记，登记的客户在七夕节当天两人来购物，参加游戏若是没有完成游戏，当天购物7折优惠，完成游戏的，赠送一份精美礼品。备注：登记簿的格式范本如下：
编号购物者姓名心中的她(他)爱他有多深?购物代表她(他)的心最想对你心中的她(他)说的一句话1张三李四50米…2号迷宫1个爱你一万年2格式见附件
1六、店铺布置：店内把礼物区设置出一部分区域，备足礼物打折促销的产品。店内有播放设备的，播放《今天我要嫁给你》，增添店内浪漫的气氛。海报粘贴在窗户或者门外比较显眼的地方。保持店内整洁，营业员要做到微笑暖情服务。
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1、向月亮出发，即使不能到达，也要站在群星之中。
2、现在就能决定的事情，就不要在将来后悔。
3、六月高考不努力，九月工地当兄弟。
4、听闻少年二字，应与平庸相斥！！加油！
5、跨100个日夜，奔向盛夏。
6、能考本科别来专科，孩子，瘦死的骆驼比马大。
7、享别人享不了的福，就要吃别人吃不了的苦。
8、你本来就是应该闪闪发光的人啊。
9、“你的成绩一定要惊艳这个夏天”
10、希望你合上笔盖的那一刹，有将士把刀收回剑鞘的骄傲。
11、不要假装努力，高考不会陪你演戏。
12、高三不累，生活无味。
13、天道酬勤，精益求精，只争朝夕。
14、你要悄悄拔尖，然后惊艳所有人。
15、须知少时凌云志，曾许人间第一流。
16、最怕你一生碌碌无为，还安慰自己平凡可贵。
17、“愿你以渺小启程，以伟大结束。”
18、今日不肯埋头，明日何以抬头。
19、别说读书苦，那是你看世界的路。
20、当你觉得为时已晚的时候，才是最早的时候。
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招聘岗位：活动策划
联系方式：
联系地址：
岗位职责：
1、结合产品卖点、品牌文化及消费人群，制定相应的营销和推广手段，做各类线上店铺营销活动策划；
2、策划、撰写线上店铺各类活动文案，并在所有线上的平台推广，整体把所握线上活动营销节奏；
4、电商平台、微信、微博、社区等媒体整合营销推广；
任职要求：
1、电商店铺活动策划2年以上，独立策划电商营销活动的整套方案，撰写文案，执行能力强；
3、具有较强的品牌推广能力；丰富的想象力和创意能力；触觉锐利，思路清晰，创意出彩；
4、能准确把握活动策划方向及概念，并具有独立编制方案的能力；
5、有敏锐的市场洞察力，丰富的想象力，具备扎实的文字功底，思维敏捷、附有创造力。
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1、理想的路总是为有信心的人预备着。
The ideal road is always ready for the confident.
2、书山有路勤为径，学海无涯苦作舟。
There are many ways to learn from the sea.
3、不干超人之事，难为出众之人。
If you dont do superhuman things, you cant be an outstanding person.
4、只要有斗志，不怕没战场。
As long as there is fighting spirit, we are not afraid of no battlefield.
5、平日从严，高考坦然。
On weekdays, strict, calm college entrance examination.
6、做一题会一题，一题决定命运。只要学不死，就往死里学。
Do a problem will be a problem, a problem determines fate. As long as you cant learn to die, learn to die.
7、祝你捷报频传，每一科目都心花怒放！
Wishing you good news, every subject is in full swing!
8、借人之智，完善自己。学的别人，做的自己。
Take advantage of peoples wisdom to improve oneself. Learn from the best others and be the best self.
9、觉得自己做的到和不做的到，其实只在一念之间。
I feel that what I do and what I dont do is in fact only in the middle of an idea.
10、不要说辛苦，打起精神，就拼他个青春无悔。
Dont say hard work, get up your spirits, and fight for his youth without regret.
11、为高考最后六月拼搏，稳做王者看谁与争锋！
Fighting for the last June of the college entrance exam, the steady king will see who is fighting for it!
12、从容应试，冷静思考，会做的题一题不错。
Take the exam calmly, think calmly and do a good job.
13、奋至六月勇跃龙门；志在百日敏思操笔。
To leap to Longmen bravely in June; to write in Hundred Days Minsi.
14、人生能有几回博，此时不博何时博。
Life can have several blogs, at this time not when blog.
15、十年磨剑为一搏，六月试锋现真我！
Ten years of sharpening the sword for a struggle, in June to test the true self!
16、无穷的伟大，也是从“一”开始的。
Infinite greatness also begins with xxxonexxx.
17、啊，相信自己，一切都会成功的！
Ah, believe in yourself, everything will be successful!
18、点燃青春**，实现人生梦想！
Ignite the passion of youth, and realize the dream of life!
19、今日的汗水，明日的收获。
Todays sweat, tomorrows harvest.
20、对手在拼杀，我在干什么！
The opponent is fighting, what am I doing?
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1、商业化内容支持,包括但不限于创意、文案、脚本、原创稿件输出等;
2、负责头条号运营,完成头条号内容更新、维护以及增粉目标,维护商业化内容资源和行业自媒体资源;
3、针对营销需求,输出营销传播内容方案,配合其它部门,推进招商活动的执行,
4、参与内外部培训、宣讲及文案类支持。
任职要求:
1、了解新媒体运营发展趋势,掌握新媒体平台运营方法;
2、具备较强的文字把握能力,文字风格灵活多变,即能独立完成文案撰写,也能掌控团队整体的文章质;
3、具备一定的团队协调和项目管理能力,抗压性强,能主动追求高质量的产出;
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1.上天很公平，我们得到的永远都和失去的一样多。
2.永远不要以粗心为借口原谅自己。
3.人生常态：当你可以放弃的时候，你不想；当你想放弃的时候，却不能。
4.天下断无易处之境遇；人间哪有空闲的光阴。
5.再长的路，一步步也能走完，再短的路，不迈开双脚也无法到达。
6.我深深地理解，耗费了多少时间，战胜了多少困难，你才取得眼前的成绩。请你相信，在你追求、拼搏和苦干的过程中，我将永远面带微笑地站在你的身旁。
7.生命是平等的，但生活不是，改变生活的办法，就是好好读书。
8.一些该拿起的要拿起，一些该舍弃的要舍弃。因为，只有让该结束的结束了，该开始的才会开始。
9.在我印象中，你一直都很珍惜时间勤奋好学，我想上帝是公平的，是你在学习中奋斗不息的精神，让你在学业上有如此的成功。祝贺你，朋友！
10.天道酬勤，曾经的每一分付出，必将收到百倍回报。不管揭晓的答案是什么，只要努力过奋斗过，就不会后悔。
11.就算今天辜负了我，我也依然会对明天抱有希望。
12.没有口水与汗水，就没有成功的泪水。
13.学习中每一个问题的解决都是自己进步的标志。
14.回避现实的人，未来将更不理想。
15.为你的付出加油，为你的执着喝彩，为你的努力鼓掌，为你的明天祝福，祝你早日实现心中所想，祝你拥有最美好的未来！
16.与其用泪水悔恨今天，不如用汗水拼搏今天。
17.“雄关漫道真如铁，而今迈步从头越。从头越，苍山如海，残阳如血。”无论落榜生还是状元，都让我们继续努力吧。
18.朝霞般美好的理想，在向你们召唤。你们是一滴一滴的水，全将活跃在祖国的大海里！自强不息怀壮志，厚德载物携梦行。
19.树立凌云壮志，悬梁刺骨，苦尽甘来终有日。
20.人都是被逼出来的，人的潜能是无限的，安于现状，你将逐步被淘汰，逼自己一把，突破自我，你将创造奇迹，千万不要对自己说不可能，树的方向，风决定。人的方向，自己决定。
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1、当你在夜晚孤军奋战时，漫天星光因为你而闪烁。
2、你有多努力，才能有多特殊。
3、给自己信心，你远比想象中优秀。
4、若你畏惧黑夜，怎能沐浴星光？
5、你每次想学习的冲动，都是未来的你在向你求助。
6、真没什么熬不过去的，抬头看啊，那片星空为你而亮。
7、你拿着录取通知书哭的样子，一定是你人生中最难忘的一次。
8、如果你开始努力，最坏的情况不过是大器晚成。
9、我希望你的成绩会照亮整个夏天，然后带着你的期许。去见，从未见过的`风景。
10、因为不想看到期待的目光暗淡，所以还要再撑一会。
11、努力，为了遇见更好，努力成为自己喜欢的样子。
12、高考并不代表一切，但高考可以是一切的开始。
13、少年的书桌上没有虚度的光阴。
14、有些喜欢是暂时没用的，钱，学业，前途才是永远的。
15、深夜两点的月亮不止陪着你一个人，凌晨四点的闹钟也不止叫醒你一个人。
16、夏天的惊喜是晚霞，汽水，冰西瓜和努力后的那句我终于可以。
17、生活本沉闷，跑起来才有风。
18、生命里无疑还有许多夏天，但肯定没有一个夏天，会如今夏。孤勇之后，世界近在眼前。
19、你间歇性的努力和蒙混过日子，都是对之前努力的清零。
20、努力已经来不及，你得拼命！
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1.很多时候，我们想要的只是一个肯定的眼神和一颗理解的心，而已。
2.再苦再难，也要坚强，只为那些期待的眼神。
3.如今的你或许早已疲惫不堪，有一些茫然，但目标就在眼前。请告诉自己：再坚持一下，再坚持一下，就一下，不到最后一刻，千万别说放弃，现在的我们，离梦想已经越来越近了。
4.面对高考，保持你心灵的善良与纯洁；保持你情感的热情与丰富；保持你精神的进取与激昂！
5.有时候，洒脱一点，眼前便柳暗花明；宽容一点，心中便海阔天空。身边的世界往往比我们想象的要睿智与宽容。
6.头雁先飞，群雁齐追。
7.高考没啥了不起，题目全是人出的。放松心态好好考，保你门门考第一。有点紧张正常的，鞭策自己出成绩。金榜提名必须的，兄弟等你好消息。祝你马到成功！
8.不到最后一刻，千万别放弃。最后得到好东西，不是幸运，有时候，必须有前面的苦心经营，才有后面的偶然相遇。
9.潇湘才女纸墨笔砚绘明天龙飞凤舞，华夏俊男德智体美重素质剑胆琴心。
10.我有过去的我和现在的我，我不是一个人所以我不寂寞。
11.我们都要面向太阳，骄傲的活着。
12.决战高考，改变命运。屡挫屡战，笑傲群雄！
13.保持平常心，营造好环境，扬起常笑脸，轻松迎高考。
14.人的智慧掌握着三把钥匙：一把做题目，一把写论文，一把应对差分数。知识、思想、幻想就在其中。
15.生命之中最快乐的是拼搏，而非成功，生命之中最痛苦的是懒散，而非失败。
16.高考是一个实现人生的省力杠杆，此时是你撬动它的时机，并且以后你的人生会呈弧线上升
17.有梦想什么时候都不算晚。尽管可能会失败，但是知道自己尽力了。
18.精神成就事业，态度决定一切。
19.那一年，属于我们的高考季节，那是一段刻苦铭心的日子，怀着理想和同学一起奋斗、一起憧憬美好的大学生活。
20.挥一挥手，送你先走，我的潇洒微笑，但愿你永远记住。高考如期而至，希望你我高中，相约在理想的学校里再见！
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1、自信是成功的先决条件。
2、把握现在、就是创造未来。
3、拼一载春秋，搏一生无悔。
4、横下一条心，坚决要出线。
5、遇难心不慌，遇易心更细。
6、懂得的不需要，不懂的没必要!
7、克服挫折的能力是指路的航标。
8、努力就能成功，坚持确保胜利。
9、成功不是将来才有的，而是从决定去做的那一刻起，持续累积而成。
10、扬理想之风帆，抵成功之彼岸。
11、拼一分高一分，一分成就终生。
12、更快、更高、更强。就是金牌。
13、积一时之跬步，臻千里之遥程。
14、不问收获，但问耕耘!天道酬勤。
15、春风吹战鼓擂，今年高考谁怕谁!
16、我自信，我出色:我拼搏，我成功!
17、得之坦然，失之淡然，争其必然。
18、苦与乐笑与泪，拼搏一生终不悔。
19、贵在坚持、难在坚持、成在坚持。
20、高考是汇百万人参加的一次练习。
21、要成功，先发疯，下定决心往前冲!
22、不为失败找借口，要为成功找方法。
23、今天多一份拼搏、明天多几份欢笑。
24、信心来自于实力，实力来自于勤奋。
25、高三是集体战斗与个人成就的时期。
26、有高水平的集体，才有高水平的个人。
27、静下来，铸我实力;拼上去，亮我风采。
28、没有比脚更长的路，没有比人更高的山。
29、太阳每天都是新的，你是否每天都在努力。
30、不苦不累，高三无味;不拼不搏，等于白活。
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A method of introducing and selling a product or service. A salesperson goes to the home or residence of a potential buyer to collect business examples: xxxmany homeowners don\'t like door-to-door sales and consider it an interference to their feasibility testing (noun) the procedure or basis for evaluation or evaluation to determine whether something can be completed or realized, or whether it is a A possible example: xxxa company usually tests the feasibility of a product before it pays to sell it to a consumer\'s pet.
中文翻译：
上门推销一种介绍和销售产品或服务的方法，销售人员前往潜在买家的住宅或住宅，上门征集商业实例：“许多房主不喜欢挨家挨户的销售，认为这是对他们隐私的干扰”可行性测试（名词）评估或评估的程序或基础，以确定某件事是否能够完成或实现，或者是一个可能的例子：“一个企业在花钱向消费者的宠物推销产品之前，通常会对产品进行可行性测试。
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1、十年磨一剑，一朝试锋芒!
2、悲观些看成功，乐观些看失败。
3、平常心做人，进取心做事。
4、懒惰厌学难成器，勤奋博学出状元。
5、同是寒窗苦读，怎能甘拜下风。
6、志当存高远，美丽下一站。
7、没有失败，只有暂时停止成功!
8、我要学、我能学、我会学。
9、把命运掌握在自己手中。
10、成功在于最后一次的坚持之中!
11、奋力拼搏，努力学习，争创佳绩。
12、为梦想而战，为自己喝彩。
13、走不完的路，知不完的理。
14、只要努力，一切都还不晚。
15、不怕学问浅，就怕志气短。
16、今日不肯低头，明日何以抬头?
17、努力了，拼搏了，我们必将收获!
18、天空飘来五个字，高考不是事儿。
19、对手在拼杀，我在干什么!
20、鲲鹏九万里，直上云海巅。
21、今日的汗水，明日的收获。
22、我努力，我一定可以成功!
23、状态大于方法，方法大于勤奋。
24、工欲善其事，必先利其器。
25、会当凌绝顶，一览众山水。
26、不是没有用，而是没去用。
27、你努力了，才有资格说运气不好。
28、害怕被征服的人，注定要失败。
29、挑战自我，突破极限，超越自我。
30、珍惜一百天，让智慧闪光。
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1、没有经历过“熬”的人，哪能知道“站着说话不腰疼”的道理。
2、不考上大学，工地等着你。
3、“想”要壮志凌云，“干”要脚踏实地。
4、从悬崖上能采到奇花异草，从考试中能体会酸甜苦辣。
5、春天是碧绿是天地，秋天是黄金的世界。愿你用青春的绿色去酿造未来的金秋。
6、观念决定思路，思路决定出路。
7、辍学如磨刀之石，不见其损，日有所亏。
8、回忆很美，尽管过程艰辛，也许结果总有遗憾，但我们无愧于心。
9、要成功先发疯，下定决心往前冲。
10、书山登峰，今日冲刺，秣马厉兵，竞相折桂夺魁。
11、虽然过去不能改变，未来可以。
12、分天注定，七分靠打拼，沉下一颗心，以不变应万变。
13、不想被人耻笑，那就别放弃。
14、生命如虹，青春无悔，数日拼搏，志在必得。
15、努力一百天，让雄心智慧在六月发出光芒。
16、淡淡墨梅凌寒独开，今岁瑞雪兆丰年。
17、奋斗拼搏，让青春绽放最美丽的光芒。
18、进更理想大学，铸更辉煌人生。须更刻苦的奋斗。
19、年磨剑，一朝登顶雄天下，六月腾飞，万里鹏程展宏图。
20、星光不问赶路人，时光不负有心人。
21、平心静气，对待高考，妙笔生花，金榜题名。
22、宁可辛苦一阵子，不要苦一辈子。
23、梦成就现实，下一刻更好。
24、自信是成功的基石，沉着是飞翔的翅膀。
25、没有一种不通过蔑视忍受和奋斗就可以征服的命运。
26、不问收获，但问耕耘!天道酬勤。
27、马行软地易失蹄，人贪安逸易失志。
28、对自己负责，向自己承诺，为自己喝彩!
29、宁吃百日苦，不留一生憾!
30、奋斗者的幸福是从痛苦起步的，享乐者的痛苦是从“幸福”开始的。
31、时间抓起来就是黄金，抓不起来就是流水。
32、愿你跨越千山万水，步履坚定，内心从容，铿锵前行!
33、知识犹如人体的血液一样宝贵。
34、放下包袱开动脑筋，勤于思考好好复习，祝你取得好成绩!
35、激情澎湃，高考不败，斗志昂扬，属我最强。
36、自己那么差又不努力，还有什么资格唉声叹气。
37、做勤劳的小蜜蜂吧，你会品尝到成功的喜悦。
38、大家一起努力吧。等待我们的将是一个美好的明天!加油!加油!
39、英雄的事业必定包含着艰险，如果没有艰险也就不成为英雄了。
40、挑战人生是我无悔的选择，决胜高考是我不懈的追求!
41、师生莫等闲，协力齐心，共同铸就新辉煌。
42、青春是用来拼搏的，青春是用来实现梦想的。
43、知者不惑，仁者不忧，勇者不惧。
44、眉毛上的汗水和眉毛下的泪水你只能选择一样。
45、书锦绣嫣然好答卷，定折取桂冠来题名。
46、每一次发奋努力的背后，必有加倍的赏赐。
47、从风雨中寻找快乐，在挫折中保持坚韧。
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国内十所知名高校与可口可乐联合发布“反转表白”，以各大高校专业、特征融入反转表白文案，突出学校特点，吸引受众参与传播。
>蒙牛高考奶系列
去年蒙牛市场部和环时互动主创团队，双方借势推出高考限定包装牛奶和《后题》短片，几千箱“高考奶”一天卖空；今年，原班人马再度聚首，开启「高考奶」营销计划，题目更牛、玩法更秀！
>新产品、新包装：团队考虑，把牛奶包装盒当作传播介质。包装上有趣、有用的考题和学科重点，也能成为新的产品卖点。
>去商业化设计：秉承着“去商业化”的设计思路，牛奶盒的背面严格按照高考考卷来排布，密封线、题目排版、都是沿用保留的元素。
双方团队针对包装上的设计细节，进一步优化升级：
1、科目增加至8科（除政治）；
2、加二维码，扫码即可见答案；
3、调整排版，题目占比大于文案。
最终共出街12款奶盒设计版面，包括8款模拟题样式，“文科牛”、“理科牛”、“科科牛”3个特殊款，以及印有孔夫子像的IP联名款，首次以盲盒的形式安插在每箱奶中。
>晨光：文具陪战系列
>怀旧营销：还原书桌DIY小游戏以“陪战”为主线，聚焦“高考过来人”的青春回忆，用书桌场景，带出回忆里那些陪伴奋战高考的文具。
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问题应该从策划人与策划公司自身去找原因，执行力是个很关键的制约因素。一些不错的策划人能拿出不错的创意方案，但要能够执行下去，一般会遇到两种障碍，一种障碍是预算比较大，客户企业无法预知结果，不愿投入，而策划人又无法成功地说服客户；二种障碍则是项目团队的执行力不强，很多事情只设计了框架，但做到细节时，就不知所云了，或者是遇到了一些挫折，做了一段时间后没看到效果，产生失望甚至放弃情绪，导致项目虎头蛇尾，在传统营销策划、公关、广告等业务领域也经常出现。其实在赢道策划早年进入营销服务领域时，也遇到过这种情况，不过经过多次实战之后，自20xx年初开始，这种情况就再也没有出现过，实施过程完全按照创意力、执行力、传播力、动销力的“赢道四力模型”向前推进，营销方案改为中麒策划的五大营销方案。
一、战略整体规划：市场分析、竞争分析、受众分析、品牌与产品分析、独特销售主张提炼、创意策略制定、整体运营步骤规划、投入和预期设定。
三、 传播内容规划：品牌形象文案策划、产品销售概念策划、产品销售文案策划、招商文案策划、产品口碑文案策划、新闻资讯内容策划、各种广告文字策划。
四、整合传播推广：SEO排名优化、博客营销、微博营销、论坛营销、知识营销、口碑营销、新闻软文营销、视频营销、事件营销、公关活动等病毒传播方式。
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活动营销方案模板、节日促销模版，
如果说营销是一场战争，那么促销无疑是一场战役，一场短兵相接、赤膊上阵的惊心动魄的战役。 促销对于每个营销人来说，都是耳熟能详的营销术语，不计其数的人 曾经和正在上演着。结合笔者自身的经验谈谈如何撰写促销活动方 案，从方案的作用来分为策略方案和执行方案。策略方案就是提案立 项来论证，这个看上去简单，论证起来也不容易，大多都是拍脑袋决 定。 不过， 论证越充分执行方案就越轻松， 本文重点谈的是执行方案。 比较全面地促销活动方案分为十二个步，
以下所说的促销（指狭义的 促销活动组合）。
>（一）活动目的：活动目的和效果预估“齐步走” 这一步更多的是在策略方案里体现， 执行方案里承上启下、过渡而已， 给公司上下、经销商树立信息，点亮明灯。 效果预估我把它放到首位，在“数字论英雄”的营销时代，能得到什么 比做了什么更重要。我们美好的蓝图描绘给老板，让老板知道我们正 朝着希望的田野走去。
>（二）活动主题：小创意套大创意；主题扣主题，销量不能离，我更倾向于把时间放到第一位， 这个时间规划应该在年度营销计划上 有所体现。国内有很多公司没有做这个一年中起很大作用的计划，有 了这个计划就会使得下一年度的工作有条不紊的进行， 这个计划主要 起到纲举目张的作用，即使没有这个“纲”，我们也应该给下年定个主 题年。有了它就会使下年度工作，尤其促销工作有了方向，抓住了重 点，使促销活动在承载着销量任务的同时，也能够提升品牌传播的力 量。 有了年度主题，促销活动的主题要匹配年度主题，不能偏离。每年做 三到五次全国范围的促销活动， 这样做出来的活动、传播的效果能“长 江后浪推前浪，一浪更比一浪高”，反之，每次都是天马行空、独辟 蹊径， 偶尔砸起的浪花虽然迸射耀眼的水花， 但是瞬间又恢复了平静。 即使一时拉动了销量，也不能给我们的品牌做“+”法，广东移动推出 的“感谢→感恩→感动”跨年度主题活动，06-07 以“感恩”为主题， 08 年“感动”为主题，它的一系列动作让我们感到移动离我们越来越 近，越来越亲切……
>（三）活动时间：主题和时间本应同根生 年度主题确定，全国的促销时间基本上就就有谱了。常规时间是首先要考虑的，在 07 年以前五
>一、十
>一、春节元旦等都 是商家出手的好日子，08 年后就要有些调整，五一减少到一天。不 过增加了传统节日，清明、端午、中秋，新的假日为一些相关厂商增 加了新的商机，如月饼厂家、孔府家酒等在这个节日里都有好多文章 可以做，“该出手时就出手”。 非常规时间，要和企业的关联性较强，新品上市、周年纪念、新厂落 成等纪念日和重大事件都是很好的“噱头”。 执行的具体时间很关键，现在商业信息传播很快，具体的执行时间要 防止竞品厂家终端拦截。笔者亲身经历过在胶东半岛上演精彩的拦 截。笔者所在公司的经销商在得知竞品的活动时间后，暗中展开“精 心布置”，正所谓“明枪易躲，暗箭难防”。 竞品活动的当天，我方把事先印好的单张分发给精心挑选的 20 名促 销员，散布在竞品店的周围，战罢，销量统计、情报显示，活动时间 内我方的销量约占竞品的 1/3，拦截非常成功。 现在很多厂商都把活动的时间做了提前量，争取更多的消费者。活动 时间跟产品的属性也有很大关系， 耐用消费品、家居用品宜前不宜后； 快速消费品、低值易耗品就看厂家经销商对区域的把控程度来选择时 间。 活动时间依辐射范围而定，二三线城市两天为宜，周六日的两天往往 能取得事半功倍的效果。
>（四）活动地点：只有两处选择内外——室内、室外 地点一般都选在店里或店外； 有
一些选在广场、商场人流量大的地方； 有少数的地点定到酒店里，向会议营销转型。 会议形式的这个消费者可选性少，冲动性消费。保健品、药品较多， 不过现在不少企业也开始借鉴，并尝到了甜头。
>（六）活动方式：唯一不变的就是变 这也是让很多厂商头痛的一步， 消费者对相同、类似的促销方式不“感 冒”，我的意见是在年度计划时，把可能用到的促销方式列出来，每 次活动要用和主题相近的不同的活动方式，给消费者点新鲜感。同时，也要开发出新的促销方式，进而推广开来。多注意下娱乐造星 节目，那里边的节目有很多可以借鉴的而且是有效的。
>（七）活动对象：爱你没商量，选谁爱谁 根据主题和时间来却低对象；也可选定对象在定时间和地点，也没有 明确的先后逻辑顺序。如果战略规划时间达到三年以上，建议考虑年 轻的消费群体消费特点，有些特殊产品除外，如针对老年人的产品。
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为进一步推进我院营销类专业的教育教学改革，促进专业建设，加强校企合作和工学结合，强化实践教学，提高教育教学质量，培养职业院校学生的营销策划能力、创新能力和应变能力，展示我院学生的精神风貌和营销技能水平，经研究决定，商务管理系将举办“xx’安徽国际商务职业学院营销策划大赛”（以下简称大赛）。
>一、成立大赛组委会
大赛主办单位：商务管理系
大赛协办：安徽百事众邦商务咨询有限公司
媒体支持：
>二、大赛组委会成员
组委会主任：
组委会副主任：
执行组成员：
协助执行：营销实战协会
>三、大赛方式
大赛分预赛和决赛。
预赛包括市场调查报告和策划文案两部分。
决赛为现场表现，包括文案陈述和提问答辩两个步骤。
>四、大赛地点
安徽国际商务职业学院
>五、大赛时间
报名时间：xx年12月20日——xx年12月30日
决赛时间：xx年4月4日（周三）
请各参赛队于xx年3月21日前将市场调查报告和营销策划文案的电子稿发到指定邮箱：xxxxxxx同时，各参赛队于xx年3月21日前将纸质文案（一式3份）交至商务管理系储修云老师处。
>六、奖项设置
本次大赛设一等奖（1名），二等奖（2名）、三等奖（3名），优秀奖（4名）。
>七、参赛对象、组队与报名
（一）参赛对象
大赛的参赛对象为安徽国际商务职业学院全院学生。
（二）组队
各班级学生自行组队参赛，每队由3名选手组成。
（三）报名
1、报名时间：xx年12月20日——xx年12月30日（过期不再办理）
参赛资格证明：学生证、身份证复印件。
大赛联系人：
商务管理系：储修云
电话：xxxxxxxx
>八、营销资格证书换考办法
1、证书换考：
参加安徽国际商务职业学院营销策划大赛的选手，营销策划书只要达到评审老师的评审合格，可以参加营销资格证书的.换取，选手将合格营销策划书交到管理系营销教研室，填写报名表，送交教育部，合格颁发市场营销经理助理中美双证资格证书（证书换考费用为480元）。
2、证书介绍：
中国市场营销资格认证考试简称cmat，由教育部考试中心和中国市场学会联合认证，全国范围内有效。美国市场管理协会（amma）是全球知名营销专业组织，其证书在全球100多个国家和地区得以推广和认可。营销人才评价标准与cmat评价标准已达成互认，通过cmat考试的学生将获得amma证书。
证书证明持证人通过了中国市场营销管理人员资格综合能力考试和实践能力考核，具备了本职业要求的专业知识和业务能力，作为相关机构录用、考核营销管理人员的依据，也同时可以作为本校双证毕业的依据。
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诗词、名言、歌谣这里可以分为诗词、名言以及歌词三个部分。诗词：但愿人长久，千里共婵娟。海内存知己，天涯若比邻。莫愁前路无知己，天下谁人不识君。我寄愁心与明月，随君直到夜郎西。劝君更进一杯酒，西出阳关无故人。才始送春归，又送君归去。
名言：年年岁岁花相似,岁岁年年人不同。——刘希夷一个人若是没有确定航行的目标,任何风向对他都不是顺风。——(法)蒙田时间的步伐有三种:未来姗姗来迟,现在像箭一般飞逝,过去永远静立不动。——席勒只有知道了通往今天的路,我们才能清楚而明智地规划未来。——斯蒂文生
歌词：没有你的日子里，我会更加珍惜自己。没有我的岁月里，你要保重你自己。——《大约在冬季》谁安慰多愁善感的你，谁安慰爱哭的你。谁看了我给你写的信，谁把它丢在风里。——《同桌的你》栀子花开，如此可爱，挥挥手告别，欢乐和无奈。——《栀子花开》开始的开始 我们都是孩子，最后的最后 渴望变成天使。——《北京东路的日子》如果再见不能红着眼，是否还能红着脸。——《匆匆那年》有些故事还没讲完，那就算了吧。——《那些花儿》我的未来不是梦，我认真的过每一分钟，我的未来不是梦，我的心跟着希望在动——《我的未来不是梦》
经典营销案例知乎你烦恼的，这里都有《答案》情感共鸣：走心的视频文案是知乎每一次广告的亮点，它将我们内心的迷茫展现，同时广告视频也还原了真实场景。在知乎描绘的高考志愿里，每一个人都能找到自己的共通点，很多细节都被刻画了出来，很难不引起现在考生的注意和已经高考过的人的回忆。
产品优化：围绕高考备考到志愿填报的几个重要节点，把站内的内容做了系统的整合与优化，这样就提升了用户的体验感，增强了使用的黏性。
可口可乐 × 高校：反转情话国内十所知名高校与可口可乐联合发布“反转表白”，以各大高校专业、特征融入反转表白文案，突出学校特点，吸引受众参与传播。
蒙牛高考奶系列 去年蒙牛市场部和环时互动主创团队，双方借势推出高考限定包装牛奶和《后题》短片，几千箱“高考奶”一天卖空；今年，原班人马再度聚首，开启「高考奶」营销计划，题目更牛、玩法更秀！
新产品、新包装：团队考虑，把牛奶包装盒当作传播介质。包装上有趣、有用的考题和学科重点，也能成为新的产品卖点。
去商业化设计：秉承着“去商业化”的设计思路，牛奶盒的背面严格按照高考考卷来排布，密封线、题目排版、都是沿用保留的元素。
双方团队针对包装上的设计细节，进一步优化升级：1、科目增加至8科（除政治）；2、加二维码，扫码即可见答案；3、调整排版，题目占比大于文案。最终共出街12款奶盒设计版面，包括8款模拟题样式，“文科牛”、“理科牛”、“科科牛”3个特殊款，以及印有孔夫子像的IP联名款，首次以盲盒的形式安插在每箱奶中。
晨光：文具陪战系列怀旧营销：还原书桌DIY小游戏以“陪战”为主线，聚焦“高考过来人”的青春回忆，用书桌场景，带出回忆里那些陪伴奋战高考的文具。
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1、这世上根本不存在感同身受，只因你给的嬉笑太盛，无人在意你的心酸认真，所以别傻傻的摊开伤口向别人诉苦，这世上多的是撒盐的人。
2、家具家电齐全，因本人举家迁往外地，特低价出售，出售价格为96万，有意者欢迎来电咨询，联系人：李小姐，电话：xxxxxxxx。
3、烟火即将绽放的前一秒，没人知道它之后的样子。
4、我并非善类，而你，纯属败类。
5、我还没来得及说再见，你就已经消失不见。
6、精致公寓——40年产权，商业水电
7、你好，我热爱地产。
9、众里寻房千百度，蓦然回首，置屋源却在那灯火阑珊处。
10、先得了解房地产中介的经营内容，一般有两种。一是主要做地产营销策划，以营销策划为主。二是主要做房屋租售，以租为主代售为辅。针对第一种的文案，实际是就帮地产开发公司做地产销售推广。直白点，开发公司只管生产，中介只管品牌营销，做策划方案多点，包括软文。第文案就比较简单点。基本上以做软文为主。
11、要和每一个客户做朋友，为他们买到便宜的房子而提供最好的服务。
12、暖冬大放价——金九银十过了开始准备打折
13、看完了贝壳上的二手房标题，咸鱼卖房的你见过没？48w的电梯别墅、20w的装修公寓、50w的一线海景房......
14、寻称心房，找置屋源房介！
15、每位上店的客户找到温馨的家，是我们的任务。
16、如果赶不上日出，错过日落余晖，请记得还有满天星辰，还有第二天。
17、早上8点前发布：这是因为早上大家都会打开朋友圈、QQ空间看，同时这个时段发布的人比较少，所以会获得较大的曝光；
18、可能隔壁彩票店、水果摊、小卖部的文案都值三万
19、你只有走完必须走的路，才能过想过的生活，有的路，你必须一个人走，这不是孤独，而是选择。
20、把这么多年的文学功底都拿了出来，
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1.现在睡觉的话会做梦，而现在学习的话会让梦实现
This moment will nap, you will have a dream; But this moment study,you will interpret a dream.
2.我无所事事地度过的\'今天，是昨天死去的人们所奢望的明天
I leave uncultivated today, was precisely yesterday perishes tomorrow which person of the body implored.
3.觉得已经晚了，恰恰是最早的时候
Thought is already is late, exactly is the earliest time.
4.不要把今天的事拖到明天
Not matter of the today will drag tomorrow.
5.学习的痛苦是一时的，而没有学习的痛苦是一辈子的
Time the study pain is temporary, has not learned the pain is life-long.
6.学习不是人生的全部，但连学习都征服不了你还能做什么?
The study certainly is not the life complete. But, sincecontinually life part of - studies also is unable to conquer, what butalso can make?
7.学习不是因为缺少时间，而是缺少努力
Studies this matter, lacks the time, but is lacks diligently.
8.所有人的成功都不是偶然的
Nobody can casually succeed, it comesfromthe thoroughself-control and the will.
9.请享受无法避免的痛苦!
Please enjoy the pain which is unable to avoid.
10.早起的鸟儿有虫吃
Only has compared to the others early, diligently diligently, canfeel the successful taste.
11.成功并不属于每个人
Nobody can casually succeed .
12.你的教育程度就是你以后的收入程度
The education level represents the income.
13.像狗一样的去学，像绅士一样的去玩儿
The dog equally study, the gentlenman equally plays.
14.今天流下的口水将变成明天流下的泪水
Now drips the saliva, will become tomorrow the tear.
15.今天不想走，那明天就要跑了
Today does not walk, will have to run tomorrow.
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