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提高认知放大格局的范文 第一篇有一位哲人带着他的学生去菜市场上买鱼。在一个小摊上，哲人精心挑了一条清江鱼，这种鱼的鱼刺比较少。鱼贩子对哲人说：“这位先生，我看你不太懂鱼呀，这种鱼的味道可不太好，要不你还是换一条吧。”哲人听了，笑着说：“谢谢...
提高认知放大格局的范文 第一篇
有一位哲人带着他的学生去菜市场上买鱼。在一个小摊上，哲人精心挑了一条清江鱼，这种鱼的鱼刺比较少。
鱼贩子对哲人说：“这位先生，我看你不太懂鱼呀，这种鱼的味道可不太好，要不你还是换一条吧。”
哲人听了，笑着说：“谢谢，但是不用，我就买这条。”
鱼贩子忍不住嘲笑道：“你们这些人呀，就是读书读傻了，自认为了不起，可要是说起对鱼的了解来，那你们可都远不如我呀。”
哲人的学生忍不下去了，便上去和鱼贩子争辩了起来，双方互不相让，越吵越激烈。哲人一看，赶紧劝住学生，拉着他走了。回去的路上，学生问哲人：“那个鱼贩子，什么都不懂，还敢嘲笑老师您，实在太可气了！”
哲人笑道：“我倒是能理解他，他的确知道那条鱼的味道好，只是他的认知，无法告诉他，这个世界上都有哪些种类的鱼，哪种鱼的刺比较少，哪种鱼更适合像我这样的老人。”
>认知觉醒>：>人的认知，是呈漏斗的形状排布的。越是身处底层，所能看到的东西越少，也就越容易控制不住自己的情绪，越容易自以为是、固执己见。相反，越是往上走，越是接触高层次的人，格局就越大，认知到的东西就越多，感受到的美好就越多，对下也就越兼容。
小故事有大道理，格局和认知的重要性，通过上面两个小故事，相信你也能感受到一二。如果你想要阅读更多这样的小故事，想要觉醒自己的认知，提升自己的格局，下面就再分享和推荐三本书给你，分别是《小故事大道理大全集》《认知觉醒》和《格局》。
《小故事大道理大全集》，收录了几百个精彩的小故事，内容涉及人生的方方面面，每个小故事，背后都藏着很有用的道理与智慧，能够有效帮你精进思维、觉醒认知和提升格局，即便是偶尔抽出一两分钟时间阅读一个小故事，也会让你受益匪浅。
《认知觉醒》是一部可以穿透时间的个人成长方法论，书中指出，认知层级，决定着人生高度，因为认知决定选择，而选择改变命运。阅读这本书，觉醒自己的认知，你的行动会更清晰而坚定，能真正开启自我改变的原动力。
《格局》这本书，之前的文章分享和推荐过不少次了，这里不做过多的介绍，只强调一点，那就是这本书是格局类图书最畅销、最受欢迎的，要想通过阅读提升你的格局，它就是你最好的选择，还没看过的朋友，不妨用心一读。（百家号独家内容）
提高认知放大格局的范文 第二篇
这是最简单也是最难的一条路。
你日常交往的人，讨论的话题，优秀同龄人在关注的领域，在做的事，在做成的事；
你能够得到的帮助，资源，可以看到的讲座，可以与之对话的大咖；
这些人，这些机会，每时每刻都有可能打开你的格局。
你在名校，给你讲课的老师可能是曾经的上市公司老总，可能是华为特聘的人工智能专家，人家真的是在头部打拼烦了才躬身来做扫地僧教学，在外面讲2小时企业要付几千上万块，在这儿给你几十块一小时的讲课，免费回答你的一切问题，只要你脸皮够厚，或者平时表现够积极。
这是最低成本的修炼通道。
此外还有大企业。
那些正在对社会进行重大创新、重要变革的公司，里面汇聚的都是各个名校、各个专业里的佼佼者，聪明人，再不济也得是人精，是资本熏陶下 二代，是八面玲珑的高情商者。
想办法混进去，哪怕是做底层工作也无所谓，只要你有觉悟有心思，总会慢慢升上去的。
你周围这群优秀的同事会是你的宝藏，不管是任何层面。
提高认知放大格局的范文 第三篇
万历皇帝募集各地书法名家，希望恢复山海关的\\\'本来面貌。各地名士闻讯，纷纷前来挥毫，但是依旧没有一人的字能够表达天下第一关的原味。皇帝于是昭告天下，只要能够雀屏中选的，就能够获得最大的重赏。
这次，经过严格的筛选，最后中选的，竟是山海关旁一家客栈的店小二，真是跌破大家的眼镜。
题字当天，会场被挤得水泄不通，官家也早就备妥了笔墨纸砚，等候店小二前来挥毫。只见主角抬头看着山海关的牌楼，舍弃了狼毫大笔不用，拿起一块抹布往砚台里一蘸，大喝一声：“一。”十分干净利落，立刻出现绝妙的“一”字。旁观者莫不给予惊叹的掌声。有人好奇地问他：为何能够如此成功。他被问之后，久久无法回答。后来勉强答道：“其实，我想不出有什么秘诀，我只是在这里当了三十多年的店小二，每当我在擦桌子时，我就望着牌楼上的‘一’字，一挥一擦，就这样而已。”
原来这位店小二，他的工作地点，正好面对山海关的城门，每当他弯下腰，拿起抹布清理桌上的油污之际，刚好这个视角，正对准“天下第一关”的一字。因此，他不由自主地天天看、天天擦，数十年如一日，久而久之，就熟能生巧、巧而精通，这就是他能够把这个“一”字，能够临摹到炉火纯青，惟妙惟肖的原因。
其实，这个有趣的故事，正是反应一个颠扑不破的道理：练习造就完美，熟练才能精通。举凡一些在各行各业出类拔萃的顶尖人士，尽管这些顶尖人物优点不一而足，成就也在不同领域开花结果。他们却都有一个共通也是最基本的特点：热忱、专注与精通。因为热忱，所以能够投入强大的动力与能量；因为专注，才能心无旁骛勇往直前；也更因为热忱与专注，才能达到专业与精通的境界。
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说是有一个乐善好施的大商人，一次在街上走的时候，看到一个乞丐在路边乞讨，于是，懂了恻隐之心，想要给乞丐一个改变人生的机会。商人对乞丐说：“如果我给你一万块钱，你会怎样用这些钱？”
乞丐听了很高兴，不假思索地回答说：“那我就去买一部好一点的手机，这样一来，我就可以通过手机查询各个地区的情况，看哪里的人多，我就去乞讨，就不愁讨不到东西了。”
商人听了，面露失望之情，接着又问：“那如果我给你十万块钱呢？你会如何花？”
乞丐回答说：“那我就买一个10万块钱以内的汽车，这样，我乞讨起来就会方便很多，想去哪就去哪。”
商人十分的无语，不甘心地问道：“那如果我给你100万元呢，你会怎么花？”
乞丐一听自己会成为百万富翁，立马激动地回答说：“那么，我就去这个城市最繁华的地方，去买下一块土地！”
商人这次听了，很高兴，觉得乞丐终于开窍了。哪知道乞丐突然又补了一句：“这样的话，在我的土地上乞讨，就没有别的乞丐来和我抢地盘了……”
最后，商人终于彻底失望了，放弃了拯救乞丐的想法。
乞丐的贫穷，不在于金钱上，而在于认知和格局上。认知和格局的贫穷，远比物质上的贫穷更可怕。
提高认知放大格局的范文 第五篇
宏泰经过37年的发展，形成了独有的文化，公司将优秀的传统文化融入到公司发展理念中，倡导先做人，后做事，用孔孟之道教育员工，经营企业。20_年公司推广学习《弟子规》，让所有人找到人生的根本；20_年公司统一学习《了凡四训》，让我们明白改变命运的真理。我们有充分的理由相信国家和社会需要我们宏泰这样优秀的实体企业存在，我们既要从传统经典中汲取营养，也要把握大自然中因果循环的自然规律，届时大家会由衷感谢公司这种文化氛围和感恩公司对我们教育培训，人生小胜在智，大胜在德，厚德载福。
我们要以这十篇文章理论为指导，坚持三个导向，坚持四化发展，在工作中落实四个意识，不间断的抓好5S现场管理，始终维护公司发展利益、发展大局，忠诚于公司，勇于担当，不谋私利，公心做事，我们有理由相信一定会战胜一切困难，宏泰的明天会越来越好。
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如果你实在是处于低谷，或者周围一点好的工作机会学习机会都没有，那就别寄希望于圈子了，跳出来，自己找牛人谈话。
新媒体圈子里有个叫剽悍一只猫的，一开始就是个公司的普通员工，人到中年觉得后半辈子就这样的话不太行，于是索性辞了工作，每天主动去联系勾搭各个行业的大佬，写作的大大等等，各种采访交流，刷新认知，靠这个开始写稿做个人品牌，做自己的训练营，现在相当成功。
你可以抓住这些高能量的人，进行交谈和提问。
比如：通过知乎结交，或者参加一些行业会议，去别人的公众号下面留言，通过年长的朋友一起吃饭认识，还有一些在旅行途中、在社交场所遇到的。
你可以主动搭讪+识别聪明人，并且在意每个人在不同领域、不同层次输出的认知，展现的格局。
他们未必都是格局大，但是有的群体独特，有的头脑聪明，有的事业有成，有的是你从未涉及的领域。
和这些人交往，交流，提问，不论对错，对你固有的思维本身就是一次升级和挑战。
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商机来到。有 A、B、C、D、E、F三对六位朋友，他们共同遇到了一个很大的商机，这个商机所包含的利益、收益、好处都非常的巨大，但这个商机的特点是：有不确定性、时间长期性、短期无分文现金流回报、仍需个人继续投入花费、可能会经历许多磨难煎熬。
退却放弃。过了两年，A朋友、B朋友退出了，理由是：判断不出希望，不再相信这个商机生意是真的。又过了两年，C朋友、D朋友也退出了，理由是：这种生意老没结果，太麻烦了、熬不下去了。
依然坚持。但是，E朋友和F朋友却依然继续坚持往下走，因为，经过深度分析、深刻悟道，他俩认为这种商机绝不只是一个生意，如果用普通人“做生意”的心态去对待这个商机可能会没有好结果，如果用“做事”、“做事业”的心态去判断，可能会有大机会。“做生意”的心态格局与“做事业”的心态格局绝对不同，前者死盯着利益、急切投机而急功近利，就会不想多付出、就没有耐性、没有苦熬品格，所以只能选择放弃。而后者盯着的是事情：应该付出什么、事情要做好、要坚定信念、坚信有就有没有也会有、把困难眼泪自吞下肚、要笑到最后。
收获果实。进入第五个年头，E朋友和F朋友果然获得了这个商机的巨大利益。这个商机的幕后者对他俩说：就因为你俩没有把这商机当着“生意”看待，而是高悟性地正确地以“事业”眼光看待，而且忍受了五年多的艰辛苦难，因此，这个胜利果实你俩享用理所当然、当之无愧！
体会结论：心态格局就是命运！好的心态决定了好的命运！而不好的心态就没有好命运！什么叫天命？什么叫命中注定？就是这个道理！
提高认知放大格局的范文 第八篇
一个人，将来有没有发展前途，将来能发展到什么程度，和细节有很大关系。通过一个人细枝末节处的表现，可以窥测到他的将来，这不是什么迷信巫术，而是一种经验，一种智慧。
明代有一个叫王华的人，从小喜欢读书。有一天，县令带着随从前呼后拥地到王华所在的学堂视察。和王华一起学习的那些小朋友们，因为从来没见过这样热闹的场景，所以都争先恐后地放下书本，围上前去看热闹，只有王华像什么事也没发生一样，依然坐在自己的位置上看书。钱希奇是他们的先生，看到王华这个样子，就和王华开玩笑说：“大家都过去了，只有你一个人不过去，假若县太爷认为你傲慢，要来斥责你，你怎么办啊”王华从容地回答道：“县令也是人，有什么可看的我正在读圣贤书，恐怕县令也没有什么理由来斥责我吧！”钱希奇见王华小小年纪如此有见识，非常高兴，便对旁人说：“这个孩子将来一定有大出息！”果然，王华后来考中了状元，成就了一番功名。
宋朝有一个叫吕文靖的人，他有四个儿子，二儿子叫公著。在四个儿子年纪还小的时候，有一天，吕文靖对夫人说：“咱们的四个儿子将来都能成才，但不知道哪个是宰相之才，我要考验他们一下。”于是，当四个孩子都在院子里玩耍的时候，吕文靖吩咐一个小丫环，手里拿一件玉器，走到门边的时候，故意将玉器掉落在地上，玉器就碎了。这时，四个孩子中，有三个孩子“啊呀”了一声，急忙去报告夫人，只有老二公著，凝然不动声色，好像什么事也没发生一样。吕文靖见此情形，就问公著：“玉器碎了，你为什么一点儿也不着急呢”公著平静地回答：“已经碎了，急有何用呢不如不去想它。”吕文靖于是告诉夫人说：“公著这个孩了，将来可当宰相。”后来，公著做官果然做到了宰相。
成大事者，心中需有大格局，遇事处变不惊，沉着应对，不慌不乱，是一种难得的气质。唐宋八大家之一的苏洵在《心术》一文中所说的“泰山崩于前而色不变，麋鹿兴于左而目不瞬”，正是这种气质的具体表现。王华面对县令不卑不亢，公著面对摔碎的玉器心态从容，说明他们内心都具有大格局、大气象，所以旁观者推测他们将来前途无量，显然不是瞎说，而是通过细节做出的合理判断。能有如此见识，当然也是一种难得的智慧。
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牛骨替代猪骨熬汤，看似不起眼的工艺“微创新”，恰以柳州螺蛳粉出口从受阻到“井喷”的实践，证明了其化“危”为“机”的机遇把握和实干创新。
同样作为初三学子，超长假期、线上教学、中高考延期，也面临着前所未有的危机，但转念一想，这也是弯道超车的最好机会。
在新冠肺炎疫情防控常态化大背景下，有的产业、部分企业的发展，面临着前所未有的困难和挑战。也应看到，迎接挑战，突出重围杀出一条血路，也正是突破旧格局、打破旧模式的过程。面对危困，不能消极对待、坐以待毙，也不能简单规避，而要认真分析其中潜藏的机遇，危机中寻转机，瞄准时机抓机遇。
惟改革者进，惟创新者强。此次新冠肺炎疫情防控中，在线办公、远程医疗、线上教育等领域快速发展。再观柳州，部分企业也抢抓机遇化“危”为“机”，亦有不俗表现，比如：5天改造出乙醇消毒液生产线，快速打造出负压救护车和智能移动测温车等。柳州工业企业在疫情防控中展现出的强大创新力和行动力，再次说明，危机困局恰是创新实干者的机遇，而非阻滞，关键是看你能不能找到一个撬动“地球”的支点。
经济发展绝非一马平川直线挺进，逆境时才见创新的力量。大到地方发展、产业培育，小到一个企业孵化扩张，时刻准确识变、科学应变、主动求变，方能变压力为动力，化危机为良机，下好“先手棋”，稳住“基本盘”，打造新模式，创造新业绩。
“危和机总是同生并存的，克服了危就是机。”领袖如是说，疫情下的初三毕业班，几乎是最难的一届。虽然会遇到新的困难，但无数初三学子依旧迎难而上，化危为机，剑指中考。
本DOCX文档由 www.zciku.com/中词库网 生成，海量范文文档任你选，，为你的工作锦上添花,祝你一臂之力！
