中词库 / www.zciku.com
[bookmark: _Toc1]辽宁营销广告制作简介范文推荐5篇
来源：网络  作者：紫云轻舞  更新时间：2025-03-07
辽宁营销广告制作简介范文 第一篇公司简介北京精诚泰恒广告设计制作有限公司是一家集写真喷绘、VI设计、 便携展具销售、广告制品与制作、印刷、工艺礼品制作为一体的综合性广告公司。公司创立于20xx年， 公司有着科学的工艺流程、严谨的工作态度、亲...
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公司简介
北京精诚泰恒广告设计制作有限公司是一家集写真喷绘、VI设计、 便携展具销售、广告制品与制作、印刷、工艺礼品制作为一体的综合性广告公司。公司创立于20xx年， 公司有着科学的工艺流程、严谨的工作态度、亲切的服务和优质的产品， 对客户的每一项细微要求，我们都力求使其完美。 在这里您可以得到我们 24小时的全心服务、认真的对待，对于您的要求，我们随时候命，为您的事业增色添彩，帮助您企业品牌的成长。
主营业务：写真喷绘，数码印花，展览展示，标识标牌，立体雕刻 亚克力发光字，吸塑灯箱，滚动灯箱，超薄灯箱，LED显
示屏，LED光源模组 楼体亮化工程，霓虹灯，工地围挡，
VI设计，四色印刷，工艺礼品
企业类型：有限责任公司
业务介绍：
一、喷绘业务
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广告公司简介范文汇总
坚决预防控制与打击xxx犯罪
新疆梨城时光广告是由新疆梨城时光广告文化传播有限责任公司、新疆梨城时光广告文化传播有限责任公司湖南郴州分公司、新疆梨城时光广告文化传播有限责任公司喀什分公司、新疆梨城时光房地产经纪有限责任公司与新疆梨城时光广告营销策划机构五个独立公司所组成，公司成立于20xx年6月，是一家在南疆地区首创的主营固定印刷品广告的专业综合性广告公司。企业始终遵循以人为本的经营理念，取得了长足的发展。
时光派送广告自20xx年9月18日创刊并成功发布，为库尔勒广告业注入了新鲜的血液，备受社会各界人士的关注和支持。时光广告公司由原来单一的派送广告部发展成为下属四个部门，得到了广大客户的认可，成为广大客户首选的广告媒体。20xx年5月，公司法人被巴州广告协会选为常务理事，同时被库尔勒市劳动和社会保障局评为20xx年度就业与再就业先进集体。20xx年5月被巴州广协评为“先进单位”，公司法人被广协评为副会长。在荣誉面前，时光人不骄不燥，稳步发展，于20xx年先后注册成立了新疆梨城时
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XXX广告传媒有限公司
简 介
XXXX广告传媒有限公司的理念是：“诚信为本，服务一流，全面把握信息，及时进推进客户”
XXXX广告传媒有限公司的企业宗旨是：“至善至美，远播美名”
XXXX广告传媒有限公司自成立以来发展迅速，业绩骄人。主要客户有：保险产业、通信企业、医院机构、政府部门、事业单位、开发企业等。
XXXX广告传媒有限公司希望与社会各界合作，共同为经济发展、市场繁荣做出贡献。
地址：XXXXXXXXXXXXXXXXX
电话：XXXXXX
六安至远广告传媒有限公司
二00八年七月
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北京广告有限公司(BAC，原名为：北京广告公司)成立于1979年，是建国以来北京第一家广告公司，也是全国最早成立的广告公司。
作为中国广告协会，中国商务广告协会，中国4A协会，中国国际公共关系协会的主要成员，BAC与时俱进，不断创新，时刻走在行业前端。20_年广告营业额达到16亿人民币。
秉承“Be Active Communication 让沟通更活跃”的运营理念，BAC致力为客户提供全面整合传播服务，在业内率先建立市场研究部门，确保了BAC拥有更加深刻透彻的本土市场洞察力，清晰把控当代中国消费者所思所为，使整合行销传播沟通更加准确有效，为客户创造价值，让客户的品牌之路越走越远。
30多年来，BAC在国内外广告创意评选活动中多次荣获各种奖项，与150余个著名品牌携手并肩开拓中国市场，品类涉及汽车、IT、地产、金融、快消、城市、家电、医药、化妆品、酒店、服装诸多领域。
可以说，30多年BAC的历史，从一个独特的角度见证和体现了中国现代广告的兴起和中国市场经济的变迁与成长。
经验是BAC最大的财富，创新是BAC永远的追求!BAC始终致力成为最具影响力，最国际化的本土广告公司。
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一、前言
由于__从__地区穿过，历__就是传统的木建材交易市场。近年来，随着市场经济的发展，__地区的市场规模有了进一步的扩大，但同时也面临着严峻的市场竞争形势。
环顾__，装饰城比比皆是：北有江北的__、__为首的十家市场群;__路有金__(现改为__灯具市场);西有__;东有__以及新开张的__。__周边的__的__等地装饰城也在崛起。因此，__建材贸易区要在激烈的市场竞争中立于不败之地，必须优化__贸易区的市场环境，增强整体竞争力，树立具有自我特色的形象，打出__的品牌。
二、市场概况
1、建材消费市场的一般研究。
装潢建材消费是住宅消费的重要内容之一，而住宅消费是深化城镇住房制度改革的需要。国家住房改革的目标是：到__年，每个城市家庭都拥有自己的住房，人均居住面积达15-18平方米。__省城镇人均居住面积目标是10平方米以上，要达到此目标必须促进住宅消费。因此作为住宅消费的重要内容之一，装潢建材的消费在未来几年将是一个很大的市场。
同时，随着经济发展和人口素质的提高，讲究生活品质越来越成为人们特别是都市人的时尚。可以预见，家居装潢布置在家庭支出中将会占越来越大的比重。
因此，就整个建材市场的消费而言，前景是非常乐观的。
2、竞争对手研究。
就__及周边地区而言，如前言所述，__面临的市场竞争是十分激烈的。__装饰城是一家极具规模的、实力的材料装饰城，在__的竞争对手中具有典型性。现以金盛装饰城为例，分析竞争对手的一些具体情况。
①地理位置：位于__市河西重点开发区第一路__路上，周边有__等多个住宅小区，交通方便，__路公交车可达，使得金盛近可覆盖河西地区，远可辐射整个__地区。
②营业概况：经营灯饰、木业、陶器、五金、锁具、洁具、墙纸、窗帘、油漆、涂料、厨具、石材等，目前已汇聚六万多种中高档装饰材料，占地22万平方米，营业面积18万平方米，营业间出租率达100%。可见，__不仅产品品种多样齐全，给消费者更多的选择，而且人气旺盛，具有极强的实力。
③配套服务：提供汽车配送、电话订购、专家咨询、质量跟踪、商务中心、银行业务、饭店旅游、装饰参谋、技术监督、集团电话、背景音乐等多项服务。可见金盛不仅硬件实力强，而且软件服务也是一流的，多方为消费者着想。
④整体管理：金盛采用场地出租、集团管理的模式，获得管理及服务质量iso9002质量认证。室内购物环境舒适，展厅间设有服务厅，免费赠送精美购物指南，另有保安维持秩序，保洁员维持购物环境的整洁。定期地出版内部刊物，沟通管理者与业主，业主与消费者。一流的管理必将带来一流的效益。
⑤营销宣传：凸显整体形象，不定期在扬子晚报等报纸上做广告，但主要以路牌、灯箱广告为主，并在其他装饰城(竞争对手)附近打出金盛巨幅广告。业主个体形象通过内部刊物、精品导购等方式展现。上述方式能以集体的力量参与市场竞争，收到更好的广告效果。
三、消费者研究
1、装修新房的消费者
__年__城镇居民人均年收入为__元，以户均人口x人计，年均家庭收入x万。按国际流行的房价收入比，一般房价为家庭年收入的3-6倍，则房价以x万为宜。而南京地区房屋平均价格(每平方米)为：城区x，新区x，经济适用房为x。按每平方米__元计，一套60平方米的住房也需15万，超出一般家庭的承受能力。由此可见，购买新房后立即装修，一般居民有心无力。
2、装修已有住房的消费者
资料显示，__年__市民储蓄余额为__亿，户均x万元左右。联系近年经济形式及医疗制度改革、社会保障改革、子女教育问题等，一般居民倾向于保留储蓄。这也是近年我国整个消费市场内需不足的原因。此类家庭若需装修，必以中低价位为主。
3、集团消费者
此类消费者大多委托装潢公司代理，装潢公司为获得较大利润，必然努力降低成本，而建材价格是其成本构成中的重要因素。
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