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推荐销售公司年会获奖感言范本一一;对于老客户，和固定客户，要经常保持联系，在有时间有条件的情况下，送一些小礼物或宴请客户，好稳定与客户关系。二;在拥有老客户的同时还要不断从各种渠道快速开发新客户，推广新产品.三;要有好业绩就得加强业务学习，...
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一;对于老客户，和固定客户，要经常保持联系，在有时间有条件的情况下，送一些小礼物或宴请客户，好稳定与客户关系。
二;在拥有老客户的同时还要不断从各种渠道快速开发新客户，推广新产品.
三;要有好业绩就得加强业务学习，开拓视野，丰富知识，采取多样化形式，把学业务与交流技能相结合。
四;今年对自己有以下要求
1：每周要拜服4个以上的新客户，还要有1到2个潜在客户。
2：一周一小结，每月一大结，看看有哪些工作上的失误，及时改正下次不要再犯。
3：见客户之前要多了解客户的状态和需求，再做好准备工作才有可能与这个客户合作。
4：对自己严格要求，学习亮剑精神，工作扎实细致，要不断加强业务方面的学习，多看书及相关产品知识，上网查阅相关资料，与同行们交流，向他们学习更好的方式方法。
5：对所有客户的工作态度都要一样，加强产品质量和服务意识，为公司树立更好的形象，让客户相信我们的工作实力，才能更好的完成任务。
6：和公司其他员工要有良好的沟通，有团队意识，多交流，多探讨，才能不断增长业务技能。
7：为了今年的销售任务每月我要努力完成1万到2万元的任务额，为公司创造利润。
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现在多流汗，考后少流泪。
索取介绍，功夫老道，热忱为本，永续经营。
龙腾虎跃，雷霆万钧，无与伦比，万众一心。
团结一心，其利断金，团结一致，再创佳绩。
靠山山会倒，靠水水会流，靠自己永远不倒。
不吃饭，不睡觉，打起精神赚钞票。
风起云涌，人人出动，翻箱倒柜，拜访积极。
素质提升，交流分享，精耕深耕，永续辉煌。
团结紧张，严肃活泼，规范行销，业绩保证。
流血流汗不流泪，争时争分更争位。
三心二意，扬鞭奋蹄，四面出击，勇争第一。
回避现实的人，未来将更不理想。
永不言弃，再创辉煌，誓夺第一。
成功者决不放弃，放弃者决不成功。
成功靠朋友，成长靠对手，成就靠团队。
飞跃高山险阻，显我虎虎生威。
百日积淀，百日辉煌，冲过百日，笑傲一方。
功夫老道，热忱为本，永续经营。
造物之前，必先造人。
以诚感人者，人亦诚而应。
拼搏号角声声急，是谁又催千里马。
拼命冲到底，再努一把力，努力再努力，人人创佳绩。
意气风发一时起，持续奋斗双梦成。
本周破零，笑口常开，重诺守信，受益无穷。
没有天生的信心，只有不断培养的信心。
做事先做人，销售先销己，挣钱先夺心。
不畏困难登，不负重望捷报传。
新单续保并肩上，全力冲刺创辉煌。
只要功夫深，铁杵磨成针。
推荐销售公司年会获奖感言范本三
需方：(以下简称甲方)
供方： (以下简称乙方)
甲、乙双方本着真诚合作、互惠互利、共同发展的原则;遵守《民法典》和有关合同管理条例规定，特签订如下合同内容：
1.甲方同意销售乙方的 品牌、系列产品(共约： / 种条码)在甲方商场销售。
2.结算方式： 结算票据为： 17%增值税专用税发票 普通发票 收款收据
3.乙方同意支持甲方以下工作：
4.商品销售促销活动经费/礼品/发展基金扣点协议：□销售额 □结算额的 / %
5.合同有效期：
6.乙方所供的商品试销 。如达不到销售金额 / 元;甲方有权令乙方商品退场。因其它原因或协议到期退场的，乙方必须退回所供应的全部商品。退货壹个月后，结算应付的货款。
7.乙方提供商品报价表，协商报价单下浮 / %作为供给甲方的实际进货价格。乙方所供商品报价单应是市场最低的商品进货价格，同时有义务提供商品在市场销售价格的相关信息。商品供应价格高于市场价格的，甲方有权令乙方商品退场。
8.合同期间，乙方供货的价格必须严格按报价单的进货价或按历史最低进价开单(特价除外)，否则甲方将按历史的最低进货价结算。乙方的商品如有价格变动，应提前15天与甲方采购部核准后方可继续销售。
9.如乙方要进行商品促销活动，必须按照甲方《促销活动规定》的要求办理有关手续经甲方审核批准同意后方可进行。
10.乙方所供的任何商品(包括特价商品)零售价甲方拥有唯一定价决定权，乙方只有建议权，但无决定权。
11.甲方下给乙方的订货单送货时的品种和数量要按甲方所示订货单为准，乙方必须按甲方所订货日期起3天内把货送到甲方的指定地点( 田林县利达徕超市或其仓库)，特殊情况超过3天送货的，乙方必须书面通知甲方推迟送货日期，如5天内不送货,或经常送货不全面,缺货严重,乙方须以书面形式告知甲方。送货单必须有甲方收货人签名和加盖收货专用章方可生效。结算必须按甲方规定的流程和方式办理结算手续。
12.乙方中途撤场和合同期满不再合作需退场和办理结算手续。如乙方货款押单不够,必须带现金退货。超过10天甲方每天收取乙方库存总金额的作或超过30天没送货，乙方必须在10天内办好商品3%作为仓库占用费。超过一个月乙方所有货款和存货甲方将给予冻结，所有货款和存货所有权归甲方所有，甲方将不再给予乙方办理商品退场手续和结算。
13.乙方所供的商品，除指定品牌 、甲方人为损坏、老鼠咬坏、已过期的商品外，其余任何商品必须包退货，在送货时无条件退回，如送货人员不退货，甲方自行打印退货但在结算时从货款中扣除，商品发生过期或变质等现象，甲方不负任何责任。
14.乙方应确保所供的商品符合国家有关规定，如发现有滞销、近期或更改生产日期的商品，乙方应无条件退换，如因任何质量问题，对甲方或消费者造成损失的，乙方应负责全部赔偿。
15.乙方供应的所有商品必须印有国家标准的商品条形码，否则，甲方制作条码，费用由乙方承担(收费标准为：每销售单位/只条形码 ￥0.3 元计收)。
16.乙方结算货款时必须预先办理本甲方的《业务结算卡》(结算卡需盖有甲方的公章和乙方结算负责人的相片)，乙方凭《业务结算卡》对单结算。不得由他人代为办理，如乙方业务变动，须用书面通知甲方。票据，收据所盖的公章必须与签订合同单位的公章相符方为有效，否则，甲方有权拒付货款。
17.乙方必须向甲方提供有关有效资料：
(1)营业执照处复印件一份;
(2)税务登记证复印件一份;
(3)商品生产许可证、卫生证、质量合格证、质量检验报告、进口商品检证书、总代理或总经销委托证书等各1份。
18.为确保甲、乙双方共同利益，以最低价格、最短周期销售商品，严禁乙方直接或间接给甲方业务，主管从相关人员打回扣，一经查出
19.滞销商品经甲乙双方协商同意，乙方可换商品条码，甲方收取一定的建档费用。
20.其它补充事项：
(1)所有破损!过期!滞销!商品必须清理完方可结算!
(2)收款人有必须持有效证(身份证，公司委托证明)。注：乙方负责所售商品的售后服务(包退换)
21.本合同一式二份，双方各执一份，甲、乙双方盖章，代表人或代理人签名后生效。如有未尽事宜，双方可商定签立补充合同。补充合同与合同具有相同等法律效力。本合同执行期间如有签定其它与本合同重复事宜的协议，必须先终止本合同该条款，否则按本合同执行。本合同如发生争议，双方应协商解决，协商不成时，由甲方商场所在地人民法院仲裁。
甲方：
乙方：
法定代表人：
法定代表人:
业务代表人：
业务代表人:
联系电话：
联系电话:
日期：
日期：
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甲方：______________汽车销售有限公司
乙方：_________________
甲乙双方就乙方向甲方购买汽车并办理按揭或乙方通过其他汽车销售商购买汽车后委托甲方办理汽车按揭相关手续等有关事宜，经友好协商，签订本合同。
一、汽车型号及金额
汽车品牌________________;
型号_____________;
发动机号________________;
车架号________________;
车价：___________________。
二、购车方式
1、乙方向甲方购买车辆;
2、乙方向_________________汽车销售商购买车辆，委托甲方办理汽车按揭手续。
三、交车时间、地点及方式
1、乙方向甲方购买的车辆，交车时间、地点以乙方提车确认单为准。
2、乙方向_________________汽车销售商购买的车辆，交车时间、地点以汽车经销商及乙方签名盖章的提车确认单为准。
四、付款方式及期限：_________________
乙方按下列________________种方式及期限付款
1、一次性付款
乙方于本合同生效之当日一次性付清全部车款________________元。
2、分期付款
乙方于本合同生效之当日首付_________________元，其余车款乙方委托甲方向中国农业银行杭州市延安路支行申请汽车消费贷款，年限_________________，按揭_____________%，金额(大写)_________________。
甲方(盖章) ___________
法定代表人(签章) ___________
乙方(签章) ___________
____ 年 _____ 月 _____ 日
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