中词库 / www.zciku.com
[bookmark: _Toc1]有关双十一淘宝活动策划方案双十一淘宝活动(推荐)(7篇)
来源：网络  作者：雪域冰心  更新时间：2025-04-21
有关双十一淘宝活动策划方案双十一淘宝活动(推荐)一淘宝网店双十一营销策划书随着互联网的发展，网上购物已经成为一件很普遍的事情。淘宝便是如今在线电子商务平台的一位领跑者，在消费群体的消费能力与淘宝销售额的飞速增长的当下，很多人从电商的市场潜力...
有关双十一淘宝活动策划方案双十一淘宝活动(推荐)一
淘宝网店双十一营销策划书
随着互联网的发展，网上购物已经成为一件很普遍的事情。淘宝便是如今在线电子商务平台的一位领跑者，在消费群体的消费能力与淘宝销售额的飞速增长的当下，很多人从电商的市场潜力中看到了商机，也被这块公平的创业乐土所吸引，纷纷加入到电商这个行列中来。由此带来的影响是，即便淘宝的消费市场足够大，但是竞争的激烈程度也越来越大。因此，在如今的淘宝环境中，如果没有促销活动的带动，即便是品牌大店，也会很难守得住中小型网店价格战的冲击，销售数据就会很惨淡。即将到来的双十一，无疑又为一场电商大战拉开了帷幕，在这样的情形下，淘宝店主们要开始绷紧神经，细致的做好排兵布阵了。
在双十一电商大促之时，利用各类营销手段、吸引消费者的注意、提高网店的流量、增加店内的销售额，最终使得本店的销售业绩与在消费者心中的印象在双十一期间得到良好的提升。
1、店面的装修与整体感觉：对本店首页和宝贝的内容页进行美工、编排，尽量做到图文并茂，时刻都要充满双十一大促销的气氛，调动消费者的购买欲望。装修阶段基本分为三个：
(1)节前：渲染双十一的气氛，提前吸引消费者对双十一大促的期待心理，甚至可以对一些宝贝进行提前优惠促销，使顾客对本店持有关注;
(2)双十一：店面要体现出在尽最大力度进行促销的景象，针对商品推出各式各样的促销方式，不管忙或不忙，为每一个顾客做好服务;
(3)节后：体现“双十一过去，但是促销余热还未褪去”，让迟来的买家、或者关注本店的买家，还能享受到双十一带给他们的促销福利，只是相较当日，必然要有很大的收敛，但是凸显了本店以买家为上帝的宗旨。
2、促销方式：
(1)直接打折：原价300元，现价5折150元销售，这种打折的方式是最简单明了的，消费者也很容易理解。不管是店铺哪一款宝贝，即便是遇上全店几折起的整店销售时，就算不能在规定的20款折扣价格显示的宝贝里面，但是拍下后直接改价同样是很多消费者较为容易接受的方式。
(2)买一送一：全场任意选择一款宝贝，送另外一件宝贝，以价格最高的作为成交的最后金额。这种促销的方式就看消费者的眼光了，如果精明的消费者选择得当，就等于是享受了差不多5折的优惠。
(3)两件包邮：购买了一件宝贝后，发现再买一件就可以享受包邮的服务，必然会有再次购买的欲望。虽然这种折扣的力度不大，但是很多消费者还是愿意买单的。
(4)满就送：满100元送10元优惠券，满200元送20元优惠券，满600元送80元店铺优惠券，这种方式就稍微有点讲究了。比如说这款宝贝刚好99元，不符合优惠的条件，那就必须再选择另外一款累计起来才能享受优惠券的折扣了。
(5)搭配套餐：这种方式就有点绑架消费者的意思了。比如购买全场任意一件宝贝，搭配37元就可以加一件100元以下的宝贝，加47元就可以送一件150元以下的宝贝。类似这种方式就是以价格大的带动价格低的宝贝，更能拉动网店的销售量。据相关数据统计，这个方式是最受消费者欢迎的。
3、客服：
双十一期间消费者的流量一般都会比平时多出很多，在这个时候，就要求客服一定要把握好语句和回复速度，在语言里最好加上双十一大促的欢快信息，对买家的购买欲望也是一种促进。
4、售后：
当顾客在买过店里的宝贝时出现了问题要退货，要及时、有礼貌，和善的处理，不要给顾客留下毛病，对物品的问题做出适当的调解，是退货还是协商，不要让顾客找到淘宝网来维权。
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15. 三心二意，扬鞭奋蹄，四面出击，勇争第一。
16. 誓死顶住双十一风暴，让旺旺跳得更猛烈些吧！
17. 兵马未动，粮草先行，备战双十一。
18. 客户服务，重在回访，仔细倾听，你认心情。
19. 索取介绍，功夫老道，热忱为本，永续经营。
20. 不是境况造就人，而是人造就境况。
21. 公司有我，无所不能，永争第一。
22. 观念身先，技巧神显，持之以恒，芝麻开门。
23. 良辰美景奈何天，全场五折要逆天。
24. 成功决不容易，还要加倍努力！
25. 搏尽一份力，决战双十一！
26. 每逢佳节倍拼命，我们都是为了亲。
27. 让每个光棍过好节，买到宝贝，而奋斗。
28. 主动出击，抢得先机，活动有序，提高效率。
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低价风暴 全民疯抢(亲，你买了吗?)
20_年11月9日—20_年11月11日
活动一 全场5折 终极狂欢(20_年11月11日)
20_年11日11日10时起，全场5折销售，低价风暴，席卷全城!
(注：务必使全场参与活动，以达到集群效应。)
活动二 购物有礼 幸运随行(20_年11月9日-11月11日)
凡活动期间在购物的顾客，单张水单金额满11元，均可参加抽奖活动。
20_双十一促销活动方案20_双十一促销活动方案
一等奖 1名 品牌智能手机一台 价值1111元
二等奖2名 超市购物卡一张 价值111元
三等奖6名 真空保温杯一个 价值60元
四等奖20名 心相印卷纸一提 价值 30 元
参与奖20_名 精美礼品一份 价值2元
(注：抽奖为即开即对型刮刮卡，礼品以实物呈现。)
活动三 一个人的节日 双倍的甜蜜(20_年11月11日)
购物满11元+1元 赠2个棒棒糖(2元/ 个 ，200份)
购物满111元+11元 赠2盒巧克力(25元/盒，40份)
(甜蜜有限，礼品送完为止。)
1、抽奖刮刮卡预计成本1000元，奖品成本8000元，总计9000元。
2、双倍甜蜜活动，活动预计成本1500元。
3、海报及广告宣传费用5000元。
此次活动预计总体费用15500元。
(注：活动7000元可由商家分摊，活动前期将分摊费用与商家谈判敲定，方便活动顺利开展。)
1、广告投放，采用报纸提前3-5天投放2期。
2、大型外立面广告宣传及超市dm单相结合，做到醒目，吸引顾客。
3、采取超市播音加场外促销宣传等方式，加大宣传力度。
4、采取地贴、吊旗和宣传指示牌，加上喜庆的音乐营造良好的活动氛围。
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“双十一”即指每年的11月11日，由于日期特殊，因此又被称为光棍节。而大型的电子商务网站一般会利用这一天来进行一些大规模的打折促销活动，以提高销售额度。20_年11月11日前后，发生了中国互联网最大规模的商业活动：在淘宝上，众多商家推出5折优惠促销活动，2100万人的集体疯抢，150多家知名品牌参与。单日成交额9.36亿!
11月11日前后
中心淘宝店
“双十一”轻松抢5折，健康不打折
a. 产品促销
1、单笔满400立减20或加送一个专项体检{肝功三项、血清蛋白四项、总胆固醇(tc)、甘油三酯(tg)、高密度脂蛋白胆固醇(hdl-c)、低密度脂蛋白胆固醇(ldl-c)选一}
2、单笔满600立减30或送一个专项体检
3、单笔满800立减40或送一个专项体检
4、单笔满1000立减50或送一个专项体检
5、全场套餐再加25元送价值50元南海岸鳗钙中老年补钙壮骨粉一份b. 信誉好评
拍后5星+好评返还金额，根据套餐金额比如300以下返还5元，300-399返还10元，400-499以上返还15元，500-599以上返还20元，600-699以上返还25元，700-799
以上返还30元，800-999以上返还40元，1000以上返还60元，20_以上返还100元!
a、 内部推广
活动套餐在网店首页醒目位置标出、全场套餐再加25元送价值50元南海岸鳗钙中老年补钙壮骨粉一份。此页面放本次活动详细介绍及套餐链接，套餐价格里一定要标出原价及折后价，并将此页面置于首页。
b、 外部推广
集合网络运营部全部推广人员，进行任务分配，在各大外围网站进行推广，推广时间为双十一前期推广和双十一后期推广。
1. 店招(清晰，醒目)
2. 页头大图广告 ①主题“双十一”
②文案“老板不在家，我们偷着卖”
③场景选择“春运背景或者兔斯基排队的背景，以烘托出疯
狂抢购的效果”
④产品“徜徉花韵”
3小图广告引流
枕头套餐系列——多关联sku
高弹力抗压枕 原价79 成本14 特价9.9
全棉舒适枕头 原价208 成本19.5 特价29.9
羽丝绒(防雨布) 原价276 成本23 特价39.9 薰衣草枕头 原价162 成本27 特价59.9
羽丝绒小缎格 原价338 成本29 特价69.9
加任意花型涂料印花四件套=228
4.设置满减送活动
单笔订单满300立减20
单笔订单满500立减50
单笔订单满1000立减100再送
单笔订单满20_立减100再送水洗靠垫被一个
5设置收藏、分享、关注有礼
在店内消费任意价格产品后收藏本店，并截图给我们，立返5元
在店内消费任意价格产品后并通过新浪，腾讯，人人等分享后截图，立返5元 在店内消费任意价格产品后，登陆新浪，腾讯，人人等加我们好有，关注之后截图，立返5元
(5元现金待客服确认之后7天内打入您
1. 全场价格2~4折起
2. 部分商品限时限量抢购(秒杀)
3. 新款预定(前200名预定的返定金)
好友 将店铺链接，活动信息逐一发给他们
2.微博关注：加官方微博，转发活动信息
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“双十一”即指每年的11月11日，由于日期特殊，因此又被称为光棍节。而大型的电子商务网站一般会利用这一天来进行一些大规模的打折促销活动，以提高销售额度。20xx年11月11日前后，发生了中国互联网最大规模的商业活动：在淘宝上，众多商家推出5折优惠促销活动，2100万人的集体疯抢，150多家知名品牌参与。单日成交额9.36亿!
11月11日前后
瑞臣体检中心淘宝店
“双十一”轻松抢5折，健康不打折
a. 产品促销
1、单笔满400立减20或加送一个专项体检{肝功三项、血清蛋白四项、总胆固醇(tc)、甘油三酯(tg)、高密度脂蛋白胆固醇(hdl-c)、低密度脂蛋白胆固醇(ldl-c)选一}
2、单笔满600立减30或送一个专项体检
3、单笔满800立减40或送一个专项体检
4、单笔满1000立减50或送一个专项体检
5、全场套餐再加25元送价值50元南海岸鳗钙中老年补钙壮骨粉一份b. 信誉好评
拍后5星+好评返还金额，根据套餐金额比如300以下返还5元，300-399返还10元，400-499以上返还15元，500-599以上返还20元，600-699以上返还25元，700-799以上返还30元，800-999以上返还40元，1000以上返还60元，20_以上返还100元!
a、 内部推广
活动套餐在网店首页醒目位置标出、全场套餐再加25元送价值50元南海岸鳗钙中老年补钙壮骨粉一份。此页面放本次活动详细介绍及套餐链接，套餐价格里一定要标出原价及折后价，并将此页面置于首页。
b、 外部推广
集合网络运营部全部推广人员，进行任务分配，在各大外围网站进行推广，推广时间为双十一前期推广和双十一后期推广。
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针对天猫的双十一网购狂潮，如果说要出一个策划方案，那么很简单，立刻就可以搞定，比如说活动策划方案，针对产品本身的爆款打造方案等等，都可以作为一个策划案。
比如说，我们现在要做一份活动策划方案，在接下来的双十一投入几个专展，或者上一个聚划算。那么目标明确了，接下来该怎么办?说白了，就是一整套流程走下来，那么什么算是活动策划的一整套流程，下面，我就在这里大致的介绍下：
第一，选款。也就是说，用哪个商品去上活动?在选款的时候，要充分考虑到如果活动上去了，它的销量会怎样，这一步算是活动评估，因为你总不能拿店里面一个销量都没有的产品去上活动吧，即便你想上，淘宝也不答应。所以，一般情况下，上活动的产品，都是本店销售最火爆的产品，毕竟，销售最好的，说明用户接受度高，从本质上来讲，是在说明市场的反应情况。
第二，活动价格计算。淘宝上活动，人家总是要求打折的，你大致算下，如果淘宝小二答应了，你可以上活动，但前提是打5折，那你那时候就要计算了，如果打5折再包邮，会不会亏本，亏多少，如果不亏，我可以赚多少?大部分情况下，你家的商品要上活动，在价格方面，被淘小二挤出来的水分是非常多的，也就是说，人家见多识广，看着图片就差不多能估摸出你产品的成本价，所以小二同志会死命的压价。正是因为小二同志有此嗜好，所以，活动商品的最初定价还是相当重要的。你对活动产品的价格安排也就显得非常重要。
第三，店内营销策划。好歹上一次活动，总不能浪费了这个流量，那么是不是还要在店里面做一系列的营销策划，诸如满就送、搭配套餐等等，这一点的目的是为了提高客单价。虽然这一点对客户来讲，有点不大情愿，为什么，因为凡是通过活动来购买的，基本上都是奔着活动产品来的。但是，这里有一个问题，顾客不买，不代表不能没有。
第四，调货。既然要上活动了，总要备货备在这，总不能说卖完了再去进，那会就已经晚了。
第五，活动上线后的客服管理。搞过活动的同学应该清楚，比较好的活动上线了，那会你的客服工作就非常重要，你总不能一直跟客户神聊吧，你这么一神聊，要么让其他客户走人，要么客户收到货后在评价中说你几句，你要知道，他说的话可是展示出来的，这总不大好。而且，即便你想神聊，也没这个机会，你那电脑一直弹对话，你自己也扛不住吧。从我搞活动的情况来看，好活动开始，电脑基本上就卡死了，所以，提前写好自动回复很重要。在这个自动回复里面，你要把能想到的都写上去，不要怕文字长。关键是，尽可能的回复客户的疑问。
第六，发货。根据活动大小，提前准备一些货总要先打好包，这个很重要，不然，如果客户一多，你发货速度慢，就会影响到店铺的评分，所以，这一点务必清楚。
第七，售后处理。发货之后，客户陆续就收到货了，这时候，麻烦也就来了，各种各样的评论都有，比如遭遇差评怎么办?该如何解决，这些都是要考虑到的问题。
以上是一个活动策划最简单也是必须要考虑到的内容，而且，这个只是流程，作为活动策划者还必须给这些环节，每个环节里面安排一个人员来负责，在何时何地做什么样的工作，出现问题之后的内部协商机制是什么等等。
总之，如果是策划案，必须注意一点，流程要完整，还必须将该策划案落实到执行层。你要进入到情境中，因为是你策划的，你需要什么样的资源来配合你，在活动中会有什么样的情况发生，你如何解决和避免等等都要说清楚，至少要有所防范，如此，便是一个简单的策划案了
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1、双11，让你的钱更值钱!
2、双十一，战鼓雷鸣，电商团队怕过谁。
3、千种商品，万般实惠。
4、让我们尽心尽力，让生活尽善尽美。
5、\"光\"来看看也欢迎。
6、我在你身边，你在我心中。
7、博采众长，源自真诚。
8、上新上新，宝贝更新，淘淘宝贝，尽在双11。
9、双十一，好开心，亲的到来我欢欣。
10、低价位，高品位。
11、为爱清香频入座，欣同知己细谈心。
12、单身的您，温馨所在。
13、老板最坏，给钱就卖。
14、溜达淘宝店，共渡单身节，心中有梦要跳动，为爱咱勇敢向前冲。
15、低价，诚信，服务满意。
16、但愿人长久，光棍不再有。
17、价格更低，始终如一。
18、用我们的。真心，换取你们的放心。
19、不吃饭，不睡觉、坐着也能赚钞票。
20、良辰美景奈何天，全场五折要逆天;如此星辰如此夜，全场宝贝都不贵。
21、光棍节，非诚勿扰，血战11，才是正道。
22、双十一快到了，请各位提前进入奖金收割模式。
23、决战双11，我们拼了，必争行业销量前列。
24、年前做好双十一，过年回家不差钱。
25、元芳，这个双十一你怎么看。
26、说好的双11，说好的目标，加油。
27、天生我才必有用，有用用在双十一。
28、蓄力待发，双十一我们来了。
29、双11，只能多，不能少。
30、生命诚可贵，爱情价更高，双十一卖爆，两者皆可抛。
31、做好双十一，升职又加薪。
32、光棍节，非诚勿扰，血战双11，才是正道。
33、团结一心，其利断金，双11我们来了。
34、前任是什么东西，双十一有我们就够了。
35、每逢佳节倍拼命，我们都是为了亲。
36、一年如一日，勇攀销量顶峰。
37、今天很残酷，明天更残酷，但双十一很美好。
38、你是我的衣，带我领略四季的变幻。
39、即日起全场双11进店就赠抵价券，全民疯抢，亲，还等什么。
40、“双十一号”即将到站，请做好接机准备。
41、双十一让每个上帝都微笑。
42、前方高能，双十一携带一大波奖金在逼近!
43、小伙伴们冲啊，双十一带着奖金来战啦!
44、双11把灯卖好，你好ta好大家好。
45、双十一近在眼前，爆发趁现在。
46、双11百亿元品牌优惠券，11月11日折后再优惠，马上就抢。
47、一年如一日，勇攀销量顶峰。
48、我要飞上天，跟业务一起肩并肩!
49、我们的目标是：不愁货——有!不愁钱——折!不愁人——我们都在!
50、蓄力待发，双十一我们来了!
双十一活动创意广告词
1、趣享购物，赢取好礼。
2、双十一，好开心，亲的到来我欢欣。
3、开心刮刮刮，礼品捧回家。
4、值，让你躺着把钱省了。
5、双十一气球响，人人都有奖。
6、感恩有你，钜惠给你。
7、低价位，高品位。
8、聚力，钜惠，巨划算。
9、爆价出击，让你躲无可躲。
10、机会就摆在你面前。
11、精彩不断，折扣连连。
12、低价，诚信，服务满意。
13、感恩来袭，掀翻低价。
14、购物刮刮刮，大奖送送送。
15、错过两小时，后悔一整年。
16、钜惠惊喜不断，不要错失良机。
17、七十华诞“机”不可失。
18、双十一普天同庆、倾情打造手机抢购盛宴。
19、秒杀天天有，今天更刺激。
20、天天有新品，日日有折扣。
21、金九银十，分期钜惠。
22、新品行货上市，折扣每天不变。
23、双十一放价来袭，让你抢不停。
24、一价到底，感恩惠给你。
25、底。底。底。价格享到底。
26、不要税，起来嗨。
27、购物有奖刮，双喜带回家。
28、大刀阔斧，打折到底。
29、购物赢大奖，刮卡有惊喜。
30、促销价优惠，现场抽大奖。
双十一优惠活动宣传语
1、双11，让你的钱更值钱!
2、双十一，战鼓雷鸣，电商团队怕过谁。
3、千种商品，万般实惠。
4、让我们尽心尽力，让生活尽善尽美。
5、\"光\"来看看也欢迎。
6、我在你身边，你在我心中。
7、博采众长，源自真诚。
8、上新上新，宝贝更新，淘淘宝贝，尽在双11。
9、双十一，好开心，亲的到来我欢欣。
10、低价位，高品位。
11、为爱清香频入座，欣同知己细谈心。
12、单身的您，温馨所在。
13、老板最坏，给钱就卖。
14、溜达淘宝店，共渡单身节，心中有梦要跳动，为爱咱勇敢向前冲。
15、低价，诚信，服务满意。
16、但愿人长久，光棍不再有。
17、价格更低，始终如一。
18、用我们的。真心，换取你们的放心。
19、不吃饭，不睡觉、坐着也能赚钞票。
20、良辰美景奈何天，全场五折要逆天;如此星辰如此夜，全场宝贝都不贵。
21、光棍节，非诚勿扰，血战11，才是正道。
22、双十一快到了，请各位提前进入奖金收割模式。
23、决战双11，我们拼了，必争行业销量前列。
24、年前做好双十一，过年回家不差钱。
25、元芳，这个双十一你怎么看。
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