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2024年特产销售工作视频会议讲话材料同志们：今天，市人民政府专门召开全市XX销售工作视频会议，主要目的是全面部署全市XX销售工作，动员全市各级各部门全力以赴推进XX销售，巩固我市来之不易的XX产业发展成果，确保果农实现增产增收，确保全市脱...
2025年特产销售工作视频会议讲话材料
同志们：
今天，市人民政府专门召开全市XX销售工作视频会议，主要目的是全面部署全市XX销售工作，动员全市各级各部门全力以赴推进XX销售，巩固我市来之不易的XX产业发展成果，确保果农实现增产增收，确保全市脱贫攻坚实现圆满收官。刚才，XX局长、XX局长根据市政府常务会议研究的意见，对今年全市XX销售工作作了具体安排，请大家认真抓好落实。下面，我强调几点意见。
第一，要科学研判销售形势，坚决克服观望惜售心理。受疫情和天气等影响，今年XX销售市场进一步收紧，销售形势比较严峻。从国内销售市场看：一是待销总量增大。预计今年全国XX产量达XXXX万吨，同比增长X%。从XX月起，将陆续进入果品成熟期、集中采摘期、销售高峰期，总体来讲，还是产大于销，销售压力整体加大。特别是XX等同期上市，对我市XX市场销售形成较大挤压效应。二是销售价格下行。从价格运行看，今年XX市场收购价格普遍下滑。据了解，国内有几个XX主产区的XX销售价格下降幅度达到XX%左右，部分地方部分产品下降幅度更大。由于价格下跌，供销双方持观望心态，“卖涨”与“低收”矛盾凸现，导致目前XX采购订单减少、销量减速。三是XX出口困难。当前，全球新冠疫情持续蔓延，波击XXX多个国家，导致对外贸易疲软下行。今年我市与发生XX贸易往来的XX、XX等国家均无销售订单。如XX农产品出口公司20XX年XX出口实现XXXX吨，今年的出口订单为零；XX韵莱农业的出口订单也因疫情退单。从我市销售市场看：今年是我市XX丰产之年，据农业部门统计，全市总面积达到XX多万亩，预计今年总产量达XX.X万吨，比去年增长XX%。当前，全市XX处于销售初期，早熟蜜桔基本销售完，中熟蜜桔正在销售，晚熟蜜桔正在采收，XX、XX、XX蜜桔主产区销售达XX%以上。椪柑、脐橙、杂柑等中晚熟品种产量预计XX.X万吨，现已进入采收期，是我市XX销售的重头。受前期市场销售压力影响，加上我市XX产业结构不优，品种比较单一，新品种、高端品种较少，市场竞争力并不是很强，整体销售形势不容乐观。面对严峻的销售形势，各县市政府、各职能部门要保持清醒头脑，增强责任感和紧迫感，坚决克服观望心态、惜售心理，采取一切措施，千方百计抓好XX销售。特别要强调的是，XX是我市重要的扶贫产业，各级各部门要充分认识做好今年XX销售的重大意义，全力以赴做好销售工作，帮助果农实现增产增收，进一步巩固脱贫攻坚成果，坚决打好脱贫攻坚收官之战。
第二，要切实加强组织领导，高位推动XX销售工作。XX销售事关人民群众增产增收，事关脱贫质量与成色，事关XX产业的巩固与发展。鉴于今年XX的销售形势，越是困难的时候，越要各级政府和部门，挺身而出，迎难而上，把以人民为中心的发展思想落实到行动上，把XX销售作为当前重中之重的工作来抓，作为打赢脱贫攻坚的重大政治任务来抓。一要加强组织领导。市政府组建了由清平、益群两位副市长牵头、市商务局、市农业农村局、市市场监督局和柑办等相关部门负责同志参加的领导小组，从商务、农业农村等职能部门抽调精兵强将组建XX销售工作专班，加强XX销售的组织领导。市政府陈敬会、庞大森副秘书长要集中一段时间，抓好XX销售工作。市XX销售工作专班要履职尽责，加大统筹协调力度，凝聚各方合力，推进工作落实落细。各县市要组建相应的工作专班，制定实施方案，及时协调解决XX销售工作中的困难和问题，定期报告XX销售动态，推动XX销售有力有效开展。各乡镇特别是XX产量多的乡镇要明确专抓领导和专抓人员，深入基地、农户和市场主体协调落实好XX销售工作。各驻村工作队要把XX销售工作作为当前扶贫工作重点任务，一对一对接落实，确保XX销售及时清零。二要压实工作责任。各县市人民政府要落实XX销售的主体责任，全面实行县级领导包乡镇、乡镇干部包村的XX销售责任机制，全面加强与销售商的对接，全力以赴做好XX销售工作。各级各职能部门主要领导要亲自研究、亲自安排、亲自督导，各县市分管商务的副县市长要集中一段时间专抓销售，要带队走出去抓推销。各级商务、农业农村、柑办、供销等职能部门要进一步落实XX销售订单，广泛宣传发动，组织企业、橘农大户主动对接市场，合力招引客商，抓好销售工作。邮政、商贸物流企业要积极搞好流通环节保障工作，提供便捷高效优质服务。市农产品产销联盟要积极搞好产销对接，开拓销售市场，积极发挥作用。要严肃工作纪律，对因组织不力、措施不到位影响XX销售的部门和个人，要严格追究相关责任人的责任。三要加强统筹调度。XX销售工作涉及千家万户和众多市场主体，要牢固树立全市XX销售一盘棋思想，协调推进XX销售工作。市里、县里和XX主产乡镇要坚持一周一调度、一周一研判，从XX月X日起，每周五逐级报告XX销售情况，及时掌握XX销售情况，及时掌握XX销售信息，及时解决XX销售中的困难和问题，形成强大工作合力。
第三，要广泛拓展销售渠道，迅速抢占销售市场份额。现在的销售渠道和方式还是比较多的，各级各部门要全面用好各种渠道资源，积极对接打通销售市场，确保我市XX产品卖得好、卖得到好价钱。一要大力组织规模销售。对我市来讲，线下销售还是规模销售的主渠道。要进一步巩固传统销售渠道，使我市XX走进大的消费城市，走进大型批发市场，走进大型连锁超市。要主动邀请XX、XX、XX、XX、XX、XX等全国各地水果新老客户、专业水果批发市场、经销商来我市开展基地考察、对接洽谈、提前采购；要组织邀请XX、XX、XX集团公司、匡山农产品批发市场和实力强、网点多的连锁超市、重点商贸流通、商业连锁品牌企业来我市对接采购，落实销售合同；要积极开拓大型批发市场、大型加工企业、大型物流企业和大型连锁超市等新的销售渠道。比如，北京的新发地，上海、长沙、济南的果品批发市场，以及对XX销售量比较大的批发市场，把大的批发商请进XX来，把XX的XX产品卖出去。会后，清平副市长要带领商务、农业农村部门分管负责人深入到这些大型批发市场、大的果品加工企业、大的物流企业和大的商场超市开展对接，洽谈合作。各县市分管商务的副县市长，这段时间要集中精力搞好XX销售工作，迅速带队到大型批发市场、果品加工企业、物流企业和商场超市上门推销，对接合作，争取订单。二要大力组织系列购销活动。市商务局、市农业农村局和各县市要制定针对性强的XX销售方案，实施“线上线下双轮驱动”，精心策划开展一系列有实际效果和影响力的购销活动。要充分利用XX节宣传销售XX，策划好“2020XX市XX全国客商集中采购签约暨XXXX‘千车出大山’启动仪式”，全面掀起XX销售热潮。要进一步加大XXXX公共区域品牌宣传力度，实行“统一品牌、统一包装、统一宣传”，通过在主销区组织主流媒体开展正面宣传报道等多种形式，进一步提高“XX富硒XX”品牌的社会知名度和市场占有率。三要大力推进线上电商销售。要充分发挥电商平台促销优势，加快推进线上销售。积极组织淘宝、天猫、苏宁等知名电商平台及市内重要电商企业开展XX销售。要积极组织XX生产重点乡镇、基地开展网红直播带货活动，助推我市XX销售既叫好又叫座。四要大力开展消费扶贫。全市各级各部门和广大党员干部要全面落实消费扶贫和市政府产销对接文件，把XX消费作为消费扶贫重点内容，更多的消费我市XX产品。要发挥消费扶贫平台作用，拓展消费扶贫渠道。要组织XX产品进机关、进社区、进超市、进酒店等活动，实现农超对接，扩大XX销售渠道。
第四，要落实销售激励机制，发挥政策引导销售作用。为了应对今年XX销售的严峻形势，市政府制定了XX销售奖励办法，拿出XXX万元作为奖励资金，拿出XXX万元作为XX销售工作经费，还要对大的物流企业进行适当补助奖励。市政府实行奖励的总的原则是以销量论英雄，以销量来兑现奖励，就是卖出去多少XX奖励多少钱，而且做到即报即核即兑现，真正发挥政策激励和引导作用。奖励的对象，包括线下、线上销售以及物流企业。对XX销售有贡献的企业、客商和个人，包括国家公职人员，不受限制，只要达到相应的销量，有管用的销售凭据，都可以兑现奖励。市XX销售工作专班要及时兑现奖励，各县市政府要及时申报核实。与此同时，各县市政府要结合本地实际，研究制定奖补政策，对为XX销售做出突出贡献的XX相关企业、XX经销商、农村合作经济组织、农村经纪人和XX销售大户给予一定的奖补激励，充分调动广大XX销售者的积极性。
第五，要切实优化销售环境，建立XX销售绿色通道。XX销售工作涉及到销售、流通各个环节、各个领域和各个部门及各个市场主体，牵一发而动全身，各级各部门要主动为XX销售工作打开绿色通道，优化销售环境，全力保驾护航。市政府明确由王学武副市长、麻超副市长牵头，负责做好开辟XX销售绿色通道工作。商务部门要整合资源，对接市场，为XX销售搭建销售平台。高速交警、交通运输部门要确保农产品运输绿色通道畅通，对运输XX的车辆做到不设卡、不拦车、不查车、不扣车、不罚款、不卸载，并按规定减免相关费用，降低运输成本，提高运输效率，促进XX快速有序流通，确保出得了村、进得了城、入得了店。公安部门要依法严厉打击“路霸”、“果霸”、诈骗等一切危害XX销售的违法犯罪行为，切实保障XX购销人员的人身和财产安全。市场监督部门要维护XX加工、交易秩序，严厉打击强买强卖、欺行霸市等破坏XX销售环境的行为。石油供应部门要主动做好燃油的调运和储备，在各XX主产区设立XX运输车辆固定加油站点，为XX运输车辆优先加油。金融部门特别是农村商业银行，要为从事XX加工和销售的企业、农村合作经济组织和农村经纪人优先提供信贷支持和快捷、优质服务。农业农村部门要组织技术人员进村入户，加强对XX采收后储藏运输的技术指导，指导橘农加强XX采后管理，减少灾害性天气带来的损失，提高果品的附加值。宣传部门要充分利用报纸、电视、网络、新媒体等载体为农民、企业和客商提供信息服务，引导橘农正确判断市场行情，防止盲目待价惜售和跟风低价倾销。要加强舆情管控，严防负面舆情发生。
最后，我再强调一下，根据今年XX销售状况，各县市政府要痛下决心，调整优化XX产业结构、产品结构，从根本上破解我市XX销售难问题，把我市的XX产业做优做强。
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