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第一篇：金道堂健康产业集团坐落于哈尔滨高新技术产业开发区• 金道堂健康产业集团坐落于哈尔滨高新技术产业开发区，是一家集研发﹑生产、销售和服务为一体的国际化高科技企业，具有丰富的健康管理推广经验和独有的连锁运营管理模式。所有产品完全按ＧＭＰ...
第一篇：金道堂健康产业集团坐落于哈尔滨高新技术产业开发区
• 金道堂健康产业集团坐落于哈尔滨高新技术产业开发区，是一家集研发﹑生产、销
售和服务为一体的国际化高科技企业，具有丰富的健康管理推广经验和独有的连锁运营管理模式。所有产品完全按ＧＭＰ标准生产，集团拥有１５００平方米符合ＧＭＰ标准的厂房及现代化的生产设备，真诚欢迎国内外的广大客户来电来函咨询，多年以来与国内多家医疗机构和药厂有生产加工合作业务。
•集团下设香港金道堂国际中医药研发中心、哈尔滨金道堂生物科技有限公司、金道堂国际健康连锁机构，集团计划在五年内在全球建立３０００－５０００家“金道堂国际健康生活馆”，成为中国健康管理产业的领导品牌！
•金道堂健康产业集团以“弘扬民族文化，传播健道思想”为企业宗旨；以“健道行
天下，科技创未来”为企业理念；以“健康是金，养身有道”为企业文化，为全世界人提供全面的、多元的、专业的“中华健康管理模式”为主要服务方向，携手中华医学会等著名学术机构，整合业务界权威著名专家，致力于研发和推广中华健康管理方法、系列保健品、天然药营养品、健康器械等健康生活用品，为提升大众健康的水平和生活质量做贡献。
•金道堂经过推广中华健康管理模式，将使全球发生一场深刻的健康管理革命！
大力发展遍及全国的“金道堂国际健康生活馆”，全力推进“金道堂中华健康管理中国行”，活动，以众多接受专业训练的中华健康管理顾问为广大消费者、健康会员提供健康教育、健康检测和健康品销售品销售服务，打造全国性的中华健康管理服务网络，金道堂立志做世界人的中国式健康管理专家。
第二篇：正山堂金骏眉红茶茶艺十八道解说词
正山堂金骏眉红茶茶艺十八道解说词
各位嘉宾，大家好！欢迎来到正山堂。2024年正山堂首创金骏眉红茶，它的问世，结束了四百年来没有高端红茶的历史。其名寓意：金贵之茶犹如骏马奔腾。正山堂金骏眉茶艺共有十八道，博采众家茶道之长，完美演绎出红茶茶艺的表演文化。现在就由我为大家解说（展示）金骏眉茶艺十八道。
第一道：恭请嘉宾，焚香静气
“一杯春露暂留客，两腋清风几欲仙。”中华民族自古“客来敬茶”，延袭至今，成了优良的传统。焚香静气，希望在座的茶友在这芬芳的馨香里，回归自然，唤醒心中最真实的感受。
第二道：妙曲轻歌，活煮甘泉
品茶是精神享受，一曲轻歌能使品茗者进入高雅的精神境界。活煮甘泉，即用旺火来煮沸壶中的山泉水。
第三道：初探白瓯，若琛出浴
初探白瓯即烫洗白瓷盖碗，使之盖碗温度提高。若琛出浴即烫洗茶杯，若琛为清初景德镇制瓷名匠，以善制茶杯而名，后人就把名杯喻为若琛。山泉之灵性第一次与白瓯之皎洁相邂逅，让茶多了一份初见的美好。
第四道：目睹雄姿，迎骏入宫
正山堂金骏眉因条索紧秀，微带弯曲，有骏马奔腾之势。目睹雄姿是让大家欣赏正山堂金骏眉干茶的条形，感受其品质特征。迎骏入宫，将正山堂金骏眉送入盖碗内。骏，马也，在这里喻指金骏眉。
第五道：徐徐注水，骏眉初展
徐徐注水，即沿盖碗注入进行醒茶。正山堂金骏眉做工精细，注水后茶叶舒展开来，称为骏眉初展。
第六道：玉液回壶，水绕茶香
将把泡出的茶水倒入公道杯，我们称之为“玉液回壶”，目的是使茶水里的所有成分可以在公道杯中交融静置,让茶的香味与气韵转化到最和谐的状态。
第七道：一江春水，点石成金
一江春水是指将茶汤快速而均匀地依次注入茶杯。斟茶到最后改为点斟,将均匀地依次倒入品茗杯中。我们形象地称之为“点石成金”，象征着向嘉宾行礼 致敬。
第八道：捧杯敬茶，众手传盅
捧杯敬茶先是向右侧的第一位客人行注目点头礼后把茶传给他，并依次将茶传给下一位客人。通过捧杯敬茶众手传盅，让这一杯茶融入大家的心田，使气氛更为温馨、融洽。
第九道：三龙护鼎，鉴赏金圈
三龙护鼎即用拇指、食指扶杯，中指托住杯底。三根手指喻为三龙，茶杯如鼎，这样的端杯姿势称为三龙护鼎。端起茶杯后，认真鉴赏正山堂金骏眉的茶汤颜色，其汤色金黄，清澈有金圈。
第十道：喜闻花香，一试佳茗
“欲访踏歌云外客，注烹仙掌露花香。”观色闻香之后，开始品茶之味。正山堂金骏眉是当代中国顶级红茶品质的象征，是公认的“佳茗”。
第十一道：再注甘露，封瓯流香
在盖碗中注入沸水，让正山堂金骏眉的香气在盖碗中流连穿梭。第十二道：再斟流霞，二探花香
即斟第二道茶。流霞即仙酒。唐李商隐有“只得流霞泛一杯”的诗句，喻茶胜若仙酒。正山堂金骏眉经过第二次的冲泡，水、香、味似果、蜜、花之综合香型，更添韵味。
第十三道：啜玉含珠，喉底留甘
“啜玉含珠”是范仲淹《斗茶歌》中的诗句，在这里是指品饮正山堂金骏眉宜小口品啜，徐徐咽下顿觉满嘴生津，齿颊留香。
第十四道：寻香探味，沁人心脾
轻闻杯底，正山堂金骏眉杯香持久、沁人心脾，仿佛使人置身于森林幽谷之中。
第十五道：君子之交，水清意远
古人云“君子之交淡如水”，而那淡中之味恰似在饮茶之后，喝一口白开水。缓缓咽下，回味红茶的甘甜饱满，领悟平淡是真的意境。
第十六道：骏马驰骋，生活本色
骏马驰骋即观赏叶底，有骏马驰骋之势。让客人观看正山堂金骏眉芽头的原形，回到茶的自然本质。第十七道：再赏余韵，俭清和静
正山堂金骏眉可以连泡12次，口感饱满甘甜，芽尖鲜活，秀挺亮丽。必须静心地去感悟，进入“神游三山去，何似在人间”的妙境。在宁静中放下尘世放下自我,去尝试和自己的内心对话,去感受俭清和静。
第十八道：宾主起立，尽杯谢茶
正山小种红茶早在清代就誉满欧美，尤为英国皇室所珍爱，英吉利人云：“凡以武夷茶待客者，客必起立致敬”。尽杯谢茶就是茶客起身喝尽杯中之茶，以谢茶人栽制佳茗的恩惠。
金风玉露一相逢，更胜却人间无数。感谢各位来宾的光临，正山堂金骏眉茶艺到此表演结束。祝大家身体健康、万事如意，谢谢！
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中国新时代健康产业集团有限公司奖金制度
新时代是从事管道的事业
新时代奖金制度的六大特点：合法、合理、合情、公正、公平、公开
新时代独有的优势：
1.中国直销业中的“黑马”
2.中国直销业中的唯一的“红顶商人”
3.中国直销中的“最适合中国人”的直销事业
一、销售折让（0-28%）（直销员部分）
1、0-660元提成比例0%享受国珍优惠顾客和代理“国珍”系列经营权。2、661-2200元提成比例15% =231元（是累积，没有压力你完成多少销售任务）3、2201-10000提成比例20%=1560元（下面都是累积，一个月销110元也有提成）4、10001-30000提成比例23%=4600元5、30001-60000提成比例26%=7800元6、60000元以上提成比例28%（累积到6万，每销售票100元产品你就有28元提成）
二、品牌推广费14%
1、你团队有一个人累积到6万，恭喜你！成为公司的一级网点，他销100元你有提成14元
2、你团队有2—4个人累积上6万，成为公司二级网点（4个你都提14%）
3、你团队有5—6个人累积上6万，成为公司三级网点（6个你都提14%）
4、你团队有7—8个人累积上6万，成为公司四级网点（8个你都提14%）
5、你团队有9个人累积上6万，成为公司五级网点（9个你都提14%）
三、创业基金：2%—13%
四、绩优网点奖4%
公司当月总业绩总额拿4%给二级网点、三级网点、四级网点、五级网点提成五、网点补益金5.5%（开专营店补房租）
六、服务费2%（1%给一级网点至五级网点提，还1%给 星级网点以上的提）
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▼
中国新时代健康产业集团有限公司奖金制度  新时代是从事管道的事业
新时代奖金制度的六大特点：合法、合理、合情、公正、公平、公开  新时代独有的优势： 1.中国直销业中的“黑马”
2.中国直销业中的唯一的“红顶商人”  3.中国直销中的“最适合中国人”的直销事业
一、销售折让（0-28%）（直销员部分）
1、0-660元 提成比例0% 享受国珍优惠顾客和代理“国珍”系列经营权。2、661-2200元 提成比例15% =231元（是累积，没有压力你完成多少销售任务）3、2201-10000 提成比例20% =1560元（下面都是累积，一个月销110元也有提成）4、10001-30000 提成比例23%=4600元 5、30001-60000 提成比例26%=7800元 6、60000元以上 提成比例28%（累积到6万，每销售票100元产品你就有28元提成）
二、品牌推广费14%
1、你团队有一个人累积到6万，恭喜你！成为公司的一级网点，他销100元你有提成14元
2、你团队有2—4个人累积上6万，成为公司二级网点（4个你都提14%）
3、你团队有5—6个人累积上6万，成为公司三级网点（6个你都提14%）
4、你团队有7—8个人累积上6万，成为公司四级网点（8个你都提14%）
5、你团队有9个人累积上6万，成为公司五级网点（9个你都提14%）
三、创业基金：2%—13%
四、绩优网点奖4% 公司当月总业绩总额拿4%给二级网点、三级网点、四级网点、五级网点提成
五、网点补益金5.5%（开专营店补房租）
六、服务费2%（1%给一级网点至五级网点提，还1%给 星级网点以上的提）
邵云 : 有说好的有说不好的，把我都搞糊涂了。2024-04-21 20:40
李辉 : 楼主你是干么的啊，是不是安利。完美。。一些同行啊呵呵 2024-04-28 15:34
戴博 : 世人笑我太疯癫，我笑世人看不穿，哈~哈~哈~哈~ 2024-06-17 14:47
蔡小明 : 林子大了什么鸟都有啊！2024-07-22 11:26
廖万生 : 一看这上面的场合就是不法分子打着国珍的旗号去骗人的。大家可以放心国珍的产品是经的起消费者考验的产品，不是你我他说好就好的东西。如详细了解国珍欢迎加QQ：438494195请注明是了解国珍产的。2024-07-26 12:54
姚永斌 : 是不是传销 自己去国家工商局网站查去 一看便知 不要总在这瞎猜 更不要听信别人的话 靠自己去分析 2024-09-21 22:33
徐佳 : /// 2024-12-07 22:22
汪文杰 : 回复袁博: 你这是对人家人身攻击呀。人家发表自己的观点意见没错吧？本人第一次听说国珍，产品没用过，也不好评论好不好。可有朋友在新时代里面做，推荐给我，我也没想去做，因为看着他跟脑子有病一样，说什么老婆不跟着他做离婚，影响他事业发展，后来这位朋友就介绍我老公做，我老公让我店不开了跟他做新时代。我跟他表示我不做，他也跟我说不跟他做要跟我离婚，从新找个女人跟他做。我不知道他去听课后到底为什么有这种想法，而且我们孩子都有了。2024-04-22 02:37
陈架霖 : 这是一个值得让人深思的问题..2024-06-12 16:42
石亚男 : 我一直吃国珍来着2024-09-08 20:25
游丽琳 : 我也在吃~ 调理便秘。挺好的哦 那些被抓的都是脱离系统管理，急功急利，或是打着国珍旗号搞传销的哦。好不好真是自己试了才知道。我以前也有去上过课，虽然那种直销课的模式我不喜欢。但去的好多也是受益于产品的，老的小的都有~而且大家一起学习努力的感觉也觉得大家都好nice。2024-10-07 14:33
虞绍宝 : 又黑新时代，又黑国珍松花粉，不服来辩，可以私聊，哈哈 2024-03-10 20:58
蔡文雅 : 猪猪 这是真的么？ 2024-08-18 09:58
何贤添 : 回复蔡文雅：肯定的~~~！2024-08-18 10:29
周黎莎 : 请问，这个是你什么时候经历的呀？是真的吗？我们这也出现了国珍，所以我想问问 2024-06-10 23:02
赖文清 : 我这边也出现了国珍，具体是怎么样的，我还有亲朋加入，头疼的事情，有什么方法能让他退出来，我的邮箱是342012342@qq.com，有消息联系我，谢谢 2024-06-17 09:30
张雷 : 我家里人现在都在吃呢 都感觉挺好的呀 特别是我大姨脑血栓 她有胳膊没知觉 现在吃着都能感觉到有点麻的感觉了 我原来也怀疑呢 因为这个模式太像传销了 不过这个产品确实好 我们家这边开了很多店呢 可能人家讲课人多了吧 然后政府就以为是非法集会什么的吧 反正不清楚 我现在也喝送花钙奶呢 还长个了 刚才就跟我妈说 国珍可能是传销唉 她就说 传销就传销 咱们吃咱们的 也是哦 即使是传销 我们吃着身体好了那也要吃啊 而且我听说国珍是专门针对安利的呢 都销往国外了 安利赚了我们这么多钱 就不许咱们国珍赚人家外国人的钱啊 2024-09-24 14:59
姜超 : 胡主席在十七大指出：直销是当今社会伟大的趋势！中国的直销行业还处于起步阶段，是中国营销领域发展的必然趋势。再者国珍松花粉不好能定为国家珍宝，简称（国珍）。中央电视台主持人董卿在烟台《欢乐中国行》敢推荐松花粉对使用者带来的健康吗？国务院前任总理朱镕基批示：松花粉有前途，是否请一大中型企业与研究所合作生产。中央保健局领导曾担任江泽民保健医生解放军总医院赵霖教授，敢在人民大会堂公开推荐国珍松花粉吗？ 2024-11-09 13:10
姜超 : 在国家食品药品监督管理局网站上能查到，输入“松花粉”后，点查询就可以了，什么水平啊？说查不到.2024-11-09 13:36
姜超 : 产品应该是好产品，但产品营销不能变味。2024-11-09 13:42
侯伟 : 产品是好 不过国人被传销伤的太深了 一时半会儿还接受不了直销也做不好直销 不过我相信直销会这是个趋势 不然央企不可能参合进来
2024-11-10 19:03
姜超 : 回复何贤添：你上传的6张照片中前4张和后2张照片根本不是一个场景的照片，前4张照片是在网上剪切的传销照片吧。你打击国珍松花粉也太不专业了，6张照片合到一起、内行网友一看就有假，你是不是枪手啊？我是打酱油的。2024-11-11 10:21
姜超 : 回复何贤添： 你在日志中提到《两路口派出所、菜园坝工商所执法人员放弃休息赶往现场》。但照片中第三张怎么又是古城派出所啊？你有整张的执法人员在查封新时代健康大课堂的照片吗？也好让网友省去许多猜忌！2024-11-11 10:39
车慧杰 : 天哥，居然上头条了，不错嘛 2024-11-12 14:51
袁博 : 其一，这则消息好像是2024年的一则老新闻，毋庸置疑，消息是真的，产品估计也是真的，但是我也有需要澄清的东西，我是四川人，最近天府早报连续刊登声明，大家可以借鉴借鉴。http://www.feisuxs/new/site/template/Paper_List.asp?paperCode=tfzb&bgcolor=E52815，很多事情没有必要再说啥，真觉得产品好就吃产品，真要觉得这是个事业机会，就从事，要是觉得他啥都不好，不理会就是了，没有必要把自己当成救世主，人嘛，总有不明白的事情 2024-11-12 18:29
袁博 : 对于博主说的下面的问题，哈哈，有点吃不到葡萄就说葡萄酸的意思，说是做了一年新时代了，假如这水平还说做了一年新时代了，那真的不敢恭维，要不就是父母把你生的太笨，要不就是你不好好考察，松花粉是保健食品，但是所有人也都知道松花粉在中医上有个学名叫“松黄”，当然了，这些东西也不用讲太多，我相信大家都是清醒的，自己会独立判断，现在这年代啥人都有，唯恐天下不乱，警惕啊。2024-11-12 18:34
: 个人觉得：国珍的目的是什么？---赚钱！如果这就是国珍的结果，它还要你们这些人帮他吗？它可以直接投广告，找代理，做品牌。是好东西那还用讲什么呢，还用得着藏着吗？世人啦，都醒醒吧！2024-11-19 15:58
: 同意我的看法的，就早点醒醒吧！2024-11-19 15:59
马天云 : 回复吴迪♬:如果真是传销，它也开不起来这么多店啊。总不能虞晓明作假吧，他也没那个胆儿啊。2024-09-07 22:54
吴迪♬ : 回复马天云：不知道的说~不过这个在药监局上真查不到、生产批号看起来也过期了。这个是97年批的、有效期是5年、早就过了。而且又不能保证航天局内部的吃的跟市面上的是一样的、毕竟这么多黑幕什么的。想想还是算了吧、我还是攒钱做衣服吧。QAQ 2024-09-07 23:20
张雷 : 我家里人现在都在吃呢 都感觉挺好的呀 特别是我大姨脑血栓 她有胳膊没知觉 现在吃着都能感觉到有点麻的感觉了 我原来也怀疑呢 因为这个模式太像传销了 不过这个产品确实好 我们家这边开了很多店呢 可能人家讲课人多了吧 然后政府就以为是非法集会什么的吧 反正不清楚 我现在也喝送花钙奶呢 还长个了 刚才就跟我妈说 国珍可能是传销唉 她就说 传销就传销 咱们吃咱们的 也是哦 即使是传销 我们吃着身体好了那也要吃啊 而且我听说国珍是专门针对安利的呢 都销往国外了 安利赚了我们这么多钱 就不许咱们国珍赚人家外国人的钱啊 2024-09-24 14:59
姜超 : 胡主席在十七大指出：直销是当今社会伟大的趋势！中国的直销行业还处于起步阶段，是中国营销领域发展的必然趋势。再者国珍松花粉不好能定为国家珍宝，简称（国珍）。中央电视台主持人董卿在烟台《欢乐中国行》敢推荐松花粉对使用者带来的健康吗？国务院前任总理朱镕基批示：松花粉有前途，是否请一大中型企业与研究所合作生产。中央保健局领导曾担任江泽民保健医生解放军总医院赵霖教授，敢在人民大会堂公开推荐国珍松花粉吗？ 2024-11-09 13:10
姜超 : 在国家食品药品监督管理局网站上能查到，输入“松花粉”后，点查询就可以了，什么水平啊？说查不到.2024-11-09 13:36
姜超 : 产品应该是好产品，但产品营销不能变味。2024-11-09 13:42
侯伟 : 产品是好 不过国人被传销伤的太深了 一时半会儿还接受不了直销也做不好直销 不过我相信直销会这是个趋势 不然央企不可能参合进来
2024-11-10 19:03
姜超 : 回复何贤添：你上传的6张照片中前4张和后2张照片根本不是一个场景的照片，前4张照片是在网上剪切的传销照片吧。你打击国珍松花粉也太不专业了，6张照片合到一起、内行网友一看就有假，你是不是枪手啊？我是打酱油的。2024-11-11 10:21
姜超 : 回复何贤添： 你在日志中提到《两路口派出所、菜园坝工商所执法人员放弃休息赶往现场》。但照片中第三张怎么又是古城派出所啊？你有整张的执法人员在查封新时代健康大课堂的照片吗？也好让网友省去许多猜忌！2024-11-11 10:39
车慧杰 : 天哥，居然上头条了，不错嘛 2024-11-12 14:51
袁博 : 其一，这则消息好像是2024年的一则老新闻，毋庸置疑，消息是真的，产品估计也是真的，但是我也有需要澄清的东西，我是四川人，最近天府早报连续刊登声明，大家可以借鉴借鉴。http://www.feisuxs/new/site/template/Paper_List.asp?paperCode=tfzb&bgcolor=E52815，很多事情没有必要再说啥，真觉得产品好就吃产品，真要觉得这是个事业机会，就从事，要是觉得他啥都不好，不理会就是了，没有必要把自己当成救世主，人嘛，总有不明白的事情 2024-11-12 18:29
袁博 : 对于博主说的下面的问题，哈哈，有点吃不到葡萄就说葡萄酸的意思，说是做了一年新时代了，假如这水平还说做了一年新时代了，那真的不敢恭维，要不就是父母把你生的太笨，要不就是你不好好考察，松花粉是保健食品，但是所有人也都知道松花粉在中医上有个学名叫“松黄”，当然了，这些东西也不用讲太多，我相信大家都是清醒的，自己会独立判断，现在这年代啥人都有，唯恐天下不乱，警惕啊。2024-11-12 18:34
: 个人觉得：国珍的目的是什么？---赚钱！如果这就是国珍的结果，它还要你们这些人帮他吗？它可以直接投广告，找代理，做品牌。是好东西那还用讲什么呢，还用得着藏着吗？世人啦，都醒醒吧！2024-11-19 15:58
: 同意我的看法的，就早点醒醒吧！2024-11-19 15:59
邵云 : 有说好的有说不好的，把我都搞糊涂了。2024-04-21 20:40
李辉 : 楼主你是干么的啊，是不是安利。完美。。一些同行啊呵呵 2024-04-28 15:34
戴博 : 世人笑我太疯癫，我笑世人看不穿，哈~哈~哈~哈~ 2024-06-17 14:47
蔡小明 : 林子大了什么鸟都有啊！2024-07-22 11:26
廖万生 : 一看这上面的场合就是不法分子打着国珍的旗号去骗人的。大家可以放心国珍的产品是经的起消费者考验的产品，不是你我他说好就好的东西。如详细了解国珍欢迎加QQ：438494195请注明是了解国珍产的。2024-07-26 12:54
姚永斌 : 是不是传销 自己去国家工商局网站查去 一看便知 不要总在这瞎猜 更不要听信别人的话 靠自己去分析 2024-09-21 22:33
徐佳 : /// 2024-12-07 22:22
汪文杰 : 回复袁博: 你这是对人家人身攻击呀。人家发表自己的观点意见没错吧？本人第一次听说国珍，产品没用过，也不好评论好不好。可有朋友在新时代里面做，推荐给我，我也没想去做，因为看着他跟脑子有病一样，说什么老婆不跟着他做离婚，影响他事业发展，后来这位朋友就介绍我老公做，我老公让我店不开了跟他做新时代。我跟他表示我不做，他也跟我说不跟他做要跟我离婚，从新找个女人跟他做。我不知道他去听课后到底为什么有这种想法，而且我们孩子都有了。2024-04-22 02:37
陈架霖 : 这是一个值得让人深思的问题..2024-06-12 16:42
石亚男 : 我一直吃国珍来着2024-09-08 20:25
石亚男 : 我一直吃国珍来着2024-09-08 20:25
游丽琳 : 我也在吃~ 调理便秘。挺好的哦 那些被抓的都是脱离系统管理，急功急利，或是打着国珍旗号搞传销的哦。好不好真是自己试了才知道。我以前也有去上过课，虽然那种直销课的模式我不喜欢。但去的好多也是受益于产品的，老的小的都有~而且大家一起学习努力的感觉也觉得大家都好nice。2024-10-07 14:32
游丽琳 : 我也在吃~ 调理便秘。挺好的哦 那些被抓的都是脱离系统管理，急功急利，或是打着国珍旗号搞传销的哦。好不好真是自己试了才知道。我以前也有去上过课，虽然那种直销课的模式我不喜欢。但去的好多也是受益于产品的，老的小的都有~而且大家一起学习努力的感觉也觉得大家都好nice。2024-10-07 14:33
游丽琳 : 我也在吃~ 调理便秘。挺好的哦 那些被抓的都是脱离系统管理，急功急利，或是打着国珍旗号搞传销的哦。好不好真是自己试了才知道。我以前也有去上过课，虽然那种直销课的模式我不喜欢。但去的好多也是受益于产品的，老的小的都有~而且大家一起学习努力的感觉也觉得大家都好nice。2024-10-07 14:33
游丽琳 : 我也在吃~ 调理便秘。挺好的哦 那些被抓的都是脱离系统管理，急功急利，或是打着国珍旗号搞传销的哦。好不好真是自己试了才知道。我以前也有去上过课，虽然那种直销课的模式我不喜欢。但去的好多也是受益于产品的，老的小的都有~而且大家一起学习努力的感觉也觉得大家都好nice。2024-10-07 14:33
虞绍宝 : 又黑新时代，又黑国珍松花粉，不服来辩，可以私聊，哈哈 2024-03-10 20:58
第五篇：金恒德集团有限公司：开创产业城镇化新模式
金恒德集团有限公司：开创产业城镇化新模式
城镇化建设一直是政府部门关心的话题，城镇化过程中需要创业与就业的问题。城镇化要由产业发展带动，应遵循“产业发展—就业增加—人口集中—城市发展—产业发展”的道路，总之应严格遵循先有市、后有城的发展逻辑。无论我们如何界定城镇化，产业发展肯定是最重要的因素。城市是生产要素聚集的地方，这种聚集将产生规模经济和范围经济。笔者认为城市的产业发展状况，特别是用新型工业化的指标来衡量的产业发展的状况，应当进入城镇化和城市竞争力评价的视野。
金恒德随着汽车产业的发展而快速成长，首先在杭州城北建设金恒德国际汽配物流中心。之后，挥师进军大西南，在成都双流创建“四川金恒德国际汽配用品城”，成为中国最大的中西部汽车后市场，其创建国家级诚信文明市场、创新汽车百货新模式、以产业为龙头带动一方经济崛起的成功经验，受到四川省政府的关注，并作为双流县深入实施富民兴村“三百工程”的典范上报中组部后，引起中组部的高度重视，在中组部组工通讯中予以刊登推荐。为此，四川省、成都市党委和政府主要领导分别做出批示，要求对金恒德模式进行认真总结和推广。
2024年底，在西部创业获得极大成功的周金法，回师浙江，目前已经在浙江天台打造汽车用品国际采购中心项目，并以汽车用品产业优势为城镇化发展开创了产业城镇化的新模式，同时更是希望在杭州开始二次创业，以推动国家级汽车流通业新型商业模式试点和金恒德汽车用品价格指数落地杭州，尤其是希望通过浙江金恒德国际汽配物流中心二期项目的打造，来积极探索城镇化建设的新道路和新途径。金恒德集团的总经理周金法先生在接受记者采访时说，近期召开的中央经济工作会议再次强调了城镇化建设的重要性，全国各地城镇化
建设如火如荼。金恒德集团坚持开发汽车后市场，以务实的态度，夯实产业基础，为城镇化建设添砖加瓦，探索商贸城镇化建设的新思路。
金恒德集团独辟蹊径，正在走一条以汽车后市场为中心、以优势产业做支撑，通过打造汽车后市场集聚区来构建产业城镇、商贸城镇，实现城镇错位发展，为主城区让出空间，提高百姓生活水平，走出一条有效促进产城融合的新型产业城镇化道路，并形成城镇化发展的新模式、新亮点和新课题。
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