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第一篇：浅色纯棉家纺产品更有益健康扬州镇业床上用品有限公司 家纺品中最常用的原料是棉、麻纤维、其他天然纤维、涤棉纤维及其他合成纤维。而质量比较好的产品布面平整均匀、质地细腻、印花清晰、富有光泽、缝纫均匀平整。如果产品布面不匀、质地稀疏、花...
第一篇：浅色纯棉家纺产品更有益健康
扬州镇业床上用品有限公司 家纺品中最常用的原料是棉、麻纤维、其他天然纤维、涤棉纤维及其他合成纤维。而质量比较好的产品布面平整均匀、质地细腻、印花清晰、富有光泽、缝纫均匀平整。如果产品布面不匀、质地稀疏、花纹紊乱、缝纫粗糙，则质量难以保证，水洗尺寸变化率、染色牢度不合标。大部分消费者在选择家纺产品时，首选纯棉制品。儿童家纺用品最适合采用的材料也是全棉、素色的。金太阳专家提醒说，在购买家纺产品时，越是自然越是纯棉的产品，对身体越好。在挑选颜色时，最好选购浅色产品，这样甲醛超标、染色牢度不合格的几率会小些。一般来说，选购纯棉家纺品对皮肤无刺激;浅色系产品甲醛超标、染色牢度不合格的几率较小，纯棉家纺用品耐洗耐用，对皮肤无刺激，但是可能会出现缩水。
购买家纺产品时，要注意看产品的包装。例如消费者购买夏季床品天丝和美伊宁丝时，正规产品的使用说明都注明：制造者的名称和地址、产品名称、规格型号、采用原料的成分和含量、洗涤方法、执行标准、质量等级、质量合格证明等内容，且规格型号、采用原料的成分和含量、洗涤方法必须采用耐久性标签。
面对如此众多的产品，建议大家最好选择美誉度高的家纺品牌产品。根据实际情况，考虑是否选择全套的套装;根据经济情况选择家纺产品的档次;再就是考虑与家庭装修风格的协调，结合自己的喜好选择款式及色调。
而在家居装饰中，如果通过我们的努力和改变，尝试着一些精致品的协调搭配，也许会让整个居室焕然一新，如在家中的餐桌有了一张桌布的搭配也会觉得更加完美。但是桌布既然身为桌上之物，就算用餐时再怎么小心翼翼，但总也会出现意外，下面由紫罗兰给您带来一些桌布清洗建议，免除你的后患之忧。
如果个别地方沾染油污渍，可先用牙刷蘸洗洁精轻轻搓擦洗，然后用牙刷蘸清水擦干净，再用一块干净的棉布擦干即可。如果是特殊的怕磨的面料可以用洗洁精轻轻搓洗。洗涤时不宜在水中浸泡太久，大约半小时左右即可。轻柔洗涤，不宜用力揉搓和拧干，可放在洗衣机里甩干，应悬挂于通风处晾干，避免在日光下长时间曝晒，防止褪色。
第二篇：家纺产品推广词
家纺产品推广词
1、诗意然，给你一个诗意盎然的家。
2、幸福一生，有你更温暖——诗意然家纺。
3、清新雅然，诗意生活！
4、清新呼吸，温情常在。
5、家的诗意，爱的布置——诗意然家纺。
6、诗意然家纺，爱家的选择。
7、梦般呵护，诗韵天然——诗意然家纺。
8、温馨私享家，舒适艺术家。
9、诗意从床上开始——诗意然家纺。
10、诗意然家纺，夜夜都难忘！
11、诗意然，家的感觉，幸福的味道。
12、温暖四季，诗意生活！
13、诗情画意，居家怡然。
14、诗情画意，自然生活。
15、健康时尚——诗意然家纺。
16、缔造诗意家居新概念。
17、诗意然家纺，带给你家的爱。
18、诗意然给你的不只有温暖……
19、诗意生活馨家纺。
20、诗意栖居，悠然之家。
21、诗意悠然，源于自然。
22、疲了，累了，倦了——诗意然家纺。
23、会呼吸的.家纺，爱微笑的美家。
24、美观大方，诗意盎然。
25、诗意绵绵，家意然然——诗意然家纺。
26、家纺诗意然，相伴到永远。
27、诗意家纺，乐然居家。
28、爱，就够了——诗意然家纺
29、诗意然家纺——让每个梦充满诗意。
30、爱的力量——诗意然。
31、温馨浪漫，诗意昂然——诗意然家纺。
32、诗意然，让回家成为一种本能（诱惑）。
33、有诗意然，家无处不在。
34、诗意然家纺，好梦好诗好家纺。
35、诗意然家纺，爱一个家，恋一张床！
36、我爱我家，诗意然家纺。
37、家纺品牌诗意然，尊贵自然品色调。
38、诗意然家纺，有爱就有天堂。
39、诗意然——如诗如画，高贵典雅！
40、诗意然，爱上一种感觉。
41、如诗如意，安然相伴。
42、一被子，芯享受——诗意然家纺
43、华贵高端，诗意盎然。
44、诗意然家纺：品味诗意生活，享受艺术人生。
45、有爱有家有温暖，常想常伴诗意然。
46、暖心弦，诗意然。
47、给你妈妈般的疼爱——诗意然家纺。
48、一品诗意然，乐享四件套。
49、诗意然，有家就有梦。
50、诗意的梦，怡然的笑。
51、在这里，遇见你最舒适、最温暖的家。
52、诗意生活，悠然家纺。
53、诗意然，梦呢喃。
54、诗意然，悦家丝。
55、诗意然家纺，让我们睡得更好！
56、幸福的绵长，诗意然家纺。
57、诗意然家纺，开诗一样浪漫先河，带家一样扑面温馨，引领高端家纺新时尚。
58、依睡解千愁，学孝有家纺。
59、梦的诗意，睡得自然。
第三篇：家纺让孩子更快乐
家访让孩子更快乐
郧县鲍峡镇余家湾小学 刘艳 赵天兵
何玉洋：沉默寡语，有时还忘掉当天的作业。数学成绩较好，对英语一点兴趣也没有，有一定的资质和潜力。
家访目的：了解父母对他的教育方法，改进学习习惯，增强学习兴趣和信心。化解心理障碍。
家访过程：家访之前我和何玉洋有过多次面对面的交流。他上课好动坐不住，还不善于发言。我每次上课都要提醒好几次：有时慢慢走到他身边，敲一敲他的桌子或摸摸他的头。起初效果还不错，没过几天，这招不顶用了。更严重的是他居然和别的同学打架，还把同学的脸抓了几个深深的爪子印。我意识到这个孩子很可能心理上有些解不开的疙瘩。光有老师的督促是远远不够的，于是我选择了一个合适的机会找到他，与他谈了关于坐姿的问题以及他需要改正的一些缺点，谈话时间不长，但他当时的态度却出乎我的意料：他很认真的听了我的谈话，并承诺：“老师，我错了。我一定改正，请您相信我。”说完将头深深的埋下了，眼泪差点都流了下来，当时我几乎是呆住了。几秒钟的沉默后，我说：“我相信你，你一定会成为好孩子。”
之后的几天里，我上课几乎再没有提醒过他，他也没与同学发生过不愉快。我就在心里琢磨，这孩子难道真的改过了？能不能趁着这个机会再鼓励鼓励他，调动一下他的学习积极性呢？带着期待我走进了他的家门。
那天是周五放学后，我骑着小摩托车顺便把他送回家。他爸爸刚从地里回来，听到我的来意，立即将我迎进屋，又让我坐下，又让有些不知所措的何玉洋给我倒水。之后，何玉洋又拿出语文书来读，神情上有些不自然。
他爸爸有些急了，说：“老师，放星期都没好好休息，还跑这么远，不知您有什么重要的事情没有？该不是他犯错了吧？”我让他们父子俩都坐下，说：“孩子这段时间进步可大了。”接着我一五一十地将孩子在校的进步情况简要的说了一下。“毕竟他还是个几岁的孩子难免会犯些小错，知错就改就行。”我把他把别人抓伤一事随便提了一下，并特地交待不要谴责孩子。何玉洋听了我和他爸爸的谈话，心中的一颗石头总算落了地，并要求爸爸留我吃了晚饭再走。我婉言谢绝。
看着孩子快乐的笑容，爸爸说：“老师，今天孩子取得的成绩，都是老师的功劳，真要好好感谢您了。”我说：“怎么就感谢我了，这与你们家长的教育和孩子自己的努力是分不开的。有你们这么通情达理的家长，这么懂事的孩子，我谢谢你们还来不及呢！”
之后的谈话，大都是对我的感激了。趁着高兴劲，我顺便给孩子提了点要求.何玉洋也做了真诚的承诺。听了孩子的话，我还说什么呢。什么也不必说了，只有不住的点头……
孩子后来的学习状态以及思想上的进步可想而知，更可贵的是他已经养成了良好的习惯，找到了自信，学会了团结和友爱。
通过家访，我收效很大，至少孩子们知道了，老师和家长对他们都满怀期望，都会给他们机会，让他们去努力，去发挥。让他们在快乐中健康成长。
师生促膝畅谈 真诚交流：看他多专注
第四篇：如何做好家纺产品促销活动
如何做好家纺产品促销活动
家纺作为一类耐用消费品，促销旺季主要集中在劳动节、国庆节和新年前夕，此时正是购物、结婚、乔迁和日常更换的高峰期。我们发现，从家纺促销的形式来看，多采用直接打折促销或买赠促销：“全场7折优惠酬宾”、“买100送**”。类似这样的促销手段，几乎所有的家纺品牌都在使用，这导致了促销活动面临同质化，而且也没有把促销的目的真正体现出来。因为现在多数的家纺专卖店很少正价销售，日常出货价格就在8折以下，所以说单纯通过价格吸引消费者，仅仅只能使一些低端产品的销量有所提升。创意决定效益，因此必须在促销形式上有所差异，才能杀出重围。
作为家纺经销商来说，必须结合产品特点和品牌文化，在合适的时机、合适的渠道，结合当地实际情况进行有节奏、有策略的调整，对促销旺季时段进行有效整合，那么每一次促销活动都将为下一次营销活动做铺垫、做加法。
作为家纺产品的代理商，必须要找到自己促销的核心点，然后紧紧围绕它，体现出自身的优势。要针对自己所在的商圈和步行街进行规划，确定好促销的核心点，这主要要求在形象促销、产品促销、人员促销、广告促销、联合促销和服务促销等方面要有突破，要以点带面，以面带动整体，渐渐形成自己独特的促销模式。
形象促销关键点：让店面形象靓起来
商品60%的价值取决于形象，家纺更是如此，统一的店面形象会很好的吸引消费者眼球，经销商可以一地一策，根据实际情况进行优化。终端的形象布置，作为经销商是大有可为的，终端的形象既要明朗、简洁，又要突出情感的内涵和意境，这样能很快的抓住消费者眼球。经销商可以把一些道具作为辅助陈列，体现独特的品牌风格和意境。
产品促销关键点：细分产品线，区别对待
在做产品促销的时候，一定要把产品分为四类：滞销、断码、换季产品，形象产品，拉动人气产品，利润产品。要利用形象产品，吸引喜新厌旧的高端消费者的注意。拉动人气的产品——要根据以往各种产品的销售比重，制定主打产品作为促销的主要对象（如一些低端产品），拉动日常消费。对于利润产品，要在产品标签上进行重点说明，并告知消费者这是属于限量发售的独家产品，使消费者产生想拥有的想法。价格制定方面，考虑到消费者的心理价位，必须标明原有价格多少，现价多少，而且价格不能是整数，如原价1680，现价998，让消费者觉得比较优惠。如果竞争对手采取同样的策略，那我们可以采取浮动的促销价格策略，如非节假日促销期间，平均77折出货；节假日促销期间，平均75折出货。当然，除了折扣以外，必要的时候还可以赠送一些高价值、高关注度的促销品。
人员促销关键点：为你的顾客提供消费方案
销售，临门一脚看导购。大多数家纺经销商朋友促销时，往往忽视了对导购员的甄选和培养。受过良好持续培训、性格外向的导购员和一般的、极少培训的、不善于与客户沟通的导购员相比，前者的业绩是后者的三倍以上。因此，经销商培养手下的销售尖兵，是提升
销量的有效途径。当然，培训内容也是多方面的，不仅包括品牌文化、产品信息，还要包括导购员的心态和营销沟通技巧。只有以自信、积极、主动的心态，再结合针对性的营销战术和察言观色的沟通技巧，才能保证应对好形形色色的消费者。在做人员促销的时候，切忌只靠嘴说，要引导消费者自己动手、动眼、动感觉去体验产品价值。
广告促销关键点：区域投放选重点
作为经销商，要根据当地的实际情况，进行有效的媒体组合和媒体创新，而不能依赖电视的高举高大，那些广告对促销往往没有什么直接拉动作用。我们可以选择在途经专卖店的公交车上投放车身广告，这样能起到提示消费和引导消费的作用，也是提升品牌知名度的有效途径。另外，还可以选择当地的房地产、家装杂志、广播、网站等进行促销信息的传播。
联合促销关键点：让合作者带着他的客户来
家纺经销商在做促销活动的时候，可以寻找众多的策略联盟为我所用，可以与服装专卖店、婚纱影楼、婚姻登记处、房地产开发商等进行合作，利用他们的传播渠道和客户群，深度开发。当然不仅如此，还可以与家具经销商、家居经销商进行联合促销，在陈列他人产品的同时，选择自己的产品作为形象道具，扩大产品的曝光度。更深度的话，双方可以达成一个合作促销协议，购买一方产品的消费者，如再购买另一方的产品，就可以享受特别的优惠或服务。这样可以充分地利用相关资源，将促销进行到底。值得注意的是，这是一个为了销售的提升，必须长期建设和维护的工作，不能因为一次促销就结束合作关系、被竞争对手替代，而要进行持续深度的互动，利用别人的终端和数据库，四两拨千斤，发挥杠杆作用。
服务促销关键点：做星级服务
家纺促销就是做服务，很多经销商忽略了这一点，这就是为什么半数以上新进入家纺领域的经销商最终铩羽而归的一个重要原因。事实上，一家家纺专卖店要达到持续盈利、收支平衡，需要一年以上的辛勤耕耘和摸索。这一年，也是发展和培养顾客的过程，而要能够让老顾客不流失，并且还乐意介绍亲友购买，这就不仅仅是产品和价位的问题，关键是要通过优质的服务，增进和深化与消费者的关系。必须把服务作为提升竞争力的必要手段，对服务人员加以培养和塑造，在服务模式上有所创新。现在的家纺服务主要体现在售前、售中，而售后服务却很少被关注。实际上，售后服务方面我们可以通过电话和短信方式，进行节假日的拜访、问候等。值得注意的是，千万不要传达过多的促销信息，这样往往“商业性”太强，会引起消费者的反感，反而得不偿失。
总之，经销商如果能结合上述多种促销方式，加以有机整合和创新，不但能够超越竞争对手，而且会受到消费者的关注和青睐，为今后的促销工作奠定坚实基础，将会把一次促销战斗演变成为一场促销战役，最大化的提升市场占有率，甩开竞争对手，获得竞争优势。
第五篇：家纺布艺产品营销口号
家纺布艺产品营销口号
无论是在学校还是在社会中，大家都对那些朗朗上口的口号很是熟悉吧，口号作为意识的表现形式之一，是对当时社会政治、经济、文化的一种反映，不同性质的口号起着不同的作用。你知道什么样的口号才能称之为经典吗？以下是小编精心整理的家纺布艺产品营销口号，欢迎阅读，希望大家能够喜欢。
1、自然家，幸福味——冰河家纺。
2、喜欢你，拥有你——冰河家纺。
3、家纺在冰河，布艺样生活。
4、简约风，田园情——冰河家纺。
5、我们只是更专业——冰河家纺。
6、温暖一方，冰河家纺。
7、朴素不普通——冰河家纺。
8、田园生活，这就开始。
9、一份呵护，一心爱家——冰河家纺。
10、最知爱人心，冰河家纺。
11、金色简朴的爱——冰河家纺。
12、水岸旁，田园情——冰河家纺。
13、森系家纺，舒适自然。
14、享受自然之美——冰河家纺。
15、好纯，好美，好幸福——冰河家纺。
16、点缀大众生活，布满大众时尚。
17、冰河家居：心泊远，家田园。
18、冰清玉洁，冰河家纺。
19、回归质朴生活——冰河家纺。
20、冰河——田园布艺之家。
21、家的\'选择——冰河家纺。
22、自然，而且自在——冰河家纺。
23、让你身在田园——冰河家纺。
24、不一（布艺）样的生活——冰河家纺。
25、馨家纺，冰河造——冰河家纺。
26、装扮家，平添景——冰河家纺。
27、崇简，尚雅·冰河家纺。
28、清凉梦幻——冰河家纺。
29、人性田园布纺——冰河家纺。
30、好品牌，真爱在——冰河家纺。
31、享受爱，恋上家——冰河家纺。
32、清新淡雅总相宜——冰河家纺。
33、家共享，冰河纺——冰河家纺。
34、实实在在，美丽内外。
35、身处居室，心归自然。
36、城市的田园梦——冰河家纺。
37、用冰河，品生活——冰河家纺。
38、冰河家纺，自然风光。
39、诗般田园，丝般柔滑——冰河家纺。
40、冰河家纺，人人爱访。
41、心归属，温馨家——冰河家纺。
42、田园风，自然家——冰河家纺。
43、冰河家纺，懂家之人首选。
44、家是温馨的，家纺是冰河的。
45、冰河家纺，简约不简单。
46、冰河家纺，自然装点。
47、幸福，“冰”家必争之地——冰河家纺。
48、让家更温馨——冰河家纺
49、田园风尚，悠然居家。
50、家纺魅力，冰河演绎。
51、不只是温馨——冰河家纺。
52、冰河家纺，丝丝甜蜜。
53、爱家爱冰河——冰河家纺。
54、冰河家纺，让你感受不一般的温馨。
55、斯是家纺，惟吾德馨。
56、田园情怀，家居时尚。
57、感受自然之美——冰河家纺。
58、冰河——圆你幕陶之梦。
59、融田园，享人生——冰河家纺。
60、冰河在，温馨在——冰河家纺。
61、在家里品田园风光——冰河家纺。
62、享自然，享生活——冰河家纺。
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