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第一篇：想念在前,分别在后想到离别，心里便有尖锐的痛。记得分手的那天，你说，转过身，我就不再看你。然后急促的离去，瘦削的身影消失在春日的暖阳中。别过脸，我泪洒一地。还没分别，却已经开始想念！亲爱的！记得吗？深夜里，我们相对坐了，为着一段文...
第一篇：想念在前,分别在后
想到离别，心里便有尖锐的痛。
记得分手的那天，你说，转过身，我就不再看你。然后急促的离去，瘦削的身影消失在春日的暖阳中。
别过脸，我泪洒一地。
还没分别，却已经开始想念！
亲爱的！记得吗？深夜里，我们相对坐了，为着一段文字的措辞而交谈。不时的，回过头，看你坐在灯影里的身影，双眸对视，我们都该明白，此时的静谧无声，胜过一切千言万语。亲爱的！知道吗？你对我的依恋，是我永世不想挣脱开来的，即使视为枷锁，也愿意就此沦陷，甚而，不再醒来。
给予我的，是你生命里固执坚守的，也并没有不让自己用心珍惜的理由。只叹，我们之间隔了一条长长地岁月的河。
突然发现，没有任何语言可以描绘没有你在身边的伤悲！这是来自骨子里的一声深叹！夜深更浓，轻轻抽离拥抱你的臂弯，起身，为你写下一篇文字。你熟睡的脸，眉目间自然散着的一片安详，不经意传来的一阵轻颤，都是我穷尽一生想要去呵护的。
亲爱的！飞机腾空而起的那刻，我哭了。机舱外的流云倏忽而逝，就像你我的分离，过于急促，以至于任凭怎样也无法遏制我的脸上汹涌一片，这种悲戚，无法也不能掩饰。就这样，我流泪看这个有你的城市渐至消失。
在一起的日子，我们惧怕谈论分别，每次触及这个话题，自己都会说，现在有你有我，不说分别。你点头，含着笑，在我的臂弯里蜷缩起小小的身子，埋头，不语。
你的呢喃，你的巧笑嫣然，你在我面前的娇嗔，你在我耳边的轻呼……闭上眼，历历在目。终于明白，很多东西消失之后可以不留痕迹，可是爱情不能，就如你我不能在各自的生活里踪影不见。我们的缓缓流去的青春，是昙花一现的美丽，可是我们的感情不能流逝。有我之后，你不再会是一个忧郁的女子，而我也会就此忧伤不再！
千帆之外，潮来潮去，你我就是彼此美丽了各自天空的一朵流云。
相信，我们一定能再次在江南的霏霏细雨中，在漫山的油菜花中，找寻到失去的纯真和久违的感动。我们相约一起探究人世间最美好的事物。
现在，我只想让自己平和。答应我，只要我们去努力，就一定能做一个幸福的天使。前行的路上，有你，有我，我们在看着对方，所以，我们都一定要朝着幸福的方向走。人生是经不起失望的，而且人生也永远不会有团圆的那一天，一味追问生存的意义，都是虚无的，不妨，让我们携手选择平庸的一生，以渡得一个人生的团圆美满。
亲爱的！伴随着这些有关于你我的长长短短的回忆，飞机降落在虹桥机场，我双脚踏出机舱的那刻，心底里有一丝夹杂着疼痛的柔软滋生。看身边潮水般的人流，记起那个有着冷风的夜，身边因为有你而温情跌宕。此刻，我孤身一人，往家的方向走。
爱情本就该淋漓尽致。我忽然想起徐志摩，他在给陆小曼的情书中写到：我真恨不得用自己血管里的血液写一首诗送给你。而我，也是在深夜里伴着孤灯写下了篇篇充斥着你身影的文字。
亲爱的！想你了！想你想的心痛！你说过，这是最为让你动容的一句话，殊不知，这也确是我无数次在午夜梦回时候，对着那个一袭白衣的梦中女孩说过的一句话。
梦中的女孩，白衣一袭，那是你我初见时候你的样子。
想念，已然开始！在离开你之前，抑或是你在我面前转身离开那刻！无需探究，只是明白，想念，已然开始！
第二篇：爱在前，幸福在后
爱在前，幸福在后
如果说幸福是一张纸，那么国家的优良政策就是一支充满爱意的笔；
如果说幸福是一种生活，那么丰富我们的生活就是这个充满爱的社会；
如果说幸福是一种心灵感觉，那么给了我们这样感觉的就是爱。
恍惚间，一切都已辗在岁月的车轮下，但是我还是依旧回首望着那辗过的痕迹。因为那是岁月给予我的一笔财富。
年少的我，住在低矮的平房，摇晃着我的小脑袋等待着那颗颗葡萄的成熟，好想一口吞下整个架子的葡萄。微风习习的傍晚，披着我辘辘的头发，站在门口，一眼望去的是尘土飞扬的的马路，远处“滴滴······”的声音传来，我赶紧跑回家中，免得让一片尘飞打在我的身上。是的，那个岁月里，尽管一天洒水车跑好几趟，可是依旧按捺不住尘上那毛躁的性格，那在想，什么时候能修修路就好了！于是转眼间，我又迎来了铺天盖地的石子、沙子、混凝土、沥青等一大堆东西，沙车一趟趟的往这儿运，在修路期间，我依稀记得被挖了长坑的马路虾铺了许多石子。不知从哪里引进了一条小溪，在石子上快乐的流淌，傍晚，我和母亲走在这些石头，走着走着，看到有阿姨们在小溪里洗菜。那段岁月是充实的，过去的生活，真得如梦幻一般的惬意。不久一条长长宽宽的柏油马路出现在大家的视野里了，而这条柏油路一伴我就是十多个春秋啊！忆起这一幕幕时，耳朵又想起了那些阿姨们常说的话：“国家的政策好啊，以后不用天天打扫大厅了！”
也不只是什么时候，我一脚一脚的走在房屋的地基上，走到钢筋处，脚一抬，跨过去。熬过了那段艰苦的岁月，于是住进了舒适的栈屋，一座座的平房、草屋就这样陆续的消失在我的眼前了！而村民们各各都露出了幸福的微笑，这是党的爱，在使我们微笑！
是你高中了，学费的高额加重父母的负担，可是接踵而至的助学金又让我们喜笑颜开，国家无时无刻不再关心着我们的成长，关心着困难学生们教育问题。于是我们正常的去上学！快乐的过着每一天！专心的听着每一堂课，努力学习提高自己！因为在我们的心中存在一种信念：国家爱我们，我们也要爱国家，我们要努力的报效祖国，让祖国微笑，让祖国幸福！
近年来，很多农村都开始了新农村建设，而在这样一个充满快乐曲的时段，我背上我的书包踏上国家的征程。而在这样一个风清天高的夜晚，月亮是那么的明，晚风是那样的清爽，我独自一人走在黄灿的路灯下，马路的周围已经铺上了一块块石砖！绿化带建起了，可爱的香樟树在这样一个季节里奋力的抽芽、生长！充满天空！走着走着，走到乡政府了，看着那五六层的高楼上写着“执政为民”几个鲜红的霓虹灯字，看着一个个楼房上安装的空调。看着满街的超市、杂货店，我小声的说了一句话“生在中国真幸福！”
是啊，真幸福，我们不用再为衣食担忧，因为我们已经走进小康。我们不用再为住房担忧，因为开发商一个个接踵而至，我们不用再为高昂的医疗费用担忧，因为有医疗保险，我们不用再担心天灾人祸的大病，至少有整个社会的关爱。
爱在前，幸福在后，如今是我我们，感受着国家对我们的爱。感受着社会各界对我们的爱，感受着父母、朋友对我们的爱。于是我们很幸福！但是，朋友，当我们沉溺在这样的幸福中时，不要忘记下一代的幸福也由我们的爱而生。建设幸福中国，即广播我们爱的种子，在春日里发芽，在幸福里开花！现在就去做吧
第三篇：克丽缇娜：门店在前 直销在后
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克缇（中国）集团执行长余敬伦
创业ID
创业者：陈武刚
创业时间：1989年
创业地点：台湾
公司名称：克缇（国际）集团
商业模式：在大陆，先以美容门店布点，采取店销加经销模式，获得直销牌照后上马了直销业务
1989年，台湾人陈武刚以半百之龄在台湾创立了克缇（国际）集团（以下简称克缇），采用直销、店销、经销三种销售模式，多年名列台湾直销业冠军。
而随着进入大陆市场，克缇也变换活法，先以美容门店作为敲门砖，每年营业额过十亿元，其间不忘直销的DNA，在2025年获得直销牌照后，它开始力推以保健品为主的直销新业务，两只脚走路。
门店叩开内地大门
1997年，克缇正式进入中国大陆市场。最初，不少人很自然地认为在台湾有多年直销经验的它首先要做的就是老本行直销，不过面对当时动荡的内地直销市场以及特定的法规限制，克缇的第一步棋出人意料，全面以克丽缇娜品牌的美容门店经营为主，发展经销商模式。同时，克缇在上海组建上海玛婷日用品有限公司，为今后遍布全国的美容门店奠下了基石。在美容门店的渠道拓展上，克缇主要采用的是加盟制。“这种制度是很多品牌迅速打开市场的惯常做法，对克缇来说也不例外。”克缇（中国）集团执行长余敬伦说，截至目前，在大陆的克丽缇娜美容门店已接近3000家，此规模无论是对美容业界或其他行业，都是一个“大家伙”，其触角除了遍布一线城市，还涉及内蒙古、西藏等地的二三线城市。尽管如此，直营门店对克缇来说却功不可没。
“我们的直营门店只占很少量，一般只在核心的一线城市布点，它们的作用不是销售。”余敬伦说，克丽缇娜的直营店一般投资都较大，少则数十万元，多则数百万元，着力点在于培养技术人员，为克丽缇娜的加盟店提供技术服务。“加盟店如何管理是公认的难题，尤其
是服务业，要做到加盟不走样，内生型 培养人才不失为一个好办法。”他说，克丽缇娜的很多加盟店都是由自己在直营店培养的技术人员开办，或者由克缇总部委派技术人员以“师傅带徒弟”、“终端建终端”方式来打通渠道。
由于此前采取的是纯粹店销模式，所以你很难在市场上看到克缇的直销商。而凭借“门店中只使用克缇自有产品”等经营方式，依托美容门店提升产品形象和服务，克缇通过这些连锁店，不仅积累了一批庞大的消费群体，而且还拥有了一大批稳定有实力的经销商，对其后来的直销事业埋下伏笔。
不过，与市面众多品牌的美容门店一样，虽然克丽缇娜各加盟门店的主要盈利是来自出售的美容卡服务，但克缇总部仍以其产品出售为主营项目。
进军直销的“后来者”
或许，当人们看到遍布全国的克丽缇娜美容门店时，会以为它真的要潜下心来开美容院了。但是，克缇还是找准时机扛回了直销的牌子，2025年初，在几经波折之后它终于获得直销牌照。
事实上，克缇早已为直销做足了功课。
比如2025年4月，克缇投资上亿元的上海松江新工厂正式启用。在硬件方面，为产品品质和直销提供了保障。
此外，克缇也把台湾的直销经验带到大陆。“如果说克缇在台湾有什么经验能直接复制过来的话，那一定是教育培训体系。”余敬伦说，经过20多年积淀，克缇在台湾已有一套完整的直销培训、人员培训课程，可以“拿来主义”。
然而，直销行业竞争激烈，牌照效应早已稀释，在大陆尚属直销“后来者”的克缇又优势何在？
在余敬伦看来，克缇聚集的美容门店的消费者能让其直销“和其他的直销不一样”。“我们手上有成熟的消费者，可以先在终端店做体验型的销售。”他说，这种方式像很自然的鸭子划水，也更符合政策法规，“不指望初期对直销就有很大拉升，但一旦爆发就很惊人。”据他透露，目前克缇在大陆已经获得了6个地区的直销许可，明年可能增至11个区域，虽然目前直销队伍还在组建阶段，但现已着手在全国兴建两三个大型的培训基地。
在品类上，克缇的直销目前有脸部保养、家居护肤和保健品等大类，但未来将会以保健品为主打。“克缇在台湾有做了20多年的研发团队，仅以产品为例，发酵类的产品是核心优势。”余敬伦说，保健品在大陆每年以20%的速度递增，每个直销品牌都有自己的拳头产品，而发酵类产品则是克缇的卖点，现在克缇在大陆面市的已有八九类的保健产品。
“农夫不能当猎人”
在克缇启动在大陆的直销市场后，余敬伦遇到了不少身边朋友和业内人士的疑问，克缇会不会像当年的雅芳一样，遭遇到店销和直销渠道的冲突？
“我总爱举一个例子回答这个问题。在我看来，美容门店是固定式的管理，等着用户上门用产品和服务留住他们，角色像农夫；而直销是走动式的营销，主动出击寻找用户，更像是猎人。你要让农夫去当猎人，显然是不行的。”他说，克缇的美容门店业务和直销并不会交叉，各自拥有独立的管理团队、产品线和渠道，比如店销事业体属于旗下的上海永基贸易有限公司，直销事业体归属于克缇（中国）日用品有限公司。“二者是克缇的两只脚，不存在冲突。”
由于直销业务才刚起步，在营收上70%以上成绩由克缇的美容门店贡献。“美容门店是克缇在大陆花了十多年时间构建起来的，未来也不会改变其原有的特色，我们的目标是2025年时门店达到5000家。”余敬伦说，直销亦是克缇的业务重心，总的原则是店销、直销并行，不会厚此薄彼。
采写：南都记者刘艳艳
第四篇：火把在前笛声在后美文摘抄
一
夕阳沉下去了。为什么是“沉”，不是“落”？为什么每次我都要这样悲伤地描写落日？想想，任何伟大的生命都有休息的时候。剩下的是夜路，那又何妨？
如果你恐惧夜路，那么肯定是你没有见识过夜路的美。我指的不是城市里的灯红酒绿，而是城市之外，没有路灯但是有月光和星星的夜路，还有风，还有暗夜里涌动的花香，还有争分夺秒，不舍昼夜恋爱着的鸟儿。
儿时，我趴在母亲后背上，脸像烧红的火炭，炙烤着母亲不敢停歇，一路小跑着奔向30里以外的小镇。那里有医院，有信得过的医生。母亲气喘吁吁，却不停地逗着我说话：“帮妈数数天上有多少颗星星啊。”
“我数不过来，好多好多。”
“地上的每一个人就是天上的每一颗星，你找找看，看能不能找到妈妈。”
“找到啦！在那里。”我指着一颗划过的流星，兴奋地喊着。
“怎么会是那颗流星呢？”
“因为它也在跑啊，就像妈妈这样，在跑啊。”
二
小鼹鼠不停地打着洞，它想掩埋月亮。像掩埋一枚坚果一样，留着过冬。可是它发现，自己是徒劳的，月亮怎么埋也埋不起来。干脆，就看一会儿它啊。
它仰躺到了地上，让柔软的肚皮对着月亮一起一伏，月亮还真是美啊！
对月亮，它既爱又恨，爱月亮的清辉照着自己，让自己看起来更美丽；恨月亮把自己暴露给了它的天敌，使自己时刻处于危险之中。可是要欣赏美丽的月亮，不冒点险怎么能行呢？
它爱恨交织的心啊，随着风，一跳一跳，像不熄的烛焰。
我就像那只小鼹鼠。没有月光的夜晚，请不要逼迫我写作。即便写了，也是没有灵魂的砖块，砌不出金字塔，砌不出古楼兰的神秘城堡。
我的文字，只属于有月光的夜晚。这是我与文字的秘密之约。
我的文字，永远只在有月光的夜路上奔驰。
三
我抬头，看见月亮正在抄小路回家，急匆匆地，只是为了给我暖一暖被褥。让我的梦，不至于忍受风寒。
如果，仍然找不到那条通向亲切和爱的路，我将越来越害怕黑夜——如果走近的人，总在欢笑之后留下伤害，总在承诺之后开始背叛，在我所不能了解的复杂里，总堵塞着诡异的无奈。我是多么害怕天黑啊！多么害怕那些我不了解的冰，它幽黑无形地在我的身边，悄悄堆积成重重的城……
夜路，你会看到乌鸦吧，比夜更黑的乌鸦，因为有雪，才把它们显露了出来。
乌鸦一生都在做一件事：诅咒。它诅咒其他鸟的翅膀都变成黑色，同时希望自己的翅膀变成彩色。
它脱不下黑袍，除非雪，给予他们伪装。
可是它们的伪装太过短暂，因为它们无法平静，总想着去亮一亮它们的歌喉。
可是，夜路上的乌鸦，依然让我感动，我打它们身旁经过，掌心有月亮的影子，发梢有风的味道。
星星也铺满我的头顶，那是一整个童年的糖果，甜了我们的眼睛。
四
祖父是在一个夜里走的，走得很安详，祖母没有哭泣，安静地给祖父穿着上路的衣服，一边穿着一边不忘嘱托：夜路黑，你慢着点儿走啊。我在心里给她编织的台词是：走吧，亲爱！勇敢一些，去跟天上的群星相认。
陈丹青的导师木心阐述过令他心仪的一段夜路之旅：有人在夜里送他回家，前面的持火把，后面的吹笛。那是何等美妙的夜路。
什么是最浪漫的心，这应该算是吧！
人生总有几段美妙的夜路，你捉了几只萤虫，够了几克拉星星？
第五篇：幼儿园中班数学教案《谁在前谁在后》及教学反思
《中班数学教案《谁在前谁在后》含反思》这是优秀的中班数学教案文章，希望可以对您的学习工作中带来帮助，快来看看中班数学教案《谁在前谁在后》含反思！
活动目标：
1.引导幼儿正确感知9以内的数量，比较相邻两数之间的关系。
2.教幼儿学习准确地运用单位量词。
3.培养幼儿比较和判断的能力。
4.引导幼儿积极与材料互动，体验数学活动的乐趣。
5.发展幼儿逻辑思维能力。
活动准备：
教具 实物卡(见图一~五)，数字5、6、7、8、9，教育挂图3。第二组：印比9少的点子纸人手1份，印泥2盒，点子印章，点子印章6个;第三组：实物标记图(见图七)，2~7的数字印章2个，印泥2盒，操作卡片19;第四组：8或9的数字口袋人手1份，点条、竖线条、实物条数量均为10;第五组：图形卡(见图八)，彩笔6支，操作卡片19;第六组：依样接画(见图九)，铅笔6支。
活动过程：
1.集体活动
(1)目测数群，学习准确运用量词。
出示图一~五，“绒板上有什么?”(汽车、轮船、飞机、坦克、大炮)“每样有多少?”要求幼儿正确使用量词。
(2)游戏：数得快、说得对。
教师指某实物卡，幼儿准确地说出数量，并正确使用量词。
(3)比较相邻两数的关系。
“谁来给卡片排队?哪张卡片应该排在第一个?排好后给它们贴上数字，表示它是几个。”请一名幼儿操作。“大家说说他是怎么排的?”(5、6、7、8、9)“9 的前面是几?”“8和9哪个多?”(8少，9多，如果有幼儿能说出8比9少，9比8多，则更好。)以此类推比较其它相邻两数的多少。“前面的数总比后面的数少，后面的数总比它前面的数多。”
2.小组活动。
第一组，填空格。“填好后说一说，靠近的两个数，哪个多，哪个少?”
第二组，印比8、9少的点子。“大家要按序把比8或比9少的点子全印出来。”
第三组，看图按标记计数。“看看这幅图是用哪些形状拼出来的，数数各有几个，再按形状标记用数字记录下来。”
第四组，给数字口袋送礼物。请一名幼儿介绍怎样做。
第五组，给相同的图形涂色。“哪些图形是相同的，请小朋友给它们涂上同一种颜色。”第六组，依样接画。教师重点指导第一活动小组的活动，引导幼儿正确地表述操作结果。
3.活动评价。
请在第一活动小组活动的一名幼儿讲述操作结果。(填了几个点子，几多几少。)鼓励全班幼儿能大声地讲述操作过程和结果。
教学反思：
杜威曾说：“教育即生活”，幼儿的数概念的形成是与幼儿所接触的生活环境密不可分的，是建构在幼儿生活经验的基础上的。因此，本活动的设计从生活出发、在游戏中进行、在反复练习中建构经验，萌发幼儿对数学活动的喜爱。
中班数学教案《谁在前谁在后》含反思这篇文章共3005字。
本DOCX文档由 www.zciku.com/中词库网 生成，海量范文文档任你选，，为你的工作锦上添花,祝你一臂之力！
