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随着社会的发展，幼儿园的竞争也是非常激烈，需要有特色的教学资源才能吸引到孩子的家长，那幼儿园在招生时，该怎么做呢？下面是本站小编为您整理的“幼儿园秋季招生工作计划”，仅供参考，希望您喜欢！更多详细内容请点击本站查看。　　幼儿园秋季招生工...
　　随着社会的发展，幼儿园的竞争也是非常激烈，需要有特色的教学资源才能吸引到孩子的家长，那幼儿园在招生时，该怎么做呢？下面是本站小编为您整理的“幼儿园秋季招生工作计划”，仅供参考，希望您喜欢！更多详细内容请点击本站查看。
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　　>一、幼儿园简介
　　某某幼儿园是xx市首屈一指的全日托化管理的幼儿园，管理科学，环境优美，师资力量雄厚。提高幼儿保教质量为中心，注重幼儿素质培养及潜能开发，办园以来获得过大大小小的荣誉证书及称号若干，我们的幼儿园坐落在xx小区与xx小区之间，具有优良的人文环境和独特的教育模式。
　　幼儿园外墙主题颜色为三原色，红、黄、蓝。让幼儿生活在色彩的世界。幼儿园根据总体规划，现面向校内外公开招收20xx年9月1日入园新生
　　>二、办园宗旨
　　让每一个幼儿都能享受到优质教育！
　　>三、办园特综合主题活动
　　1.双语综合主题活动
　　以双语教学为主题，注重英语在一日活动中各环节的贯穿，充分体现了双语活动的游戏化，自然化，生活化的特点。使幼儿在游戏中愉悦，兴趣中开发，在双语同步的主题活动中更好地促进幼儿的全面和谐的发展。
　　2.个性化特长培养
　　以幼儿兴趣为主，开设了舞蹈、美术、架子鼓、电子琴等兴趣课程，充分满足幼儿成长学习的需要，促进幼儿全面及个性化发展
　　3.启蒙式经典诵读
　　通过日常有节奏有韵律的诵读《弟子规》《三字经》《百家姓》等经典著作，让幼儿在潜移默化中感受国学经典，领悟传统文化，启蒙人生智慧，积累人文素质，提高人格素养。
　　4.全天候爱心呵护
　　保教结合，爱是一切教育的基础，优秀的幼儿教师，细腻的保育教师，专业的厨师全天候陪在您孩子的身边，用爱心为您的孩子营造一个活动科学化，生活舒心化，教育游戏化，营养标准化，多样化的生活环境！
　>　四、教育目标
　　1.培养健康、独立、自信、活泼、主动向上、有创造力的好儿童！
　　2.培养儿童优良的心理素质和与人相处、合作、互助的优良品德。
　　3.培养幼儿身体正常发育和机能的协调发展，增强体质、培养优良的生活习惯、卫生习惯和参加体育活动的兴趣。
　　4.培养正确运用感官和运用语言交往的基本能力，增进对环境的认识、培养有益的兴趣和求知欲望，培养初步的动手能力。扩展幼儿知识，启发幼儿智力。
　　>五、招生考试年龄
　　亲子班：两岁以下
　　托班：2——3岁
　　小班：3——4岁
　　中班：4——5岁
　　大班：5——6岁
　　>六、报名事项
　　（一）报名时间：
　　07月30日开始报名，办理幼儿报名及交费手续。
　　（二）所需证件：
　　1、需携带户口册等有效证件。
　　2、幼儿接种证
　　（三）需交费用：
　　（四）报名地点
　　（五）联系电话：
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　　>一、指导思想：
　　提高幼儿教育质量为中心，实行全方位的科学管理，注重幼儿素质的培养及智能的开发，办有多种特色教育模式。开设的语言、英语、珠脑算、美术、音乐、舞蹈等课程。
　　>二、我们的培养目标是：
　　1、促进幼儿身体正常发育和机能的协调发展，增强体质、培养良好的生活习惯、卫生习惯和参加体育活动的兴趣。
　　2、培养儿童良好的心理素质和与人相处、合作、互助的良好品德。
　　3、发展幼儿智能，培养正确运用感官和运用语言交往的基本能力，增进对环境的认识、培养有益的兴趣和求知欲望，培养初步的动手能力。
　>　三、招生原则：统一报名、统筹安排录取
　　>四、招生对象
　　1、具有当地地区的户口、身体健康、智力正常的适龄幼儿。
　　2、大班：招收5---6岁
　　中班：招收4---5岁
　　小班：招收3---4岁
　　>五、招生时间：4月-5月
　>　六、招生要求
　　入园前，家长首先要带幼儿到幼儿园报名、登记；决定入园时，请家长带幼儿到我园指定医院进行体验，然后带体验结果及儿童预防接种卡片，预防接种证、户口本来园报到并办理入园手续。
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　　一、园况分析：认真列出本园的优势与不足，确定工作目标。
　　二、预计招生考试人数，人人心中有目标
　　三、招生考试措施：
　　>内容一：联合小区做活动
　　（一）利用周六、日可以到幼儿园周边小区设置招生考试咨询点，进行和父母面对面的交流、解答问题，并登记留下咨询父母的资料，以便日后联系。在小区张贴海报以便达到长期的宣传效果。
　　1.与小区物业进行联系，商议咨询点的设置。
　　2.商议如何在小区的宣传栏里张贴幼儿园的海报。
　　3.横幅的悬挂。
　　4.准备接待父母，及咨询者。
　　资料准备：父母手册、宣传海报、咨询登记表、横幅
　　（二）结合节日联合小区做活动。
　　活动的基本形式：亲子运动会、亲子手工制作等活动
　　具体措施：
　　1.了解周边小区的分布图，锁定目标小区。
　　2.和小区的物业进行联系确定活动内容。
　　3.提前向父母发放通知使其了解活动的大致内容。
　　4.组织活动并进行宣传、发放材料及信息收集。
　　>内容二：到超市、商场投放宣传资料
　　根据幼儿园的收费标准分析入园的适宜人群，所以在投放点的选择上要选择稍大的超市和商场。　　根据本园的现状，应从就近的超市或者商场开始宣传，逐步延伸到各班车线路周边。
　　具体措施：
　　1.锁定目标超市及商场，电话联系可否放置宣传材料。
　　2.到超市、商场与负责人或服务台进行沟通，商量合适方案及放置、发放办法。
　　3.负责人跟踪发放情况。
　　>内容三：教师与父母之间手递手的发放宣传材料
　　为了保证幼儿园资料发放的目的性和有效性，我们可以进行和父母手递手的发放，以便能和父母进行面对面的交流。
　　具体措施：
　　1.选择发放地点，可以选择商场或者超市门口等人流较大的地方。
　　2.培训教师，统一招生考试口径。
　　3.发放宣传资料并向父母介绍幼儿园特色。
　　4.留下父母资料及电话，以便日后取得联系。
　　5.统计整理父母资料。
　　>内容四：组织进行亲子活动
　　根据季节的不同组织不同的亲子活动。如春秋季可以组织幼儿和父母的运动会，也可以在周六日开设亲子班。
　　具体措施：
　　1.在海报的宣传上除了日托班的宣传再加上亲子班的内容。
　　2.做出亲子班的教学计划以及每次活动的流程步骤。
　　3.利用周六日请1岁—1.5岁的孩子和父母一起来园参加活动。
　　4.长期举办并记录下父母的资料，为幼儿的入园打下基础（锁定鱼苗）。
　　>内容五：网络宣传
　　网络是幼儿园的又一窗口，合理利用网络宣传也可为幼儿园增加效益。
　　1.网站的完善。
　　2.和其他网站进行链接。
　　3.也可以选择网络广告。
　　4.了解网络广告的价格供我们参考。
　>　内容六：利用节假日进行幼儿的演出和外出活动
　　利用儿童节、圣诞节、母亲节、父亲节、教师节等一些节日进行演出活动，并进行幼儿园的宣传活动。我们可以选择春天，秋天等合适的季节，选择一日带幼儿外出，进行踏青、采摘等活动。
　　1.在各大节日进行演出，可以联合社区等做活动。
　　2.春季可带幼儿进行踏青或者远足等活动。
　　3.秋季可以带幼儿进行采摘等活动。
　　4.带幼儿外出参加表演、比赛等。
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　　>一、预计招生考试人数：
　　本园预计开设4个教室：宝宝班、小班、中班、大班各20人。
　　>二、招生考试措施：
　　（一）到商场、超市投放宣传资料；根据幼儿园的收费标准分析入园的适宜人群，所以在投；
　　具体措施：
　　1、锁定目标超市商场、东山商业街及东山小学门口等；
　　2、到超市、商场和负责人或服务台进行沟通，商量合；
　　（二）联合小区做宣传活动：结合节假日，联合附近小。
　　具体措施：
　　第一，编写一本幼儿园的父母完全手册。在这本手册里，把幼儿园的概况、举办者的背景、办园理念、办园特色、收费标准、入托须知等做一详细的介绍。若有父母来咨询时，送上一本。
　　第二，做四块幼儿园的展版，搁在幼儿园的大厅，以便父母前来咨询时参看。具体样式，也可参看附录。
　　第三，印一些彩页，在周边小区、各幼儿园父母出入必经地发放。注意，不要直接在人家幼儿园门口发放，不要与这些幼儿园发生正面冲突。通常，这些幼儿园是反对你这么干的，但争取生员，你别无选择。
　　第四，做一些横幅，如“英华幼儿园现招收2-6岁幼儿园。咨询电话：***等，挂在小区主要出入口，以及城市主要街道上。
　　第五，在幼儿园，挂一个横幅。在幼儿园四周，插些彩旗，以引起大家的注意。
　　第六，依据自己的经济实力，有选择地在当地媒体，通常是电视台、报纸、室外广告牌上做宣传。
　　第七，一旦幼儿园大型玩具到货，即打开园门，免费供小区幼儿游玩。此时，注意一个环节，一定要在大喇叭里播放儿童经典歌曲，以创造一个儿童游玩的人文环境。园长不要可惜大型玩具会被孩子玩坏。
　　第八，园长招生考试时机要选择好。
　　如果你的幼儿园定在9月1日正式开学，你务必在7月1日之前完成幼儿园的建设任务，6月份全面招生考试，7月1日正式开园。你可以通过举办7月份、8月份两期夏令营试运行。
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　　>一、首先园况分析：
    xx园内现有的教室，如托班、大班、中班或小班，各有几个，各个教室里现有人数与满员人数显示对比。
　　>二、统计预计招生考试人数
　　经过园况分析，预计各教室的招生考试人数外，另外是否还需增加教室，现有教室加新增教室共计招生考试人数
　>　三、招生考试措施
　　1、通过幼儿园网站上发布相关信息进行宣传，将校园网站进行完善。
　　2、通过才艺表演进行宣传。
　　利用节日进行宣传活动：如商场内部或一些少年宫广场，由各教室内部进行演出，与此同时教师进行宣传和介绍活动。
　　>四、与父母进行面对面的交流
　　具体办法：到各小区、商场、超市进行宣传活动。与小区的物业进行联系，可以张贴海报，可设专门咨询点。
　　注意事项：在与父母交流的内容要完整、准确的体现幼儿园的特色，并留下父母资料和联系电话。事后与父母取得联系，以便确定其来园参观或参加活动的时间。
　　时间安排：各位教师可以根据自己的时间进行安排，如下班后、周六、周日等。
　　>五、园内老师主动性奖励方法
　　1、教师向父母宣传我园并留下咨询父母的详细联系方法和资料的，每份资料奖励该教师XX元。
　　2、和父母取得联系后父母来园参观或参加活动的，来一位父母奖励该教师XX元。
　　3、父母带幼儿参观或参加活动后满意，并交费入园的，每入园一名幼儿奖励该宣传人XX元。
　　4、如果半内幼儿数量达到定额，则奖励该班教师XX元。
　　5、如果全园完成招生考试人数，达到定额，则奖励全体职工共计XX元。
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