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促销指的是企业通过一定的方式向顾客传递信息，并与顾客进行信息沟通，以达到影响消费者的购买决策行为，促进企业产品销售为目的的营销活动。那么大家知道家具卖场促销活动总结怎么写吗？以下是本站小编为您整理的“家具卖场促销活动总结”，供您参考，更...
　　促销指的是企业通过一定的方式向顾客传递信息，并与顾客进行信息沟通，以达到影响消费者的购买决策行为，促进企业产品销售为目的的营销活动。那么大家知道家具卖场促销活动总结怎么写吗？以下是本站小编为您整理的“家具卖场促销活动总结”，供您参考，更多详细内容请点击本站查看。
　　家具卖场促销活动总结
　　促销指的是企业通过一定的方式向顾客传递信息，并与顾客进行信息沟通，以达到影响消费者的购买决策行为，促进企业产品销售为目的的营销活动。促销在产品上市前以及产品的成熟期尤为重要。20xx年的五一将至，家具企业也都想在这个寒冬之后的第一个黄金小长假有一番收获，那么，制定一份科学而实用的促销策划便必不可少。
>　　促销宣传手段
　　一、广告促销
　　家具企业通过各种传媒进行信息传递，刺激消费者的购买欲，扩大产品的销量。广告是家具企业用来直接向消费者传递信息的最重要的促销方式。
　　二、人员推销
　　家具企业推
　　销人员直接与顾客接触和洽谈，向顾客宣传产品，从而达到促进家具企业产品销售的目的。
　　三、营业推广
　　直接针对产品采取的促销活动，在短期内能引起顾客和有关经营者对其产品注意，从而扩大产品的销售。
　　四、公共关系宣传
　　家具企业为获得人们的信赖，树立企业或产品形象，用非直接付款的方式在各种媒体上发布商业新闻，广播电视报道等进行的宣传活动。
>　　促销五步骤
　　一、建立销售促进目标
　　不同类型的目标市场上，销售促进的特定目标各不相同。建立目标是其它一切工作的基础，没有目标就失去了工作方向和行动的动力。
　　二、选择销售促进工具
　　工具的选择决定于以下因素：市场类型、销售促进目标、竞争状况、外部环境等等。
　　三、确定促销方案
　　销售促进工作方案的制定，应注意以下问题：
　　1、选择和确定方案对市场及顾客的刺激程度。
　　2、选择对象，确定是哪类人，哪些团体。
　　3、选择合适的媒介。
　　4、选择合适的机会。
　　5、合理地进行资金分配，以便采用最有效的方式进行。
　　四、促销方案的监控实施
　　实施促销方案时，要认真注意市场与顾客的反应，不断对实施过程进行监控，并及时进行工作的调整。
　　五、效果的评估
　　通过对促销活动开展前后的销售情况的比较可以对效果做出评估，也可以参考一些调查结果。通过进行评估，可以进行工作的改进，以更好地适应市场需要。
>　　促销方法
　　一、服务促销
　　服务促销是以消费者为中心和出发点，通过周到的服务使顾客得到实惠，通过服务促销可以提高企业的声誉，可以把顾客吸引到企业的周围，建立长期稳定的经济联系，可以使市场的渗透顺利实现，并通过准确的信息反馈，不断完善和更新产品。服务促销包括以下方式：
　　1、售前服务
　　为尚未确定是否购买企业产品的顾客提供前期服务，比如停车场，产品介绍，答疑等。
　　2、开放式商场
　　方便顾客选购，为顾客提供方便，可直接进入，随意挑选。
　　3、订购服务
　　订购可以方便顾客，更大范围地扩大销售。
　　4、设计服务
　　如果顾客对所购买物品的尺寸和规格有特殊要求，可以为顾客设计订做。
　　5、送货服务
　　解决顾客的困难，送货上门。
　　6、售后服务
　　为顾客提供方便，帮助进行安装、调试及维修。
　　7、培训服务
　　为顾客提供使用、保养、维护的知识。
　　8、保险服务
　　在提供产品的同时，为顾客办理保险。
　　二、联合促销
　　联合促销包含两个方面，一方面是指企业联合起来共同开展促销活动；另一方面是指企业通过联合，加强自身的经济实力、竞争能力和市场地位，并借此推动促销工作的开展。联合促销使某一个企业单独无法开展的促销活动能够得以实现；大大增加了推广产品的品种、规格、款式、更为齐全，分担了企业的资金压力。
>　　促销形式
　　一、优惠券
　　优惠券是企业给予持券人在购物或消费时享受折扣价、特惠价或换取某种赠品的凭证。它分为零售商型优惠券和厂商型优惠券两种。具有以下作用：
　　1、扭转产品下跌的局面，刺激消费。
　　2、稳定旧客户，并吸引新客户。
　　3、推荐新的产品和品牌。
　　4、扩大产品的销售量
　　二、免费样品
　　免费样品是将产品直接送到消费者手中的一种促销方式，它能更直接更有效的刺激消费。有助于扩大品牌影响力，建立新的营销网络，吸引新的顾客和开拓经销区域。
　　三、竞赛与抽奖
　　竞赛与抽奖是一种通过让顾客参与而刺激消费的方式，它能够很好的调动客户的兴趣，达到促销的目的。
　　四、包装促销
　　是通过包装物赠送赠品，以达到吸引顾客，推销产品的目的。
　　运用促销宣传手段提升品牌知名度，制定详细的促销方案，巧妙地运用促。
　　销形式，能很好地提高产品的声誉，扩大企业的影响，赢得更多的顾客。使企业的营销业绩更快地增长。
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