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保定微商工作总结1想想，做微商成交第一单时，你们是什么心情呢?想必很多人都忘了吧?其实我也不例外呀!时间真实个可怕的东西，会沉淀掉许多东西，特别是一些让人获益匪浅的经历，在不经意间，突然回忆起，心里的震撼，也让人久久不能平静!回忆下，那些五...
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想想，做微商成交第一单时，你们是什么心情呢?想必很多人都忘了吧?其实我也不例外呀!时间真实个可怕的东西，会沉淀掉许多东西，特别是一些让人获益匪浅的经历，在不经意间，突然回忆起，心里的震撼，也让人久久不能平静!
回忆下，那些五味杂陈的第一次吧!第一次有人主动问你关于你推销产品的信息时，你会不会像我有些激动，到口舌不清呢?你会不会也因为隔着屏幕怕给顾客解析的不清楚而感到紧张呢，会不会也担心回复消息不够快，担心顾客怀疑你怠慢呢?会不会……
选择做微商，你同时要背负的一切。
你无法用语言和文字表达的很清楚你的心情，你也更清楚，没有人会把你的心情感同身受，所以，你也明白了。
既然选择了，便只顾风雨兼程的慷慨和释然因为第一次的种种，你义无反顾的选择成长，在同龄人都选择安逸的时候。
第一次被肯定，经过别人的质疑和刁难，你没有抗拒和退缩，你没有因为顾客的种种疑问而放弃机会，更没有因为别人的恶语相加而放弃，你坚持自己的选择，从而获得了别人的肯定，也意味着你自己第一次的成功。
或许在别人眼中，微不足道。
对于自己却是千金不换的获得。
第一次太多，也太容易被遗忘，人的一生中会有无法计量的第一次，有人会觉得很微不足道的事，也被你那样认可，怀疑你的个人思想，否定你，试图击垮你内心的防线，终于看到你的成长。
你坚持自己的选择，通过自己的努力，选择微商，在别人选择伸手像父母要钱时，你在试图自力更生，其实，在这一点，你已经比同龄人又领先了一步了。
你又何苦将自同别人的相论?困苦了自己，也难为了别人。
选择自己的生活吧，用自己的方式去成长。
在微商之旅中，认真的对待总结每一个第一次，或许时光这股洪流会冲散许多让你受益匪浅的体会，一点点褪去你的青稚，但是你要坚信，它会让你的内心一点点成长，坚不可摧!
每一个第一次你无法一一铭记，但是你不能否认这一个个第一次，带给你的成长。
即使五味杂陈，也值得感恩。
更值得珍藏于心。
微商之路，带给你的这一切，将是你一生的财富。
享用不尽。
在第一次感到无助时，看看阳光，它那么明媚，你怎么能忧伤?
在第一次感到彷徨时，想想开始，曾有过那么坚定的决心，你怎么能轻易放弃?
在第一次感到不想坚持的时候，看看那些正在努力的人，他们都在努力，你凭什么不坚持?
微商，选择了就不要轻易放弃。
相信自己，一切都会好起来。
感恩，那些给过你机会的人。
感谢，那些给过你逆境的人。
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微商是什么
在很多人眼里微商是个最新的职业和创业方式，而且很容易操作，况且创业零成本，所以有些人就义无反顾的辞职专门干起这个了，我觉得还是有必要说一说微商的真相。
微商并不轻松
其实微商人的生活并不轻松，他打通了一个人与人相互买卖的通道，但也同时造成了通道的拥堵，以至于现在很多人觉得微商其实挺难做的。代理个产品，雄心壮志，结果发现，几个月没卖出去几件。而钱都让上家挣了。
微商其实是让大家回归了一种更为自由的购物境地，自由就代表着没有监管，和第三方参考数据，只能靠个人的品性和信任来判断了。
微信就是让一部分人先火起来，然后带动另一部分人。要想做好微商，首要的就是圈人。无外乎以下几种渠道：
1.多参加别人的圈子，利用别人把自己带火。这种圈子有付费的有免费的，看自己的能力了。
2.让大佬带你翱翔带你飞。傍上大佬他们自身就有资源，你可以去参加他们会议，给他们的从众线上线下讲课，参加各种培训，积累各种人气基础。
3.做前两个有个基础更好，就是利用微信平台打造一个自己创富的好故事。这样你的故事让一大批人听得热血沸腾，听得声泪俱下，一些大佬也愿意帮你助推，达到事半功倍。
4.渐渐聚集起来自己的人脉基础，他们就是你的信徒，然后你说什么都有人给你传播了，你卖什么都不用再去吆喝了，这些人都够你吃了。接下来你要卖东西也好，做培训也好都有人付账，动不动晒个谁谁又给你红包几万，来衬托衬托你的人气和魅力。
持续炒作自己
微信的社交媒体属性是很明显的，他们介于熟人和生人之间，早期又乐于传播，所以你要燃烧起他们的兴奋点，燃烧起他们的欲望，所以各种场合各种新闻各种段子各种照片各种言论都要有你的身影。既然搭建好了人脉和各种传播渠道，那么就是制造内容了，这个对于那些娱乐明星的经纪人来说可能更深谙此中道理。这也就是很多人说的打造自明星。就是自己把自己打造成明星，打造成一种崇拜的现象。塑造自己在行业内的教主教母的.形象，不断用各种方式来提高自己在微信上的曝光率。比如一些用相互约战、互骂。这个环节就需要你有两把刷子了。比如你的行业知识确实有些料，或者你的文字功底确实强，或者你的策划能力比较高超。这就是微信的最显著特点：个人魅力至上，而产品次之。
现在不花钱别想赚钱
现在如果谁还给我说，要做电商，做微商，微商多好，很简单容易，我肯定会觉得他是一大骗子。就像当年很多人说做淘宝吧，淘宝好，还不花钱。但是，你见过几个不花钱的把淘宝做起来的？你可以不花钱，那就等着过一年后再挣钱吧，也许一年后大部分人挣了钱都跑了。
对于微商，很多人说一部手机，躺在床上就把钱挣了，这听起来怎么跟传销一模一样的？虽然不否定一些微商还是做得不错的，但是拿这一套再忽悠别人就有点过了。此一时彼一时。你现在先试下，自己一部手机躺床上看能卖出去东西不？
最早一批微信杀熟已经过去了。现在要想做好微商，一定是以前干销售跑业务不错的，当然这个不能绝对，但大多数是，他们有先天的人脉资源，也有先天的渠道。
微商只是利用了微信的社交属性来做而已。社交成本其实并不低，所谓不花钱就是在花费你双倍的时间和精力，而且结果还不一定。
最后的建议，你要做微商，最好不要去做一些什么特点明显的单一东西，想挣一阵子钱也行，但是目前经过实践，最好做的就是一些日常消耗品，连你身边的朋友都需要的东西，而且不要只做一样。价格最好在50元左右，这个是大众消费的心理价位。
微信就是这么个玩意儿，首先是交友，其次是商品，没有朋友基础，卖什么都没人买。
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今天来说说我的心情，做了几天的微商，心里坎坷的，是因为刚开始也许什么都不懂，除了发广告，就是每天加人，可是这是远远不够的，内心深处的强大是萌芽状态，必须努力，加油。
做了微商就是必须拿货，没有货怎么卖，一件代发，小花怎么可能做的出来这样的事情，货没有看见，卖给各位朋友和顾客，心里发毛，小花内心终于决定拿货和授权，自己也要招代理。
虽然这个艰辛的过程，只有自己体会，但是从中明白些什么道理，我不是传销，传销没有产品，我有公司给的授权，和货品，心里不再那么发毛，我只想用自己的时间做自己的事情。
虽然每天在朋友圈发这些广告信息，会让她们觉得异样的眼光，但是人这这辈子总有自己要走的一条路，我选折这条路就要去开扩它，最后能不能做好，也让自己懂得自己的实力有多大。
这条路前期不好走，所以付出的时间也多，等着它慢慢成熟起来，产品一定要自己用过才知道好与不好，听说不算，每个人的肤质不一样，有人适合这种，有人适合那种，所以每样东西都是亲身体验过才能感觉到它本身的效果。
很多意想不到的事情就会在眼前发生，既然发生了就努力做好它，加油
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慢慢一路走来，感慨万千！转眼做微商已经四个月了，我的一切从做微商的第一天开始变化！
我是一个不甘于平凡的女人，我想用自己的双手去创造更好的未来，我想给我的家人带来更好的生活！很喜欢“中国好声音”里的一位新疆小伙儿帕尔哈提说的那句话“我没有什么梦想，就是很认真地做自己的事情。我一直在弹、一直在唱，是梦想自己找我，不是我去找这个梦想。”是啊，只要用心做事没有做不到的事情，有付出必会有收获，一直坚信着！很多人问我，你怎么把微商做起来的？你怎么做的这么好？你怎么结缘这个品牌的？你怎么。。。今天我就把大家所有的疑问解开！
记得在一个午后，无聊翻看朋友圈时，一位已经认识了一年的明星造型师范范辣妈帮朋友推荐微信，这个朋友就是我现在做的品牌【Beauty】创始人朵朵，我就毫无疑问加了她，因为范范是一个能给人带来满满正能量又特靠谱的人，她介绍的人绝对错不了。加了朵朵之后我只是简单的发了一个笑脸，然后默默的关注她的朋友圈，她的每一个产品文案都特实在，都是顾客真实反馈，其中玫瑰纤体和SPA睡眠面膜吸引了我，当时自己体重121斤，整天说减肥减肥，少吃少吃，可还是一斤都没瘦，那种感觉我想你们都会懂吧！家里的一堆面膜用了感觉跟没用似的，正想换面膜，所以直接入手了纤体梅和面膜。真的是用了一次就爱上，纤体梅三天瘦了三斤（身体毒素太多，排出去一身轻松）睡眠面膜用了一次，明显感觉脸滑嫩了很多，太赞了！一星期后找朵儿谈下代理，首批拿货202_左右，当然其中就有自己要用的一整套，我得试用啊，自己不用，就说产品好那就是忽悠~ 4月8号开始我的微商生涯，自己拍照片上传分享用后感觉和效果，自己写文案，从总部发货到我这大概需要四五天的时间，货还没到，产品就被订完了！然而在三天后也就是4月11号，就单单SPA睡眠面膜我就订了60瓶，当时自己也被自己震撼到，60瓶？做代理才三天，第一批货我还没看到，又直接下单60瓶啊！这件事情我只告诉了我老公，他一直都很支持我鼓励我相信我，他经常安慰我说“没事儿，咱产品好怕什么啊，就算万一卖不出去你就自己用，老公给钱”听到这话特舒心，那时候就想一定不会让他失望，我一定要做好，为了我们的家为了女儿。我开始每天刷屏刷屏刷屏，一有空就把朵朵的朋友圈翻个遍，了解产品，学习护肤知识！第一批货终于到了，连自己的那套竟也被抢了！第二批货还在路上时就已经被预定出去三分之一。第一时间分享我的快乐的是我老公！他连说“我家妞真棒”想要做的更好，就要有魄力！半个月后我果断的拿下了温州市代，什么也没问就给一个从未谋面的人直接汇款三万，家人都反对，说让我再想想，不要被骗了！我就告诉她们一句话“我相信朵朵！”家人说归说，但还是默默的在背后挺着我，我大姐就是第一个在我这订一整套的顾客！后来身边的朋友知道后都说我胆儿大，太牛了！我想说做生意都有风险，没风险不投资那就不叫生意！
我开始招代理，顾客一传十十传百，产品口碑越来越火！一月后我又拿下了老家徐州市代，又是一个三万的投资！我是总部第一个双市代代理，总部月销量冠军！一切辛苦都是值得的，我付出了当然也就硕果累累！收回来的钱我又进货，收回来再进货！很多朋友问我，你一个月能挣多少啊？我一直很低调，不愿告诉别人，朋友问起来也只是说不多不多！【Beauty】产品靠口碑，薄利多销，有机护肤是总部宗旨！也是越做越大的根本！让大家低价也能用到高端产品！现在我也不怕告诉大家，我一个月稳稳的纯利润最低也有一万，最近三天利润就有五千！八月我又签下了两个市代宁波和福州，短短四个月签下四个市代，又破了总部记录！问我钱呢，不好意思，全投资了！卡空了，哈哈哈！接下来会更加勤勤奋奋踏踏实实的做，更加努力的走好每一步！把更好的产品带给大家！感谢朵朵，感谢我所有的代理和顾客们！感谢所有一起同行的朋友，感恩一切美好！
小曼致上
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只要100字的短文案，主要说清楚两个问题，人+产品，100字的限定，尽量不要失衡。
正常情况用40字介绍清楚自己，用60字介绍产品，介绍自己的时候说重点，大家想一下，如果只让你说一句话介绍自己，你会怎么说。
这就是重点，最常规的.自我介绍，姓名，地区(可不写)、工作，职位，标签。
比如：猫哥，来自广州，我擅长的是引流，加入大神团想跟大家学习转化和微商带团队。
40字左右的自我介绍，把那几个信息交代清楚大概用20多字左右，剩余字数用来链接人和产品。
比如：做什么产品多长时间，或者接触微商多长时间，尽量出现具体数字
TIPS: 切忌介绍完自己就直接说我做什么xxx产品，需要中间自然而然把自己和产品有导出来。
比如 我是xx，从事微商12个月，致力于xxxxxx，带给消费者xxxx的体验，帮助消费者回到年轻时的光彩。
有些小伙伴同时做多个产品，如蜜都+伟仁，我建议只介绍主打的一个，其他的完全可以按照同样的方法复制过去，介绍产品要注意措辞。
保定微商工作总结6
《大微商》观后感
影片《大微商》是国内首部描写微商创业经历的电影。这几年来，提到电商，必不可少的就是微商了，微信的广泛普及使得越来越多的人加入了微商的队伍。他们不断地在朋友圈发布着产品广告，通过多加好友，达到宣传推广并最终完成销售的目的。
记得微商刚刚出现时，我们刚开始听说微商这两个字时的第一反应就是：这是什么？靠谱吗？不会是骗子吧？因为已经习惯了在某宝和某东等大的地上平台买东西了，所以对于一些新出现的、我们不了解的事物，我们总是抱有怀疑和不信任的态度。
在国家倡导“大众创业，万众创新”时代浪潮中，草根青年梁田也开始通过微商创业来实现自己的精神和价值追求，但创业的过程总是艰辛的，人们的不信任，事业的低谷，身边人的`不理解，这一切的一切都没有压垮梁田，他仍旧坚定着自己的信念，凭借自己顽强不屈，百折不挠的勇气和精神克服了重重困难，最终成为了微商行业的著名领导者，实现了当初的创业梦想，成就了自己。
在电影的“海阔天空”版的海报中，左边是破败的旧房屋，右边是新时代的高楼大厦，截然不同的场景，暗示了梁田通过微商这个身份走向了成功，两边的重合的光影，象征着微商行业的光明前途。
影片中的梁田也代表了现实生活中的很多微商从业者，他们无时不刻的都在为梦想而奋斗。主人公梁田的故事值得我们每一个人学习，作为新时代的青年，我们要有正确的人生价值观，要努力的为自己的梦想而努力拼搏，即使前方是狂风暴雨，也要勇敢追梦！
本DOCX文档由 www.zciku.com/中词库网 生成，海量范文文档任你选，，为你的工作锦上添花,祝你一臂之力！
