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　　尊敬的各位领导，各位同事：
　　大家好！
　　为了适应好接下来的工作，做好工作任务，不负公司的重托，实现业绩突破，我在接下来工作中继续努力从三个方面提升自己。
　>　一、注重销售效率
　　在做销售时，我不能只与公司的人比销售业绩，更要与其他同行比，在销售中，注重销售的成绩，为了让自己有更高的突破，我决定在接下来的工作中，每月给自己制定一个工作目标，作为这个月的`保底任务，没有完成下个月继续努力，完成业绩，就要冲刺更高。在销售中，广撒网，注重团体销售，提高销售规模，过去我采用的销售方式是个体销售，寻找的客户都是个体户，他们的销售能力有限，虽然有了不错的业绩，但是始终不能有多大的提高，这些问题也让我明白在销售时我选择的客户不是优质客户，所以销售时获得的业绩也不高，在以后工作中我会寻找其他大客户，提升销售成绩，不会在局限于小众客户，而应该重视更多的大众客户，同时利用售后或者一些联系方式取得更多的客户，重视和培养更多的客户。并积极开发新的客户。
　　>二、提升自身能力
　　自身能力的强弱与销售成绩挂钩，在过去我在销售工作中缺乏基本的学习，很多时候都是靠着自己独自摸索，而公司有很多好的销售经验可以学习，我会利用上班空闲或者是下班期间，积极的提升自己的能力，让我具备足够的竞争力，应对不同的同行竞争，在销售过程中，我会向那些业绩高而且稳定的同事或者竞争对手请教从而提升自我，让我可以掌握更多的销售技巧。对待工作时，不因为工作压力大就轻易放弃，也不会因为客户难以合作就放弃，抓住一丝机会，不放手，拼命的努力，销售靠的就是永不放弃的精神，用更多的汗水，换取更多的业绩。
　>　三、时刻关注市场动态
　　销售最重要的就是市场情况，工作中只有抓住市场当前的行情，才能够做出相应的调整，比如当前哪些产品热销，哪些产品值得我们生产销售，都需要靠我们工作观察，并且反馈给生产部门，我们销售时也需要与公司内部的各个部门做好信息沟通，才能够让公司跟上市场需求。每天都会利用空闲时间钻研这放面的事情，做好准备工作，避免自己因为做的不够留下遗憾，虽然市场情况随时都在变化，但是经常了解观察还是能其中找到共同之处，找到相应的规律，这也方便了以后的工作开展，扩大工作收益。
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　　尊敬的领导、尊敬的来宾：
　　大家好！
　　时光飞逝，岁月荏苒，转眼间我到精艺已是第七个年头，在这七年里感谢公司领导对我的信任和支持，在我遇到困难的时候，鼓励我，扶持我。在我取得一点点成绩的时候，并和我一起分享成功的喜悦，让我深深体会到了在精艺这个大家庭的温暖。使我在精艺找到了企业归属感。
　　刚到精艺的时候，那时刚从卫校毕业，学得是口腔专业。对从事假牙销售业务非常陌生。当时没有工作经验，不知如何开展业务和客户打交道，在公司老员工的不厌其烦的热情帮助下，不断为我树立信心，在遇到困难的时候，积极为我想办法，攻破一个个难关，使我在短短的两个月时间里有了很大进步，业绩越做越好。在客户问题处理上，也越来越娴熟，并得到客户的认可和肯定，我很开心，也很激动。感谢精艺客户对我的信任，有了你们才有我今天的成绩。在以后的工作中，我将会更加努力为你们服务，以回报你们一直以来对我的支持和厚爱，同时感谢同事们对我的淳淳教诲，我不会让你们失望，我会努力，加油！为精艺的明天贡献自己的力量。
　　不知不觉在精艺工作了7年，工作的点点滴滴都历历在目，领导的真诚关心，同事的热情帮助，让我非常感动，让我每一天都过得很快乐，充实。今天是公司十周年的日子，我被评为优秀员工，是异常的兴奋和激动，为了不辜负领导对我的期望，我将一如既往的努力，为公司的业绩奋斗拼搏。做出好的成绩，我将会和公司一起成长，一起度过下一个辉煌的十年。
　　谢谢大家！
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　　尊敬的xxx、各位同仁：
　　大家下午好！
　　我叫xxx，是xxxx。今天很高兴和各位坐在一起利用这个机会相互交流，在这里我谈不上有什么丰富的工作经验的分享，在此只是和大家交流一些我参加工作以来的心得。和在座的师兄弟姐妹们相比，我步入选调生之路的经历可能稍稍丰富了那么一点点，因为成为选调生之前我是一名自治区大学生村官，有在村里工作过的经历。这几年来工作中最大的感触有三点。
　　一是找准定位。不管处在什么样的环境中，始终要有自知之明，并在工作岗位中准确定位自己。在日常工作、生活中乃至接人待物处事中，都不要自高自大，始终保持谦虚、踏实的品格，你就发现只要遇到困难，周边愿意帮助你的人不会少。
　　二是坚持勤奋。我认为的勤奋是基于正确的方法，不能一天就说要勤奋，也不能一天就勤奋。而是专注于一件事，时间久了，自然成就大师。就如我到社保局从事社保工作，社保政策执行性强、覆盖群体大，涉及行业也广，我从最初的一窍不通到熟知掌握，就是得益于勤动嘴问、勤用笔记、勤动手干，一点一滴的积累。慢慢的周围同事们开始说我就是征缴科的专家，我心里其实很明白离专家还有一段距离。但通过努力我掌握了一些方面的知识，也得到了周围人的认可，前进的动力更足了。
　　三是守住本分。其实xxxx单位，碰到无理取闹找你吵架、指着鼻子骂你人不少，但职业道德不允许我们像个骂街的泼妇一样和他对骂，能做的只有忍住心中的不快，继续做好解释服务工作，解决好办事人员的困难和问题。但不管是什么样的情况，只要尽职责、守规矩，不做出格事，干好自己该干的事，守住本分坦荡做人就行。我始终相信只要自己心中有标榜，并持之以恒的努力，一定会成为自己心中所盼的样子，达到自己所定的目标。
　　以上是我粗浅的感想，感谢大家的聆听，不到之处请批评指正
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