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1、确定直播主题
首先，我们要确定这次直播的目的跟主题，这是一个核心内容，你要是连这个都不想好，下面是进行不下去的。你要确定这次活动是为了吸引用户关注提升品牌知名度还是为了实现转化提高销量，有了目标才能制定后续计划。因为不同的主题有不同的策划方案，你要是用错了策划方案是达不到你想要的效果的。
2、前期准备
明确目标：我们需要通过自己确定的目的跟主题来确定精准用户人群，这样不仅能给直播带来最大的流量提升，同时也减少后续实施中出现的误差。
人员分工明确：每个人都要有每个人自己做的事情，直播间人员分别要做什么工作要搞清楚，包括小助理和直播管理员等，不要分工都没弄清楚，这个工作没给安排上，那个工作也没有安排上，搞的乱七八糟的。遇上带节奏、恶意连线等突发情况，让他们做好现场控制，及时调整及活跃直播间气氛。不要自己慌了阵脚。
产品梳理：直播之前，需要对产品进行梳理，包括产品的价格，产品能解决哪些问题（痛点）；怎么样去解决问题（卖点）；自身产品和同类的差异在哪（亮点）等。
3、主播自我介绍
主播的介绍是必不可少的流程之一。这里我们可以着重介绍主播从事什么行业，精于什么领域，一定程度上显示了主播的专业性，这样也能在无形中让粉丝对主播产生信任感。
4、直播间福利
在直播的过程中，主播要讲出所介绍产品的有什么优惠、福利，以及这次参加这次直播间活动的用户能享受到什么福利，这样也很能吸引客户在直播间留下来。你要是什么活动都没有，干巴巴的，别人凭什么在你直播间买东西？
5、产品讲解
产品讲解是最重要也是最直接的一部分，想要客户下单，就要看你怎么去说服用户们
6、引导用户下单
产品讲解完了，就是引导客户去下单了，这时候，是需要采取一些策略的，可以通过分发优惠券来刺激粉丝下单购买，要知道低价才是粉丝观看直播的最大动力。在此期间，主播还可以通过发红包、抽奖等活动调动粉丝积极性，让粉丝对主播产生一定的信任，这样对下单购买也就更加积极。
7、下次直播预告
为了留住忠实粉丝，与新粉丝建立一定的粘度，在直播即将结束后，主播可以预告下次直播的时间，相当于为下次直播设置悬念，吸引粉丝观看下次直播。不要这一场直播碗里就拍拍屁股走人了，尤其是对于前期来说，本身流量就不多，还不牢牢抓住机会。
8、直播复盘
每一场直播结束后，是需要对本场直播进行复盘的，看数据，看看哪里有什么问题需要改进，看看哪里可以做的更好，总结本次直播遇到的问题和需要优化的地方，以确保下次直播能够得到提升。
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1、云朵嚼碎月光，变成漫天星辰，耶稣摘下半个天堂，让历经苦难的的人容身。
2、你还会抱怨，是因为你对世界还充满期待。
3、你三四月做的事，七八月自有答案。
4、生活就是一边存钱一边接近计划
5、究竟是阳光明媚了夏天，还是夏天沾了你的光。
6、要对象换的快，没有悲伤只有爱。
7、没理都要占三分，得理为什么要饶人。
8、我是你转身就忘的路人甲，凭什么陪你蹉跎年华!
9、也许身边的人越来越少，可是我知道留下来的都是最重要的。
10、做颗星星，有棱有角，还会发光
11、清醒上进知进退，识趣理智明得失。
12、越长大越觉着，比起倾诉自己的委屈与不甘，沉默最好，反正，你信你的，我活我的。
13、为了心中的美好，不妥协直到变老。
14、世界上那些最容易的事情中，拖延时间最不费力。
15、能说出来的不是苦，说不出的才叫苦。
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一、快手直播带货策划方案：
1、直播主题
首先，我们要确定此次直播的主题及目的，活动是为了吸引用户关注提升品牌知名度还是为了实现转化提高销量，有了目标才能制定后续计划。
店家根据自己要销售的产品设定不同的主题，如“xx专场”“周年回馈”“618大促”“大牌驾到”等。
2、人员安排
比如主播负责引导观众、介绍产品、解释活动规则；助理负责需说明强调、回复评论区问题、发放优惠信息等；后台客服负责修改产品价格、与粉丝沟通、转化订单等。
如果涉及到邀请名人来带货，则更需要好好安排，以求达到最好的效果。
3、直播时间
根据产品数量的多少设定好时间。定好直播时间后，主播需严格执行，准时开播，并把握好每个产品时长。
对于粉丝反馈高，销量比较好的产品，可以预留多一点时间重点讲解，这样也能提高整场直播的转化率。
4、选择直播产品
在带货直播运营过程中，“七分在选品，三分靠内容”。有时候选品的好坏甚至决定了带货直播内容产出爆发力的大小，以及直播赚钱的利润多少。
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在这种困难的抉择下，本人思来想去，寝食难安。 所谓有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点，关键是有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点需要如何写。 我们都知道，只要有意义，那么就必须慎重考虑。 既然如何， 有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点，发生了会如何，不发生又会如何。 现在，解决有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点的问题，是非常非常重要的。 所以， 白哲特曾经说过，坚强的信念能赢得强者的心，并使他们变得更坚强。 这不禁令我深思所谓有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点，关键是有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点需要如何写。 在这种困难的抉择下，本人思来想去，寝食难安。 塞涅卡曾经说过，真正的人生，只有在经过艰难卓绝的斗争之后才能实现。这不禁令我深思这种事实对本人来说意义重大，相信对这个世界也是有一定意义的。 带着这些问题，我们来审视一下有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点。 就我个人来说，有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点对我的意义，不能不说非常重大。 现在，解决有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点的问题，是非常非常重要的。 所以， 总结的来说， 一般来说， 白哲特曾经说过，坚强的信念能赢得强者的心，并使他们变得更坚强。 这不禁令我深思了解清楚有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点到底是一种怎么样的存在，是解决一切问题的关键。 了解清楚有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点到底是一种怎么样的存在，是解决一切问题的关键。 经过上述讨论我们不得不面对一个非常尴尬的事实，那就是， 有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点，发生了会如何，不发生又会如何。 而这些并不是完全重要，更加重要的问题是， 我们不得不面对一个非常尴尬的事实，那就是， 经过上述讨论一般来说， 富勒曾经说过，苦难磨炼一些人，也毁灭另一些人。这不禁令我深思生活中，若有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点出现了，我们就不得不考虑它出现了的事实。 一般来讲，我们都必须务必慎重的考虑考虑。 要想清楚，有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点，到底是一种怎么样的存在。 我们都知道，只要有意义，那么就必须慎重考虑。 本人也是经过了深思熟虑，在每个日日夜夜思考这个问题。 经过上述讨论要想清楚，有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点，到底是一种怎么样的存在。
我觉得如果这么直接写的话必然是0分作文无疑了，此路不通。
但如果我们给它人工修改一下，有没有可能看起来通顺一点点呢？
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有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点，有人把得与失看成过程。那么得与失到底是终点还是起点，又或者是过程呢？莎士比亚曾经说过，那脑袋里的智慧，就像打火石里的火花一样，不去打它是不肯出来的。所以或许莎士比亚是把得失当做思考的终点的；而莎士比亚也曾经说过，本来无望的事，大胆尝试，往往能成功。所以我觉得莎士比亚可能也曾将得失当做成功的起点的。莎士比亚还说过，意志坚强的人能把世界放在手中像泥块一样任意揉捏。对莎士比亚来说得失大抵也是事情发展的过程罢。
众所周知，有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点，有人把得与失看成过程。那么得与失到底是终点还是起点，又或者是过程呢？其实，正是因为有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点，有人把得与失看成过程。所以，我们必须谨慎考虑，到底要把得与失当做是终点还是起点，又或者是过程呢？
富勒曾经说过，苦难磨炼一些人，也毁灭另一些人。这不禁令我深思，看来确实是有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点，有人把得与失看成过程。不得不说，这还真的是很神奇呢！
好了，关于有人把得与失看成终点，有人把得与失看成起点，有人把得与失看成过程这个话题，我们就谈到这啦，觉得有用的老师们可以给我打个高分，我们下次见了，拜拜。
人工调整一些语序和词汇以后，至少看起来像是那么回事儿了，但是如果仔细看的话，全是废话，如果阅卷老师闭着眼阅卷的话大概还是能拿到分的吧……
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