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一份耕耘，一份收获，在总部的关心指导下，在各位同仁的支持帮助下，我们超额完成了任务，实现了跨越式的发展，也树立了完美的公司形象!让我们手拉手、心连心，同欢乐，共欢呼。下面是小编为大家带来的关于厂家代表讲话稿，希望大家喜欢!　关于厂家代表...
　　一份耕耘，一份收获，在总部的关心指导下，在各位同仁的支持帮助下，我们超额完成了任务，实现了跨越式的发展，也树立了完美的公司形象!让我们手拉手、心连心，同欢乐，共欢呼。下面是小编为大家带来的关于厂家代表讲话稿，希望大家喜欢!
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　　各位代表、各位来宾、各位经销商朋友：
　　大家好!
　　在这春意盎然、阳光明媚的日子，欢迎全国各位民用胶经销商代表来到美丽的杭州，参加之江公司首次全国民用胶经销商大会。这次会议的召开，是之江公司和各位代表成为长期战略合作伙伴的标志，意义重大。在此，我谨代表杭州之江有机硅化工有限公司的全体员工，对各位代表、来宾、经销商朋友们的到来表示最热烈的欢迎。
　　在过去的20__年，是国际和国内宏观经济形势变化较大的一年，欧债危机、美国信用等级下调等事件让世界经济再次感受到了冬天的寒意;而在全球化的今天，中国经济和世界经济更加紧密地联系在了一起，去年国内房地产发展受国家宏观政策影响受到了较大的冲击，汽车市场也同样难再现前几年的辉煌。
　　但是，在之江公司全体经销商朋友和全体员工的努力下，之江公司各方面均取得了稳健的发展。20_年5月18号公司成功举办了15周年庆典活动，出版了回顾公司15年经营历程的著作——《坚守的价值》，获准设立博士后科研工作站，全资字公司——杭州之江新材料有限公司顺利运营……等等。在国际和国内经济不景气的大环境下，之江凭借专注的战略，逆势而上，发展稳健。
　　20__年，尽管国际和国内的经济形势依然错综复杂，但之江公司有信心在20_年依然取得不俗的经营业绩，尤其是民用胶市场，我相信在20__年将大有作为。一方面，根据住房和城乡建设部数据显示，今年开工的保障性安居工程有望达1700万套，在建量将创纪录。到“十二五”末建成3600万套，保障房建设由此进入到“加速跑”阶段。而且政府在财政、用地等多方面向保障房倾斜、国内众多房企也纷纷加入建设保障房项目。另一方面，随着个性化时代的到来，用户自行装修的DIY市场也是未来的发展趋势。这些都将为民用胶在国内市场的发展提供广阔的前景。经销商和之江公司之间需要相互扶持，只有我们真诚的合作才能一起可持续的发展下去。才能让我们双方获得更持久的成功。
　　在之江公司新的五年规划中，之江公司将致力于成为可持续发展的公司。因此，从长远来看，全球化是未来之江公司的长期战略，这也表明了之江公司是追求永续经营的公司。之江作为一家专注于密封胶粘结剂的公司，全球化势在必行，这是一种商业大趋势，当然，全球化需要几十年、甚至几代人的努力，但只要方向正确，就不怕路远。
　　为保证之江公司未来的可持续发展，之江公司拟投资6。5亿元，建年产10万吨有机硅新材料国家基地。项目分二期实施：一期(20_-20_)投资3亿元，建年产6万吨建筑节能类密封胶(包括已建的2万吨)，产、销达到12亿元;第二期(20_-20_)投资3。5亿元，建年产1万吨太阳能光伏组件有机硅密封胶，建年产1万吨用于大坝、桥梁工程用MS胶，建年产1万吨用于隧道、地铁、高层建筑防水系统用密封胶，建年产1万吨聚氨酯系列密封胶(包括已建的3000吨)。二期项目产、销达到8亿元。在全国的布局上，建立以萧山总部为中心，辐射全国的产供销网络。为方便产品更好的服务西南和华北、东北地区，公司将在相关地区建立分厂。在未来的全球化战略规划中，公司将计划在东南亚、印度、美国、南美等区域设立工厂。
　　第二个问题，我想谈一下之江公司和各位经销商之间的互助合作关系。现代的市场竞争，价值链与值链的竞争越来越重要，这势必要求厂商之间结成更为紧密的联系。在座的各位经销商，有和之江刚合作的，也有合作了许多年的，作为联结各个区域终端市场和之江公司的你们，熟悉当地市场的规则，善于处理当地市场的各种难题，帮助之江整合当地的市场资源，使之江的民用胶系列产品在当地市场上占据较高的份额。诸位为之江的发展、为之江民用胶创建品牌做出了很大的贡献，经销商网络也已经成为之江重要的无形资产。虽然之江公司和各位经销商处在产业链上不同的环节，看问题会有不同的角度，但有一个最为重要的相同点，就是都希望之江的产品能在自己所在的区域获得更大的成功，都希望双方能够长久的合作下去，相互扶持和体谅。
　　作为之江公司，我们将会给各位民用胶经销商尽可能的市场支持，作为之江公司的经销商，之江公司也真诚的希望你们能换位思考，在自己的区域市场做好自己的渠道，要有团队精神和大局观。之江真诚的希望在做的各位经销商朋友能和之江一直合作下去，之江公司也希望能帮助经销商朋友成就自己的事业，并会一如既往的做好服务工作。随着之江国际化战略的实施，在经销商的选择和布局上，之江公司也会适当选择认同之江价值观的优质经销商。希望在座的各位都能成为之江民用胶优秀的经销商。
　　各位代表，各位嘉宾，各位经销商朋友，今天的会议是“厂商价值一体化的”好开端。之江公司真诚地希望能和在座的各位经销商朋友一直愉快地合作下去，共同见证之江的美好未来。之江公司将一如既往的为各位提供优质的产品和贴心的服务，让我们行动起来，一起携手互助，共创美好未来!
　　谢谢大家!
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　　尊敬的各位领导、朋友们：
　　你们好!
　　今天，公司在此隆重召开总结代理商大会，我是济南柏泉有限公司经理孟德敬。代表济南柏泉这个集体，我感到非常荣幸。在此，对于各位领导的关心支持，对于各位同事的鼎力相助表示衷心的感谢!
　　在过去一年的工作当中，我们济南柏泉面对来自同行业的竞争，面对艰巨任务，以及品牌的高要求等等众多不利因素，柏泉员工没有临阵退缩，仍然紧密团结凝聚在一起，先后顺利渡过了各种难关。在201X年，年底经过我们的努力完成了舍弗勒的任务，在我们代理的各个厂家中上留下了良好形象;，我们积极响应公司的号召，员工更是热情高涨，积极工作;在努力完成各项目标任务以及提供高品质服务，更体现出了我们的集体凝聚力。困难一次次考验了我们，也一次次磨练了我们。
　　201X年，济南柏泉将进入汽配发展的另一个关键时期，摆在我们面前的又一块试金石，也将是激励我们积极进取的催化剂，更是展现我们全体员工价值的更大舞台。成绩只能代表过去，新的征程在前方等待着我们。荣誉既给我们带来了动力，又给我们增添了压力，更擂响了我们出征的战鼓，吹响前进的号角。在此，我代表我们柏泉员工表态如下：
　　一、在荣誉面前不骄傲，再接再厉创佳绩。成绩只能代表过去，我们要满怀信心，展望未来，要以此次总结大会为新的起点，勇敢地肩负起贵公司赋予的历史使命，把荣誉作为新的起点，在今后的工作中，继续发扬勤勉敬业、锐意进取、开拓创新、敢于挑战的工作作风，以更加奋发图强的精神创造更好的成绩。
　　二、在困难面前不气馁，逆水行舟勇向前，给我们的工作提出了更高的要求和新的挑战，也带来了更多的困难和压力，我们深感责任重大，我们有信心、有决心面对任何挑战，我们将动员方方面面的力量，采取一切尽可能的措施，积极开拓市场，提高服务质量。
　　三、服从大局，同心同德谋发展。我们要在工作中，坚决服从贵公司的领导和发展大局的需要，把提升品质、提高效益作为工作的出发点和落脚点，不断创新工作机制，不断学习，不断提高技能，不断提高处理各种矛盾的能力，注重做好员工队伍建设、内部强化管理、节能降耗、创新增效、企业文化建设和客户服务工作，用我们更加优异的成绩来回报贵公司和员工的期望。
　　尊敬的各位领导、各位同仁，作为贵公司大家庭里的一员代理商，我们因荣誉而自豪，因责任而奋发，因理想而壮怀，我们一定在贵公司的正确领导下，以更加优异的成绩，为实现和贵公司共同发展的新目标而努力奋斗!
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　　尊敬的各位经理，尊敬的经销商朋友们：
　　大家上午好!
　　良辰美景，商豪云集!今天我们满怀喜悦，同时也满怀激动。因为刚经历过新年的热烈、热闹，我们又迎来了一年一度的大行人的交流盛会。能够有机会聆听上级领导的高知高见，能够与来自省内外的优秀的经锁商朋友们相聚，我觉得是我们的荣幸和幸福。借此机会，我代表我们濮阳大行车队的全体员工，向尊敬的各位经理和各位经锁商朋友表示最衷心的敬意和最诚挚的祝福，祝大家羊年里好运当头，吉祥一整年，财源滚滚，快乐每一天!
　　作为一名大行人，我真的感到非常自豪。因为我们经营的是一个有着优质品牌、优质管理和优质服务的自行车的龙头事业。尽管现在激烈的竞争在所难免，市场的机遇有时也是稍纵即逝，但是，在大行这面大旗下，我始终充满了信心，我坚信：
　　我们能够成为自行车行业的智者和强者，能够抓住市场的机遇，迎来大行和我们自己的更加美好的明天!
　　为此，我们濮阳经销部在过去的工作中，能够认真遵循总部的要求，积极抓住机遇，努力创造机遇，认真提高每一个人的专业知识和操作技能，尤其注重后期的延展工作，不做一锤子买卖，而是给所有的大行用户建立档案，成立车友群和俱乐部，给他们提供一条龙服务。同时雷打不动的坚持网上交流、集中夜骑和每周六的车友活动等，形成了非常稳定的顾客群。另外，我们也非常注重利用媒体的力量，与濮阳市自行车协会联合开展各种公益活动，开足马力宣传我们的大行品牌。通过努力，目前大行已经成为濮阳市自行车行业的高端品牌和高档车的代表。
　　一份耕耘，一份收获，在大行总部的关心指导下，在各位同仁的支持帮助下，我们也超额完成了201X年的销售任务，实现了跨越式的发展，也树立了完美的大行形象!
　　各位领导，各位朋友，因为大行，所以我们的生意会是长久的，我们的财富会是无穷的，我们这些朋友也必将是永远的。那就让我们手拉手、心连心，同欢乐，共欢呼，信心满怀、豪情万丈地去迎接201X年的挑战，把大行做得更大更强!让大行不仅有着不朽的过去，更拥有辉煌的未来吧!
　　最后，预祝本次峰会圆满成功!祝大行前程似锦、灿烂无比!祝各位经销商朋友生意兴隆!万事如意!谢谢大家!
　[_TAG_h2]关于厂家代表讲话稿4
　　各位尊敬的商家、来宾、同事们：
　　大家好!
　　金秋九月，丹桂飘香。值此将迎来我县十周年庆典和传统的中秋佳节，我们欢聚一堂共贺“双庆”。首先，我代表公司向在坐的各位同仁表示诚挚问候，并致以崇高的敬意和衷心的感谢，祝愿大家中秋快乐，工作顺利，全家幸福!
　　兴山县移民迁建十周年，全县人民共庆十周年的变迁，湖北昭君故里酒业有限公司作为兴山县的重点企业，近年来得到县委、县政府的大力支持，参与共享了兴山县发展的物质、精神成果，为答谢各片区经销商贵宾及工作人员的厚爱，在此特邀各位参加兴山县移民迁建十周年庆典活动暨昭君故里酒业厂商联谊活动。
　　“平分秋色一轮满，长伴云衢千里明”，湖北昭君故里酒业有限公司从创业之初到今天所取得的成绩，饱含着各位经销商、客户的信任与支持，凝聚着全体员工的智慧和力量。公司自__年改制扩建以来，企业战略目标定位、市场产品、价格、渠道、销售品牌战略、公司和管理定位相继推出;公司法人治理结构日趋完善、企业文化初步形成;昭君故里系列优质白酒产品不断丰富，业界与社会认同进一步提升!年内有望取的湖北省白酒知名品牌。
　　“不谋全局者，不足谋一役;不谋万世者，不足谋一时”，打造“中国美文化酒”第一品牌是我们的终极目标;传承昭君文化，酿造时代美酒是我们的使命和不竭动力;我们将秉持“艰苦创业、团结拼搏、奋发图强”的企业精神，全力精耕细作好市场营销工作是我们当前的根本任务;热情、周到、快捷的服务理念，继续为广大商家、客户采集并配臵最优质的高端白酒产品，陪伴各位商家、大客户的财富成长，共同实现“昭君故里白酒事业梦想”!
　　纵观现在的市场竞争如火如荼(tu)，但今后的市场竞争并不仅是大企业吃了小企业，大品牌吃了小品牌，而是企业漫步就意味着自信消亡。企业的发展犹如逆水行舟，不进则退，不加快发展就要落伍和淘汰。我们要正视困难，克服困难，争取时间，我们就犹如“大马哈”鱼回游一样，要激流奋进，逆水而上，要越过无数道小坎才能达企业制定发展目标。
　　判断市场营销能力的唯一标准就是打得赢，打得赢的坚硬标准就是市场进的去、站得稳、销得动、有发展，打不赢就是有问题，就要查原因，就要调整，这就是市场营销的硬道理。我们只要把营销之势营造出来了，不想形成销售都不可能，造势是至关重要的。这里所说的“势”是指趋势、氛围，指发展大势，企业的发展之势要靠我们的勤劳智慧和策略。
　　我们要以变求变，变中生存，变中发展，变中长大，我们要不断出思路，思路就是出路，思路就是生路，思路就是活路，思路就是发展之路，让我们以更务实的思路，更开阔的`视野，更新的谋略，更大的理想把湖北昭君故里酒业做大做强。
　　今年x—x月公司通过大家努力做了很多工作，取的了一定的成绩：一是市场基本面形成，宜昌实现全覆盖，“神保房”小连片，南三县工作艰难推进，初步设立荆门市场，成立内蒙市场办事处，新疆昭君故里酒业有限公司x月__日动工兴建;二是在商家及业务员努力下，形成了一批像宜昌欧阳利老总把昭君故里酒市场占有和动销当事业来做的商家，“昭君故里”品牌得到了一定的提升;三是锻炼了一支近__人的营销队伍，这只队伍，敢打敢拼，勇于发现问题，面对问题、解决问题，激流上进;四是公司逐步建立、健全管理制度，初步形成了高效实用、科学规范的管理体系;五是已经实现销售收入__万元，为全年的任务夯实了基础;六是全面落实三大项目建设，为完成“__”目标奠定硬件基础。占地面积__亩，年产吨基酒和吨商品白酒技改项目于x月__日在新疆博尔塔拉自治州温泉县全面启动，千口窖池的基酒基地项目和年产值__亿元的兴山昭君故里酒业有限公司包装工业园项目将于__月中旬同时动工，预计明年x月投产。
　　也许我们在座的各位都不是做酒行业营销的高手，甚至都是初学者，但都没有关系，其实我也是人生中年才改行，只要我们齐心协力的合作，众志成城的精神，昨天的成绩也只能造就今天的辉煌，今天的拼搏才能铸就明天灿烂，当前公司正处在发展的关键时刻，让我们齐心协力，同舟共济，以更加勤恳敬业的态度、严谨扎实的作风和热情充沛的劲头，不断推进公司各项工作再上台阶，再创佳绩。
　　共同的白酒事业，大家的昭君故里，“让昭君故里白酒走向全国，让全国了解昭君故里”，是我们宏伟而远大的目标。20__年第四季度，是我们目标任务冲关季度，紧扣“大干三个月，实现元，效益上台阶”这一经营目标，奋发图强，携手并肩，为完成全年度既定目标而努力奋斗。
　　月是中秋明，情是中秋浓，做了昭君酒，都是一家人，在这象征收获、团圆和喜庆的日子里，让我们共同祝愿我们公司越来越强大，越来越美好，祝愿我们的家人生活越来越幸福，祝愿我们的明天更加辉煌灿烂!
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　　尊敬的各位领导，各界嘉宾，各位朋友，女士们，先生们：
　　大家好!
　　“刚唱兔岁歌一曲，又饮猪年酒三杯。”值此新春佳节来临之际，我代表x酒业有限公司，热烈欢迎并真诚感谢各位领导、各界嘉宾、各位朋友在百忙之中抽出宝贵时间参加由中国国际文化教育促进会、河南常香玉基金会、x酒业有限公司共同举办的20__新春联谊会。各位的光临，既是对我们x酒业有限公司发展给予的热切关注和期望，也是对我们致力于中国酒文化发展的鼓励和鞭策。
　　x酒业有限公司系北京景观融德文化投资有限公司全资控股的酒业公司，其生产基地系贵州省仁怀市茅台镇怀庄酒业集团，公司秉承“诚信酿造未来，信誉通达天下”的核心价值观，以“树立白酒行业典范，酿造至高品味生活”为己任。主打以酱香型为主的“x”系列白酒，分为“国典、御典、盛典、雅典”四款，严格按照茅台镇酱香型白酒传统工艺精心酿制，具有酱香突出、幽雅细腻、酒体醇厚丰满、回味悠长、空杯留香持久的特点。曾先后荣获贵州省企“金凤杯”奖、中国名优食品博览会金奖。
　　酒文化作为一种特殊的文化形式，在传统的中国文化中有其独特的地位。在几千年的文明史中，酒几乎渗透到社会生活中的各个领域。饮酒的意义远不止生理性消费，远不止口腹之乐;在许多场合，它都是作为一个文化符号，一种文化消费，用来表示一种礼仪，一种气氛，一种情趣，一种心境。__市历史悠久，酒文化底蕴丰厚。x酒业进驻__市场，必将进一步拓宽__酒文化的内涵。
　　“壶里乾坤大，杯中日月明，闲来一杯盏，笑谈天地间”。各位领导、各位朋友，让我们以酒为媒，结天下之友，品成功之味，创辉煌之业。希望大家对x酒业有限公司的发展给予更多的关注，公司将以优质的产品、周到的服务和良好的信誉回报__人民。愿x酒成为我们的工作接待用酒、美好生活用酒、合家喜庆用酒。“喝去又喝来，还是x。”让我们共同携手，共建和谐，共同创造美好的明天。
　　祝x酒业有限公司20__新春联谊会圆满成功，祝各位嘉宾身体健康、工作顺利、事业有成!
　　谢谢大家。
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