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尊敬的各位老板,各位朋友,各位来宾:　　大家好!值此中秋佳节,首先请允许我代表XXXX的全体员工,对参加此次答谢会的各位嘉宾表示最衷心的感谢和最热烈的欢迎!　　今天中秋节，我们欢聚一堂,共谋发展。回望过去,XXX酒走过的每一个脚印都离不...
　　尊敬的各位老板,各位朋友,各位来宾:
　　大家好!值此中秋佳节,首先请允许我代表XXXX的全体员工,对参加此次答谢会的各位嘉宾表示最衷心的感谢和最热烈的欢迎!
　　今天中秋节，我们欢聚一堂,共谋发展。回望过去,XXX酒走过的每一个脚印都离不开您的支持,经历过的每一步成长都融入了您的真情。在这里,我们真诚的感谢你们,感谢你们一直以来对本商行的关注,本商行将会提供更多产品优惠政策、产品销售以及售后跟踪等多种服务,用最合理的价格以及最优质的服务来回报各位客户朋友的厚爱! 下面我将从以下几个方面和大家一起回顾一下我商行的发展历程:
　　一、市场开发方面
　　从进入XX市场到现在的短短几个月,我们的产品在厂家以及各级经销商的共同努力下,建立了以部分名烟名酒专卖为主的终端销售网络,以各知名酒店为主的餐饮销售渠道,以商超为主的样板试销渠道,并构建了强大的团购销售网络。同时,我们在XX市辖区的五个县市发展建立了二批代理商,立足于XX这一庞大的销售体系,我们的业务还拓展到了XX、XX、XX等地区。
　　二、品牌宣传、推广方面
　　为了提高消费者对“XXX酒”的认知度,树立自身品牌形象,初步建立消费者的品牌忠诚度,我们采取了品尝酒投放、宣传资料投放、制作大型户外广告、电视广告以及参加各类大型展览会等方式进行宣传,有效地提高了产品的形象和知名度。往后我们将继续加大报刊、软文等媒体的广告投放力度,以形成产品的立体广告体系,使我们的产品和品牌形象更深入人心。
　　三、扩大版图,展望美好未来:
　　目前,市场竞争激烈,限驾令政策的出台、年青一代消费者饮酒习惯的多样性等不利因素,导致国内白酒销售持续疲软。在此背景下,我们要与经销商密切合作,做好销售工作,在协助各商超、酒专在稳住现有网络和消费者群体的同时,充分拓展销售网络、挖掘潜在的消费者群体,共创多赢的局面。现在,我们在市场上所做的一切不仅是为了眼前的利益,也是为了长远的利益。我们相信,只要营销方法得当,注意耐心细致的品牌建设和利润收益,我们就可以保持供求平衡,实现我们长期的品牌目标,从而证明大家选择XXX酒是正确的,我们的品牌是具有竞争优势的,是能够赚钱的。
　　最后,让我们共同举杯,预祝大家度过一个美好而愉快的中秋节!谢谢各位!
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