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202_年9月12日，杭州新旺外贸公司总经理刘坚一到办公室就有种预感：今天有好事。下面是编辑老师为大家准备的浅谈环环相扣的国际贸易陷阱。 果然，10点钟，业务经理胡晖兴冲冲来到办公室，说接到了美国的一笔将近202_万元人民币的地毯订单! ...
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果然，10点钟，业务经理胡晖兴冲冲来到办公室，说接到了美国的一笔将近202_万元人民币的地毯订单!
胡晖告诉刘坚，要货的是一家叫希力克的美国公司。希力克公司?刘坚印象里没和这家公司打过交道。在外贸生意中由于涉及到的事情比较多，他的原则是做熟不做生。可胡晖说，希力克公司是香港利通商行介绍的。利通商行刘坚非常熟悉，每年两家公司都有近亿元的业务往来。那么，这笔生意可做。
但，毕竟是一笔202_万的大生意，刘坚还是非常谨慎的，他提醒胡晖多探探这家公司的虚实，签合同不必太急。可是，美国希力克公司却非常着急，很快传来了合同。合同书上明确约定对方将预付20%的定金。看对方如此有诚意，刘坚在合同书上签了字，约定30天之内地毯必须运到美国的洛杉矶。合同签署的第二天，财务经理告诉刘坚，希力克公司的60万美金已经到账。
看来，这笔买卖是板上钉钉了。可是，对方的钱一到账，刘坚却着急了。因为他的公司是一家外贸公司，说白了就是一个中介公司。主要的业务就是低价购进国内货物，再高价卖给国外。外贸公司从来没做过地毯生意，一下去哪儿找这么多地毯呢?而且地毯生产肯定有时间周期，如果不能按照合同时间发货的话，违约金是定金的双倍。
胡晖似乎早就看透了老板的心思，他告诉刘坚地毯厂家他已经找好了，在杭州当地有一家叫惠美实业的公司有大批地毯。胡晖还带来了这家公司的营业执照复印件，公司的注册资金有3000多万，看起来，这家公司有一定实力，刘坚放心了。
后面事情的发展更是顺利，希力克公司所需要的地毯型号、数量，惠美实业公司库房里全部有现货，根本就不存在生产周期的问题。于是，双方正式签定了合同，约定交货的时候付款800万元人民币，5天后再付500万元人民币，10天后付清余款300万。刘坚让财务算了一下，这笔生意的毛利润可以达到500万人民币，去除运费等杂费估计纯利润在350万左右。不到10天的时间里，一买一卖就赚了几百万，刘坚的心情很不错。可是，他还是觉得不知道什么地方有些不对。因为，一切太顺利了。
误入骗局，步步惊心
果然，问题很快来了。
十天后，上海海关打来电话，称公司的报关单有问题。原来美国公司要的毛毯是按照平方尺来计算的，而上海海关要求按照平方米来报关。如此一折腾就耽搁了十天，这让交货时间一下子紧张了起来。只剩十天了!虽然理论上十天海运到达洛杉矶没问题，可如果遇到意外就很难说了。刘坚是一个非常守信的商人，他果断决定放弃海运改为空运。虽然运费一下提高了两倍，但是，地毯终于比合同约定的时间提前了两天到达，这让刘坚松了一口气，接下来就等着美国公司提货付款了。
可是，美国公司却一直没有去提货，货款更是杳无音讯。刘坚每天都问财务三四次货款情况，可一连十天都没有任何消息。这下刘坚有些急了，希力克公司不是一直着急要这批货嘛，为什么又不急于提货了呢?刘坚要求胡晖给希力克公司打电话，但是，希力克公司像失踪了一样根本不接电话。十天后，希力克公司突然发来传真，称新旺外贸公司没有按照合同约定如期发出货物，所以要求退货。看到这个退货理由刘坚觉得太滑稽了，只听说没有按照约定如期将货运到，从来没听说没有如期发货就算违约的。很明显，对方这是鸡蛋里挑骨头，不想进行这笔交易了。
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