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【论文摘要】 网络经济现阶段虽然不如初期那样比较容易获得收益，但是它仍然是创业者的理想投资对象，只要思路正确，抓住网络经济中尚未开发部分或者在已经开发但是开发不足的部分中独辟蹊径，依靠网络经济创业仍然大有可为。 【论文关键词】 网络经济小资...
【论文摘要】 网络经济现阶段虽然不如初期那样比较容易获得收益，但是它仍然是创业者的理想投资对象，只要思路正确，抓住网络经济中尚未开发部分或者在已经开发但是开发不足的部分中独辟蹊径，依靠网络经济创业仍然大有可为。 【论文关键词】 网络经济小资金创业者专业性网站交易平台网络超市 随着网络技术的高速发展和上网的普及，网络经济将会成为就业和创业的乐土，特别是对于小资金创业者尤其如此。
因此，有必要对利用网络经济创业进行深入地探讨和研究。
一、现阶段网络经济是一个低投入高回报的行业 目前，我国多数高回报率的行业不太适合小资金投资，像房产、石油都需要大资金运作，从近年的发展趋势来看信息中介、网络经济这些低投入高回报的行业特别适合小资金创业者，尤其是网络行业近年来以小资金创业成功的先例特别多，以202_年百富排行榜为例，1990年中期以后进入百富排行榜的个人多数是房地产商和网络精英，而其中的网络精英多数是小资金创业者或白手起家者，这些精英们起家资金多则几十万元，少则几千块，一般情况下经过三五年的时间，就迅速发展到千万或亿万资产。这说明网络经济作为一个盈利行业才刚刚开始起步，从价值规律来看网络经济的高回报率还应当持续一个阶段，因此，对于创业者来说现阶段网络经济仍然可以作为创业的首选切入点。
二、网络经济的现状分析 1.网络经济的技术面分析。网络经济是随着技术面的发展而发展的，它大约经过四个阶段，第一阶段是起步阶段，第二阶段大约在电脑软件技术比较成熟以后，这时由于软件的高利润回报使得人们对网络经济期望值较高，因此，相当一批风险投资家参与了网络经济投资，这一阶段一批技术型的网络专家因为建立网站而迅速致富。
但是，由于这一时期网络技术本身的限制上网速度非常慢，因此难以形成大量网民上网消费，这就出现了第三阶段——网络经济的冬天，这一阶段大小网站基本上处于经营亏损阶段。近二三年，随着网络技术的进步，网速大大的提高，上网的成本大大下降，大小网站开始盈利，网络经济的春天来临，网络经济的第四阶段开始了，根据中国互联网络信息中心（CNNIC）在京发布的第十八次中国互联网络发展状况统计报告显示，截至202_年6月30日，我国网民总人数为12300万人，其中宽带上网人数达到7700万人。
根据最新的消息报道，由于技术的突破，预计在未来的几年内普通家庭的上网速度将比现在快几十倍甚至几百倍，这必将给网络经济的发展带来巨大的影响。 2.网络用户分析。
根据CNNIC于202_年7月在北京发布第十八次中国互联网络发展状况统计报告显示网络用户总人数为12300万人，主要特征有:（
1)网络用户年轻化。数据显示202_年30岁以下的网民占总用户的72.2%，31岁至40岁的网民占总用户的17.6%，41岁以上的网民占总用户的10.2%。（
2)学生多，企业单位工作人员多。学生比例为36.2%，企业单位工作人员比例28.9%。
（3）网民低收入者比重大。家庭网民的个人月收入在1000元以下的占92.6%。
（4）网民经常使用的网络服务/功能是（多选题）:浏览新闻66.3%；搜索引擎66.3%;论坛/BBS/讨论组等43.2%;获取信息等39.5%;在线影视收看及下载（在线电视）37.3%;网上游戏31.8%;网上购物26.0%。 3.网络经济的特征分析。
网络经济的特征主要有:
（1）网络经济是一个无国界的市场。网络经济是一个无国界的大市场，为国际贸易提供了便利的条件。（
2)网络贸易中间环节少，不能现场交易。在网络上企业之间的交易、企业与消费者之间的交易虽然不能现场交易，但感觉却很近，可以通过视频面对面谈交易。
由于不能现场交易，所以，网络交易中诈骗现象非常严重。（
3)注意力稀缺、传播快。网络信息量大，网络用户不能面对所有信息，对单个信息而言能获得网民的注意力的概率是非常低的。
但是，如果某个信息一旦引起网民的共同注意，由于，网络技术本身的特性，又会使得该信息迅速被大量的网民所获取，因此，参与网络经济关键要解决的问题是吸引网民的注意力。
三、网络经济创业的可行性分析及措施 网络经济虽然潜力很大，但实际操作起来也有许多困难，应当根据网络的特征结合创业者自身的特点进行网络经济的创业。下面结合网络的现状分析网络经济创业的适合对象及措施。
1.门户网站最适合大资金投入。从网民经常使用的网络服务和功能来看，网民上网功能超过50%只有两大项，一个是上网浏览新闻另一个是使用搜索引擎。
因此具备新闻功能和搜索引擎功能对于一个门户网站来说是基本功能，由于这两项功能需要大量的人力和财力，很显然这类网站不太适合小资金创业而是比较适合大中型资金投入。 从我国202_年的统计数据来看大型门户网站基本上属于高回报率行业，仅仅202_年世界杯期间大多数门户网站的广告收入都在五千万元以上，而这些企业的注册资金一般不超过1000万。
目前，我国主要的门户网站只有四五家，因此，建立大型门户网站仍然有潜力可挖。建立大型门户网站应当注意以下两点:
(1)新闻来源必须充分。由于大型门户网站的主要特征就是有较强的新闻性，因此，大型门户网站之间比拼新闻是不可避免的，对于新建门户网站最好能与新闻媒体共同建设或者由新闻媒体网站升级为综合类的大型门户网站。
(2)必须有属于自己特点的服务功能和娱乐功能。网民之所以愿意长期使用某个综合网站，一般来说，不是因为这个网站综合性强而是这个网站的某项服务功能或娱乐功能已经吸引住了这个网民。
因此，门户网站不能仅靠综合性和大而全取胜，必须办出有独创性、有特点的服务性项目或娱乐性活动。 对于小资金创业者而言，最适合建立网站的类型有专业网站、网络超市、网络商店、网络交易平台。
对于这类网站建设费用最低仅需要几百元。 2.建立专业网站和网络交易平台应当注意的问题。
专业网站和网络交易平台由于投资少见效快，是近年来发展势头最好的网络经济模式，该类网站兴起时间比较短，在我国有一定知名度的该类网站站龄一般都在六至七年左右。该类网站目前种类不是很多，一般集中在IT、娱乐、房地产、汽车、医疗等行业，因此，此类网站还有广泛的发展空间，是创业者主要挖掘的网络资源。
建立这类网站应当注意以下几点，第一，该类网站必须突出专业性。第二，专业网站要配备较强的广告经营团队。
第三，对于资金比较充裕的创业者来说，建立网络交易平台时最好能有自己的实地交易场地。这种实地交易与网络交易结合经营的方式可以大大提高经营者的信誉度。
3.网络超市和网络商店创业时应当注意的问题。网络超市的含义可以理解为大型综合网上消费品销售平台，它的主要经营方式是自营和吸引加盟网络商店，一般是提供一个交易平台，在交易平台上放置自营产品和加盟网络商店的产品提供给消费者选择。
网络商店顾名思义就是在网上提供商品给消费者选择。 根据CNNIC的调查，202_年网民网上采购的比例为26%，可见网上销售还有很大潜力可挖，目前，网民网上采购积极性并不是很高。
造成这种现状的原因有以下几点:
(1)网上采购，诚信度比较差，大量的网上诈骗案促使网民网上采购活动止步。
(2)网上购买商品相对比较繁琐，一般要经过一系列的操作程序才能完成。
(3)网上采购是一种远程采购行为，一般通过邮寄或送货上门的形式完成交易，由于是先付费后收货，因此，总是让消费者感到不是太放心。 对于新创业的网络超市和网络商店而言，
(1)要在网络交易的安全性上下功夫，要保证网民们的网上交易安全，最好能有配套的网上交易损失赔偿保障制度，以取得网民们的信任。
(2)要注意简化网上购物的步骤，使网上购物的程序能够简单易学，最好能提供有动画形式的网上购物学习软件方便消费者学习。
(3)还以应当做好网下的宣传工作，由于网上域名多达千万，要使某个网站能获得广泛的注意力必须要做好网下广泛的宣传。 除了上述共性之外，目前大部分网络商店都愿意选择加盟一些知名的网络超市来实现创业的愿望，事实上，这种选择对于早期的网络商店来说比较有效，对于现如今的网络商店不见的有效，这是因为知名网络超市的加盟网络商店多不胜数，对于新加盟的网络商店在超市的排列榜中一般处于比较后面的位置，对于一般的消费者而言很难在网上找到这些新开的网络商店。
对于新创业的网络商店可以通过以下几种方式解决上述的问题，
(1)组成联合体成立新的网络超市，这样，既可以解决排名问题又可以解决在宣传方面资金不足的问题。
(2)以社区、学校、特定区域或特定的领域的人群为服务对象，要有针对性的广告宣传为支撑，这样，既可以建立自己稳定的客户又可以用较少的宣传投资取得较好的信誉。 综述以上分析，可以看出虽然现阶段网络经济仍然是最佳的投资对象，但是，现阶段由于网络的浩瀚，网络经济已经不能像初期那样随便建一个网站就可以获得巨大的收益，因此，要想通过网络经济创业，必须方法独特，思路新颖，要认真分析网民的需求，组建适合网民需要的网站。
只要方法和思路正确，依靠网络经济创业仍然大有可为。 参考文献: 中国互联网络信息中心:中国互联网络发展状况统计报告， 202_.7 张福德编著:电子商务概论.清华大学出版社，202_.10代伟主编 朱水林主编:电子商务概论.清华大学出版社，202_.8
本DOCX文档由 www.zciku.com/中词库网 生成，海量范文文档任你选，，为你的工作锦上添花,祝你一臂之力！
