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摘要：随着经济全球化的发展，服务贸易成为国际贸易发展的新趋势。改革开放以来，我国宏观经济形势良好，服务贸易稳步发展，贸易规模迅速扩大，服务贸易在国民经济中的地位和作用日益突显，中国服务贸易在全球地位快速上升。中部地区应抓住机遇，加大服务贸易的发展步伐，实现中部崛起。本文根据中部六省服务贸易发展的现状，提出了中部地区服务贸易协调发展的策略建议。
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Abstract:Along with the development of economic gl-obalization,service trade has become the new trend ofinternational trade development.Since the reform andopening up,China\'s macroeconomic situation is good,service trade develops steadily,trade scale expandsconstantly,the status and role of service trade be-comes more and more important in national economy,Chi-na\'s service trade status in the world rises sharply.Central region should seize the opportunity tostrengthen service trade development pace to realizethe rise of central region.Based on the present situa-tion of service trade development of six provinces ofcentral China,this paper proposes the strategic sug-gestions to central region service trade coordinatedevelopment.
Keywords:service trade;strategy;international co-mpetitiveness.
实施中部地区崛起战略，是党中央、国务院为促进我国区域经济协调发展的重大战略部署。商务部有关负责人表示，为落实中央政策，同时也是为了应对全球金融危机、加快国内产业梯度转移、优化整体产业布局，商务部今后将重点在七个方面支持中部地区发展，其中一个方面是支持中部地区大力发展服务贸易：
支持中部地区发展中医药服务贸易;促进中部地区软件和信息服务出口;鼓励有条件的中部地区企业积极开展文化产品出口;支持中部地区开展服务外包产业发展不断提高承接服务外包的全球竞争力。202_～202_年，我国服务贸易进出口总额从1571亿美元增长到2868亿美元，增长了约1.8倍，年均增长16.2%。但是，我国服务贸易总体仍落后于货物贸易，服务出口额占对外贸易总出口的比重维持在9%左右，低于全球平均水平。202_年，中部地区六省生产总值增长24.45%，在河南之后，新增湖北、湖南、安徽三个GDP过万亿元的省份;中部六省生产总值占大陆的20.9%，居四大经济板块的第二位，但服务贸易的发展与沿海地区相比，仍存在很大差距，有很大的发展空间。
一、中部地区服务贸易发展的现状。
1.服务业增加值增速较快，但总量偏低、占地区生产总值比重小。
202_年，我国中部地区服务业增加值实现约15380亿元，占当年全国服务业增加值总量的18.6%;其中现代服务业实现增加值7246亿元，在全国和中部服务业增加值总量中分别占16.8%和47.1%;中部服务业增加值占中部生产总值比重平均约为36.8%，低于同期全国平均水平3个百分点(其中湖南、湖北、安徽与全国平均水平相当);服务业平均增速超过10.6%。202_年，我国中部地区服务业增加值实现约25036亿元，占当年全国服务业增加值总量的17.5%;中部服务业增加值占中部生产总值比重平均约为35.7%，低于同期全国平均水平(42.62%)，服务业平均增速超过11.05%，中部地区服务业发展水平(第三产业增加值占生产总值比重)依次为湖南40.82%、湖北39.01%、山西38.92%、安徽36.35%、、江西34.27%、河南29.07%。
2.利用外资保持较快增长。
随着改革的深入，外商投资逐渐加大，覆盖面越来越广。202_年湖北全年外商直接投资及其他投资46.88亿美元，比上年增长13.9%。世界500强企业已有47家在湖南落户，到安徽投资的境外世界500强企业增加到48家，江西全年具有世界500强投资背景的企业总数达37家，河南全年新批准外商投资企业274个，山西全年新设立外商直接投资企业58家。特别是世界500强富士康、中芯国际等大项目相继落户武汉东湖高新技术区，相关产业链已基本形成，外商对科技行业投资规模进一步扩大。
从外商投资的行业看，交通运输设备、通信设备、计算机及其他电子设备制造等先进制造业仍然是外商投资的重点，但科学研究、技术服务和地质勘探业及信息传输、计算机服务和软件业等现代服务业也吸引着外商投资的目光。
3.国际旅游在服务贸易进出口中占有一定的比例。
202_年，湖北入境旅游人数由202_年的105.57万人次增长到133.46万人次，国际旅游外汇收入由202_年的3.2亿美元增长到5.1亿美元;湖南入境旅游人数由202_年的97.08万人次增长到130.87万人次，国际旅游外汇收入由202_年的5.03亿美元增长到6.73亿美元;河南入境旅游人数由202_年的75.74万人次增长到126万人次，国际旅游外汇收入增长到4.3亿美元;安徽入境旅游人数由202_年的80.4万人次增长到156.2万人次，国际旅游外汇收入由202_年的3亿美元增长到6.6亿美元;江西入境旅游人数由202_年的49.7万人次增长到106.8万人次，国际旅游外汇收入由202_年的1.39亿美元增长到2.9亿美元;山西入境旅游人数由202_年的57.4万人次增长到106.8万人次，国际旅游外汇收入由202_年的1.6亿美元增长到3.8亿美元。
4.国外经济合作业务稳步发展。
服务贸易实施走出去战略取得丰硕成果。202_年，中部各省对外承包工程、劳务合作人员年末在外人数(国际服务贸易统计中的自然人流动)占全国比重达到8.23%和10.78%，其中最高为河南省，最低为江西省。按旅游服务、建筑服务、商业服务、建筑服务和通信服务等大类统计的国际服务贸易额，山西、湖北、湖南服务贸易额约为10.9亿美元、5.98亿美元(出口)和5.1亿美元，以山西为例计算，其在全国服务贸易额中的比重仅为0.057%，其地位微乎其微。
5.服务外包领域成绩显著，范围不断扩大。
服务外包企业产业是现代高端服务业的重要组成部分，具有信息技术承载度高、附加值大、资源消耗低、环境污染少、吸纳就业(特别是大学生就业)能力强、国际化水平高等特点。国际金融危机的冲击，进一步加剧了全球服务外包市场多元化的趋势，跨国公司把尽可能多的业务外包出去，并扩大外包的范围，把服务外包分散到多个国家和地区，这些为中部地区外包产业的快速发展提供了新的机遇。在202_年批准的20个中国服务外包示范城市中，中部地区的武汉、合肥、南昌、长沙位列其中，占据全国的1/5。武汉服务外包业务以软件分包以及相关信息技术服务为主，在空间信息技术、制造业信息化、信息安全、网络通信等领域的软件技术具有显著特色。202_年湖南省服务外包合同执行额仍逆势增长1.8倍;202_年前4个月，服务外包合同执行额同比增长3.5倍，在全国排第6位。合肥的软件、动漫、呼叫服务等服务外包产业发展势头良好，在江西，尤其是南昌市，服务外包产业已经取得不小成绩，特别是政府支持、市场运作的公共培训服务平台具有相当的前瞻眼光，它将成为紧贴市场的人才集散平台。
二、中部地区服务贸易发展的策略分析。
1.树立共赢的战略意识，充分发挥整体优势。
中部各省必须统一认识，把发展中部经济、振兴服务业作为基本着力点，把共同构建中部地区大型的增长极作为共同利益目标，加强统一规划，形成合力。中部地区一些中心城市的商贸、运输等行业基础较好，具有良好的服务业发展潜力，但未形成整体发展优势。例如湖北武汉是全国第三大教育中心，第二大智力密集区，现代服务业增加值和从业人员分别占到全省的37.1%和30.3%。资源过于集中于省会城市，这一特点在中部其它省份也同时存在，服务业基础条件优势发挥不充分。中部地区应立足现有的农业、资源、交通、人力等优势和区位优势，积极吸收外资加快重点行业和重点企业的技术改造，不断提高产业整体素质和核心竞争力，推进产业升级，加强对引进技术的消化、吸收，大力提高自主创新能力。
2.依托各方资源积极开拓外包市场。
加快中部服务贸易对外开放和吸收外资步伐，更多地承接国际服务和软件外包，大力促进该地区生产性服务业的加快发展和升级。一是打造龙头企业，积极培育中部地区服务外包市场主体。
要重点培育技术先进型服务外包企业，重点发展与世界500强企业的服务外包合作，重点发展以软件和信息、设计研发为龙头的ITO和BPO业务。二是要积极创新融资渠道，鼓励企业通过联合、并购、重组等方式做大做强，尽快形成一批服务外包龙头企业。三是依托中部地区外资企业开拓外包市场大力开展境内服务外包，并以境内外包为基础，积极向离岸外包延伸、拓展。四是调动各方面积极性，为中部地区承接国际服务外包牵线搭桥。
3.优化资源配置，提高服务贸易的国际竞争力。
各省要紧密围绕城市圈、城镇区域和资源中心、产业中心统筹规划服务业发展战略，优化资源配置，重点发展与制造业相适应的生产服务业，形成集约型产业发展模式，提高产业竞争力，最终实现优势互补。积极开发具有带动示范效应的重大项目，不失时机地加快发展现代物流、金融保险、信息服务、科技服务、商务服务、环保服务、工程总包、国际服务外包等现代服务业，使之成为中部地区服务业创新的亮点。
4.培养中高端人才，积极构建完善合理的人才保障体系。
服务贸易领域中的涉外业务、外派劳务与直接面对外国单位长期驻华人员的对外服务，日益需要具备不同层次国际标准专业知识技能的复合型人才。进一步鼓励培训机构和服务贸易企业建立实习、实训基地，扩大实习、实训规模，创新人才培养模式，拓宽人才培养途径，出台服务贸易高端人才奖励政策，推动海外留学人员回国创业，鼓励服务外包企业引进高级人才，面向国内外大力引进服务贸易领域高端人才。应重视引进国际知名服务企业，在引进资本的同时，积极引进先进技术和新型业态，促进服务业经营理念、管理体制、企业机制、组织形式和服务品种的创新，培育一批国际性的服务企业，增强参与国际竞争的实力。鼓励服务贸易企业形成产业联盟。鼓励服务外包企业在国外开办分公司或设立办事处，鼓励外包企业形成产业联盟合作共赢，扩大接包范围，积极开拓国际市场。□
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