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摘要：本文通过分析中国与东盟之间贸易商品构成发现，双方总贸易额的增长伴随着半成品在总贸易中比重的不断上升和制成品比重的不断下降。其次，本文分析了双方贸易在世界整体、美国、日本和欧洲的竞争商品种类，发现双方的竞争商品结构与相互贸易结构及产业...
摘要：本文通过分析中国与东盟之间贸易商品构成发现，双方总贸易额的增长伴随着半成品在总贸易中比重的不断上升和制成品比重的不断下降。其次，本文分析了双方贸易在世界整体、美国、日本和欧洲的竞争商品种类，发现双方的竞争商品结构与相互贸易结构及产业内贸易指数比较高的商品的结构非常类似。这说明双方间的竞争仍然处于比较低的层次，而这种低层次的竞争导致了双方贸易条件的恶化。
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一、引言
近年来，中国与东盟的政治互信不断增强，经济交往日益密切，合作越来越富有成效。目前，东盟已成为中国第五大贸易伙伴，中国是东盟的第六大贸易伙伴。202_年协定的中国东盟建立自由贸易区的建设也于202_年11月正式启动。在今年10月举行的中国东盟第七次会议上，中国正式加入了《东南亚友好合作条约》。这些都是双方关系不断深化的表现。
但是我们也应该看到，中国与东盟之间的竞争关系二十几年来一直是影响双方合作的一个重要障碍，也一直是政治家和学者们争论的一个热点问题。从中国贸易出口的扩大是否会减少东盟国家的出口到中国是否在抢东盟 的外国直接投资，从东南亚金融危机是否源于中国1994年的汇率调整直到现在十分热门的人民币升值论，都涉及两者之间的竞争问题。这些是经济问题，但同时也是政治问题。如何解决这些问题，势必会对双方在21世纪的政治经济交往产生严重的不良影响。
在学者们的研究中，竞争与互补是两个热点问题。在研究借鉴前人的研究成果的基础上，本文从一个新的角度分析了中国与东盟间贸易合作与竞争的有关问题。因此，该研究不但在理论上具有重要意义，而且对实际问题的分析及政策制定也很有价值。
二、双方相互贸易的特点
1． 相互贸易的高增长性。
近年来，中国和东盟的双边贸易增长速度很快，自20世纪80年代起双边贸易年均增长20％，自1995年以来，中国与东盟的双边贸易额年增长速度均超过 15%。202_年，在金融危机结束不久后，中国东盟贸易额达到创纪录的395.2亿美元，比1996年中国成为东盟全面对话伙伴国时翻了一番。现在东盟已经成为中国第五大贸易伙伴，而中国则是东盟的第六大贸易伙伴。
2． 商品结构中制成品比重在下降，而半成品的比重在上升。
这里所指的商品结构是指在总出口商品中半成品与制成品的比重。这种分类有助于更好分析双方贸易内容，还可以分析双方在国际分工中的地位及相互关系。
总起来说，由于都是经济增长迅速的发展中国家，中国与东盟之间的贸易同时有先进与落后两种特征，即商品种类高级化与实质的低层次并存。所谓商品种类高级化是指中国与东盟的贸易商品种类中自然资源及原料的比重在不断下降，而工业制成品的比重在不断上升。而所谓的实质上的低层次是指双方的贸易商品中半成品的比重较高。
从1995年~1999年，中国到东盟的总出口商品中，制成品的比重从43.40%下降到32.97%，而半成品的比重从56.40上升到 67.19%，在东盟到中国的总出口商品中，制成品的比重也在下降，从40.53%变成37.16%，半成品比重从59.47%进一步增加到 62.84%。从中可以看出，在双方的贸易商品中，有一半以上是半成品，而且半成品的比重还在进一步增加。
再从各具体产业看，在1995 年，中国只有纤维产业及装置型产业出口商品的半成品比重超过50%，但到了1999年，初级产品产业、纤维产业、装置型产业、耐用消费品产业及生产资料产业的出口产品半成品比重均超过了50%。东盟在1995年的除耐用消费品产业外，其他产业的半成品比重均超过了50%，有的还相当突出，如纤维产业的半成品比重竟然高达91.67%。尽管基数很高但到了1999年大多数产业的半成品比重还是有了进一步的提高。
这一现象可从双方国际分工中所处的地位来加以解释，双方都是所谓的东亚雁型模式中最后的一环，在双方的经济发展中都大量接受了日本及其四小龙的投资，成为受这些国家支配的国际产业生产组装业务中的一环。因此更多的为这些国家的跨国公司生产中间品，最后将这些中间品在跨国公司的调配下来出口到其他国家。这样表现在双方的贸易出口中就是半成品的比重很高。
三、中国东盟贸易竞争的低水平性
在中国与东盟国家的经济贸易关系上，二者是竞争也是一个热门话题。许多学者用不同的方法对双方的竞争关系进行了分析。本文则从双方在主要出口市场上的产品重叠来进行分析的。
中国与东盟的竞争之所以如此激烈，内在原因在于双方有着相似的资源禀赋、相似的历史背景，从而导致双方竞相采用相似的以外贸出口为特征的工业化策略，在发展过程中有均吸收了许多外国直接投资。直接原因在于双方出口的产品种类很相似， 同时主要出口市场重合，二者都以美、日、欧等为主，出口区域都较窄。
表1考察了双方在整个世界市场及美国市场、日本市场、欧洲市场上出口居前十位的产品种类。从表中可以发现，85类电机、电器设备、机器零件及84类核反应堆、锅炉、机器、机械器具机器零件都是双方的最主要出口产品，在各自出口中占有很高的比例，不论从整个世界看，还是从美国、日本、欧洲市场看均是如此。其他产品的竞争相对于上两类则轻一些，如62类非针织或非钩编的服装、61类针织或钩编的服装、27类矿物燃料,矿物油及其蒸馏产品等。主要出口商品的高度重叠，使得双方的竞争十分激烈。
但这些机电产品并不能被简单认为是高技术含量产品，如前所述，由于加工贸易的存在，这些产品真正的技术含量并不高，因此仍应该被认为是低技术含量的产品。
因此可以说，双方之间的激烈的竞争实际上是一种低技术含量产品的价格竞争，是一种低水平的竞争。这种低水平竞争非但不能提高效率，反而会对效率产生负面影响。价格竞争首先导致出口产品价格下降，进而使得贸易条件恶化。这又使得国内企业的效益下降，可用于科研、技术改造、产品创新的资金减少。从而产品技术含量得不到提高，缺乏特色的问题也无法解决，最后为了扩大出口，不得不仍旧采用价格竞争的方式。从而二者在国外市场的低水平竞争更加激烈，双方贸易条件都发生恶化。不仅如此，如果一味采用价格竞争的手段，还会面临国外反倾销制裁的危险。同时，在发达国家越来越高的绿色壁垒面前，如果不提高产品技术含量，即使不被反倾销制裁，也很难打入国外市场。低水平的竞争只会使双方都遭受很大的损失，而不会对本国福利和竞争力产生促进作用。竞争的越激烈，对双方的损害也就越大。
四、结论
本文通过对中国东盟间半成品的在总贸易中比重的不断上升和制成品比重的不断下降。这反映出双方比较高的产业内贸易不是基于产品差异化而是源于双方在国际分工中处于同一层次，在国际产业转移处于同一阶段。其次，双方贸易在世界整体、美国、日本和欧洲的竞争商品种类，发现双方的竞争商品结构与相互贸易结构及产业内贸易指数比较高的商品的结构非常类似。这说明双方间的竞争仍然处于比较低的层次，而这种低层次的竞争导致了双方贸易条件的恶化。
从东亚发展模式看，传统的雁型模式一种垂直分工体制已不再适合各国的国情，逐渐被各国摈弃，逐步走向瓦解。欧盟各国一体化市场的表明，建立在高水平横向分工基础上的市场扩展，是经济可持续发展的根本保障。面对和国际分工新潮流，东亚区内分工模式有必要进行相应的转变。这具有许多有利条件，但也有许多的困难。能否成功，不仅取决于经济因素，也取决于各国的政治态度以及美国等外来势力的政策。
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